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1. Базисные условия поставки как один из разделов внешнеторговых контрактов
Договор купли-продажи товаров в материально-вещественной форме в международной коммерческой практике называется контрактом.


Контракт купли-продажи представляет собой  коммерческий документ, оформляющий внешнеторговую сделку, в котором содержится письменная договоренность сторон о поставке товара: обязательство продавца передать определенное имущество в собственность покупателя и обязательство покупателя принять это имущество и уплатить за него определенную денежную сумму, или обязательства сторон выполнить условия товарообменной сделки. 


Регулирование заключения договора купли-продажи и те права и обязанности продавца и покупателя, которые возникают из такого договора, унифицировано в Конвенции  ООН о договорах международной купли-продажи товаров.


С точки зрения обязательности  условия контракта делятся на обязательные и дополнительные.

 К обязательным условиям относятся:

· наименования сторон - участников сделки;

· предмет контракта;

· качество и количество;

· базисные условия поставки; цена

· условия платежа

· санкции и рекламации (штрафы, претензии);

· юридические адреса и подписи сторон.

Обязательными эти условия («conditions») называются так потому, что, если одна из сторон не выполняет эти условия, то другая сторона вправе расторгнуть контракт и требовать возмещения убытков.

Дополнительные условия:

· сдача-приемка товара;

· страховка;

· отгрузочные документы;

· гарантии;

· упаковка и маркировка;

· форс-мажорные обстоятельства;

· арбитраж;

· прочие условия.

       Базисные условия — это комплекс специальных условий, которые определяют обязанности продавцов и покупателя по доставке товаров и устанавливают момент перехода риска случайной порчи или гибели товара с продавца на покупателя. Базисные условия также определяют несущего расходы по транспортировке товара. Расходы же по доставке товара, которые несет продавец, включаются в цену товара.
 Базисные условия вырабатываются практикой международной торговли. Их применение упрощает составление и согласование контактов, помогает контрагентам найти равноправные способы разрешения возникающих разногласий. Содержание этих условий не является общепринятым в международной торговле, а исходит, как правило, из торговых обычаев. Поэтому из-за разнообразия торговых обычаев в разных странах толкование одних из тех же терминов в разных странах различно. Для упорядочения разногласий в толковании терминов в базисных условиях Международная торговая палата выпустила в 1932 году в Париже, а затем переиздала в 1953, 1980, 1990 и 2000 гг. сборники толкований международных терминов «Инкотермс».
Материалы, изложенные в  «Инкотермс», носят нормативный характер в том случае, если на них сделана прямая ссылка в контракте.
В коммерческой работе внешнеторговых организаций обычно возникает необходимость детального рассмотрения взаимных обязательств продавцов и покупателей, вытекающих из базисных условий поставок. Для этого необходимо пользоваться сборником толкований торговых обычаев Инкотермс-2000 (табл. 1).

Таблица 1. Классификация условий Инкотермс-000 по обязанностям продавца и используемым видам транспорта

	№ п/п
	Название условий на
	Группа
	Обязанности

продавца
	Вид транспорта

	
	англ. языке, кратк., полное
	русском языке
	
	
	

	1
	EXW-EX Works
	Франко-завод
	E
	Отправление 
	Любой

	2
	FCA, Free Carrier
	Франко-перевозчик
	F
	Основная перевозка не оплачена
	Любой

	3
	FAS, Free Alongside Ship
	Франко вдоль борта судна, ФАС
	F
	Основная перевозка не оплачена
	Морской, внутренний, водный

	4
	FOB, Free on Board
	Франко борт, ФОБ
	F
	Основная перевозка не оплачена
	Морской

	5
	CFR, Cost and Freight
	Стоимость и фрахт
	C
	Основная перевозка  оплачена
	Морской

	6
	CIF, Cost, Insurance and Freight
	СИФ, Стоимость, страхование и фрахт
	C
	Основная перевозка  оплачена
	Морской

	7
	CPT, Carriage Paid To
	Фрахт/перевозка оплачены до
	C
	Основная перевозка  оплачена
	Любой

	8
	CIP, Carriage and Insurance Paid To
	Фрахт/перевозка и страхование оплачены до
	C
	Основная перевозка  оплачена
	Любой

	9
	DAF, Delivered At Frontier
	Поставка до границы
	D
	Прибытие
	Любой

	10
	DES, Delivered Ex Ship
	Поставка с судна
	D
	Прибытие
	Морской, внутренний, водный

	11
	DEQ, Delivered Ex Qiay
	Поставка с пристани с оплатой пошлины
	D
	Прибытие
	Морской, внутренний, водный

	12
	DDU, Delivered Duty Unpaid
	Поставка, без оплаты пошлины
	D
	Прибытие
	Любой


	13
	DDP, Delivered Duty Paid
	Поставка, с оплатой пошлины
	D
	Прибытие
	Любой


Примечание. Источник [8, с.72, таблица 1]
По новой классификации Инкотермс-2000 все базисные условия разбиваются на четыре группы. В основу классификации положено различие в объеме обязательств контрагентов по доставке товара.
Первая группа («Е») имеет одно условие – «франко-завод», которое содержит минимум обязанностей для продавца и заключается лишь в предоставлении товара для покупателя в месте нахождения продавца. 

Во вторую группу («F») включены условия, требующие от продавца обязанность передать товар перевозчику, указанному покупателем (ФОБ, ФАС, «франко-перевозчик»).

В третьей группе («С») объединены условия, по которым продавец должен обеспечить перевозку продукции, но не обязан принимать на себя риск случайной гибели или повреждения товара или нести какие-нибудь дополнительные расходы, которые могли бы возникнуть после отгрузки товара («Стоимость и фрахт», «Стоимость, страхование и фрахт», «Фрахт/перевозка оплачена до», «Фрахт/перевозка и страхование оплачены до»).
Четвертая группа («D») включает условия поставки, предусматривающие обязанность продавца нести все расходы и риски, которые могут возникнуть при доставке товара в страну назначения _ «Поставка до границы», «Поставка с судна», «Поставка с пристани», «Поставка без оплаты пошлины», «Поставка с оплатой пошлины» [8, с.73].

Кроме того, базисными условиями определяются следующие обязанности продавцов и покупателей:
1) кто и за чей счет обеспечивает транспортировку товаров по территориям стран продавца, покупателя, транзитных стран, и каким транспортом (морем, воздухом);
2) обязанности продавцов в части упаковки и маркировки грузов;
3) обязанности сторон в части страхования грузов;
4) обязанности сторон по оформлению коммерческих документов; 
5)  где и когда переходят с продавца на покупателя риски случайного повреждения или гибели товара.
Весьма важным исходным моментом в исполнении базисных условий Инкотермс является четкость в определении момента поставки товара. Поставка перевозчику считается законченной при достижении следующих обстоятельств:

1) при перевозке по железной дороге – если количество товара является достаточным для полной загрузки вагона или контейнера, то продавец обязан загрузить вагон или контейнер. Поставка считается завершенной, когда загруженный вагон или контейнер принимается железной дорогой. Если вагон или контейнер загружен частично, то поставка считается завершенной, когда продавец передал товар на железнодорожном приемном пункте;

2) при перевозке автотранспортом – если погрузка происходит на предприятии продавца, поставка считается завершенной, когда товар погружен на транспортное средство, предоставленное покупателем. Если товар доставляется на предприятие перевозчика, то поставка считается завершенной после передачи товара перевозчику;
3) при перевозке по внутреннему водному пути – когда погрузка осуществляется на предприятии продавца, поставка считается завершенной после передачи товара перевозчику;
4) при перевозке морским транспортом – если товара достаточно для полной контейнерной загрузки, поставка считается завершенной, когда загруженный контейнер принят морским перевозчиком. Если товара недостаточно для полной загрузки контейнера или его не нужно в нем перевозить, то продавец должен поставить товар на транспортный терминал. Поставка считается завершенной после передачи товара морскому перевозчику;
5) при перевозке воздушным транспортом поставка считается завершенной, когда товар передан как указано в пунктах от 1 до 5, в зависимости от обстоятельств.

Обязательным действием при исполнении условий поставки является своевременное уведомление продавцом покупателя о поставке товара перевозчику, вдоль борта, на борт судна или отправке в указанное место.

При исполнении всех условий Инкотермс, кроме «Франко-завод», от продавца требуется осуществление доказательства поставки предоставлением покупателю за свой счет необходимых документов, доказывающих поставку товаров. К таким документам обычно относятся оборотный коносамент, необоротная морская накладная, речной транспортный документ, авиагрузовая накладная, автомобильная транспортная накладная или комплексный транспортный документ. В зависимости от конкретного базисного условия используется тот или иной набор перечисленных выше документов.
2. Отличие операций «бай-бэк» от сделки «свитч»: значения, способы осуществления
Международная торговая сделка предполагает соглашение между двумя или несколькими сторонами, находящимися в разных странах, по поставке товара определенного количества и качества или оказанию услуг в соответствии с согласованными условиями.
В последние десятилетия активно развиваются качественно новые процессы в организации и технике осуществления международных торговых операций. Одним из таких процессов является встречная торговля.

Встречная торговля объединяет внешнеторговые операции, предусматривающие в единых соглашениях встречные обязательства экспортеров и импортеров по закупке друг у друга товаров. Непременным условием встречных сделок является обязательство экспортера принять в качестве оплаты своей поставки (на полную ее стоимость или часть) определенные товары покупателя или организовать их приобретение третьей стороной.

Компенсационные операции на основе встречных закупок – это коммерческие сделки, которые обычно заключаются в виде нескольких взаимосвязанных договоров, по которым экспортер соглашается приобретать товары и услуги у импортера в пределах согласованной доли своих поставок. Основной отличительной чертой данной сделки является именно наличие двух или более заключенных между сторонами договоров, в которых содержится обязательство каждой стороны оплатить полученные поставки наличными.

Выделяют три типа сделок на основе встречных закупок:

- параллельные операции (подписание двух отдельных контрактов – на первоначальный экспорт и на встречную закупку товара);

- джентльменское соглашение (соглашение, не подтверждающее юридически обязательство экспортера в отношении встречных закупок, хотя предполагается, что он согласен закупить товары у импортера в определенном стран, которые долго и плодотворно сотрудничают друг с другом);

- сделки с передачей финансовых обязательств или сделки «свитч» (передача экспортером своих обязательств по встречным закупкам третьей стороне, обычно крупной торговой фирме; такие сделки также часто используются для сбалансирования торговли между странами, имеющими двусторонние клиринговые соглашения).

При параллельных  сделках (встречных покупках) заключаются два договора, которые выполняются независимо друг от друга. Экспортер обязуется купить определенное количество товаров или услуг в стане поставки в размере той или иной доли договорной стоимости поставки в течение определенного срока и экспортировать их в третьи страны. Во втором договоре оговаривается размер пени, выплачиваемой в случае невыполнения. 
Специальной формой параллельной сделки является промышленная кооперация, связанная с обязательством покупки готовой продукции (Buy-back). Страна А продает стране Б оборудование, завод или лицензию. Страна А осуществляет долгосрочное финансирование этих поставок. Экспортер обязуется при этом покупать часть произведенной на этом оборудовании продукции в течение определенного времени и экспортировать в третьи страны. Из выручки от продажи выплачиваются проценты по финансированию.


[image: image1]

Рисунок 1. Схема проведения операции Buy-back
Примечание: Источник [7, с.76]

При осуществлении трехсторонней компенсационной сделки с передачей финансовых обязательств (свитч) речь идет о замкнутом процессе обмена между несколькими фирмами. 
 При трехсторонней компенсационной сделке с финансовым свитчем речь идет о финансовых сделках, в результате которых неконвертируемая валюта страны-получателя переводится в конвертируемую. Ее условием является наличие двухстороннего платежного соглашения между Б и В. Страна В продает клиринговую валюту свитчеру с дизажио, то есть за вычетом суммы из установленной цены или валютного курса (что является его доходом).
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Рисунок 2. Трехсторонняя компенсационная сделка с финансовым свитчем 
Примечание: Источник [7, с.83]

Таким образом, основными отличиями сделки «Buy-back» от сделки «Свитч» являются:
1. Количество сторон сделки: по сделке «Buy-back» - 2 стороны, по сделке «Свитч» – 3 стороны;

2. Объект сделки: по сделке «Buy-back» поставляется оборудование, завод или лицензия, по сделке «Свитч» – товар;
3. Невозможность передачи финансовых обязательств при сделке «Buy-back», и возможность их передачи при сделке «Свитч».
3. Таможенно-тарифное регулирование ВЭД

Государственное регулирование внешнеэкономической деятельности (ВЭД) представляет систему мер законодательного, исполнительного, контрольного характера, целью которой является стабилизация и приспособление внешнеэкономического комплекса страны к изменившимся условиям мирового рынка и новым формам международного сотрудничества, решение национальных стратегических и тактических задач, а также обеспечение экономической безопасности страны.

Таможенно-тарифные методы регулирования ВЭД относятся к экономическим методам регулирования ВЭД. 

        Таможенно-тарифное регулирование - метод государственного регулирования   внешней  торговли  товарами,  осуществляемый   путем установления,  введения, изменения и прекращения действия таможенных пошлин  на  товары, перемещаемые через таможенную границу Республики Беларусь. [2, ст.1.22.]

Таможенно-тарифные методы основаны на использовании таможенного тарифа, который, в зависимости от контекста, представляет собой обязательный взнос, взимаемый таможенными органами при импорте и экспорте товаров; свод ставок таможенных пошлин; конкретную ставку таможенной пошлины.  [9, с. 224]

Таможенно-тарифное регулирование ВЭД состоит в установлении ставок таможенных пошлин при согласовании их с общей концепцией развития ВЭД и  экономики страны в целом, а также в их взимании. Величина ставок таможенных пошлин зависит от разницы мировых и внутренних цен на данный товар, а, следовательно, и от валютной, налоговой, ценовой, антимонопольной политики страны.


Таможенный тариф любой страны содержит детализированные названия товаров с указанием способа обложения и ставки пошлины и дифференцируется по различным видам таможенных пошлин.
1. По объекту обложения:
1.1. Импортные пошлины – накладываемые на импортные товары при

выпуске их для свободного обращения на внутреннем рынке страны. В Республике Беларусь они устанавливаются постановлением Совета Министров Республики Беларусь «Об утверждении ставок ввозных таможенных пошлин» от 28.06.2002 №865 (с изменениями и дополнениями). [5]

1.2. Экспортные пошлины – накладываемые на экспортные товары при выпуске их за пределы таможенной территории страны. Они используются как временная мера в том случае, если внутренняя цена экспортного товара оказывается ниже мировой, и возникает необходимость сократить его вывоз. В Республике Беларусь экспортные пошлины установлены постановлением Совета Министров Республики Беларусь «Об утверждении ставок вывозных таможенных пошлин» от 28.06.2002 №864 (с изменениями и дополнениями) [6] в отношении государств, не являющихся участниками Евразийского экономического сообщества.


1.3. Транзитные пошлины – накладываемые на иностранные товары, перевозимые транзитом через территорию данной страны. Они не включаются в таможенный тариф, используются довольно редко и только как средство торговой войны или пополнения бюджета.


2. По способу взимания:


2.1. Адвалорные пошлины – начисляемые в процентах к таможенной стоимости товара и применяемые обычно к товарам, имеющим разные качественные параметры в рамках одной товарной группы.

2.2. Специфические пошлины – начисляемые в установленном размере за единицу товара и обычно применяемые к стандартным товарам.


2.3. Комбинированные пошлины – содержащие адвалорную и специфическую части. Они вводятся для предотвращения недостоверного декларирования таможенной стоимости или с протекционистской целью.


3. По типам ставок:


3.1. Постоянные пошлины – ставки которых единовременно установлены органами государственной власти и не изменяются в зависимости от обстоятельств. Они применяются большинством стран.


3.2. Переменные (ступенчатые) пошлины – ставки которых меняются в установленных случаях (при изменении мировых или внутренних цен, государственных субсидий). Такие пошлины – редкое явление, но они используются, например, в ЕС, в рамках единой сельскохозяйственной политики.


3.3. Сезонные пошлины – используемые для оперативного регулирования международной торговли продукцией сезонного характера (сельскохозяйственной) путем увеличения ставок таможенных пошлин после созревания урожая на территории страны.


4. В зависимости от страны происхождения товара:

4.1. Минимальные пошлины – применяемые в отношении товаров, происходящих из стран, пользующихся в торговле с данной страной режимом наибольшего благоприятствования. Беларусь применяет минимальные таможенные пошлины в торговле со 128 странами мира.
4.2. Максимальные (генеральные, общие) пошлины – устанавливаемые для всех остальных стран. 
4.3. Преференциальные (льготные) пошлины – применяются в отношении товаров из развивающихся стран, наименее развитых стран и стран-партнеров по интеграции как исключение из режима наибольшего благоприятствования. Они ниже минимальных или равны нулю.

4.4. Карательные пошлины – в 3-5 раз превышающие максимальные применяющиеся к товарам, происходящим их стран, осуществляющих в отношении данной страны дискриминацию и недружественные акты.

5. По характеру происхождения:

5.1. Автономные пошлины – вводимые и изменяемые на основании односторонних решений государственной власти страны.

5.2. Конвенционные (договорные) пошлины – устанавливаемые и изменяемые на основе двустороннего или многостороннего соглашения. Они характерны для таможенных союзов стран.  [9, с.227-229]
Способом дифференциации таможенного тарифа, улучшающим его протекционистские свойства, является дифференциация на основе тарифной эскалации – увеличения ставок таможенных пошлин по мере роста степени обработки товара. Повышение уровня тарифной эскалации происходит за счет увеличения разницы между ставками пошлин на конечную продукцию и ставками пошлин на импортные компоненты, полуфабрикаты, комплектующие, сырье и материалы для ее производства.

Повышение защитных свойств таможенного тарифа также достигается за счет его дифференциации по международной товарной номенклатуре. Необходимость использования таких номенклатур вызвана потребностью в сопоставлении статистических данных о международных экономических отношениях, в ускорении и удешевлении таможенных процедур, в стандартизации  коммерческой документации, в автоматизации и компьютеризации операций.
Беларусь для целей дифференциации таможенного тарифа использует Товарную номенклатуру внешнеэкономической деятельности (постановление Совета Министров Республики Беларусь от 17.06.2002 №791 с изменениями и дополнениями от 12.03.2004 №266 [4]), включающую 10,8 тысяч товарных позиций. Она была разработана на базе Гармонизированной системы описания и кодирования товаров (ГС) Всемирной таможенной организации, Товарной номенклатуры ВЭД СНГ, Товарной номенклатуры ВЖД ЕврАзЭС и комбинированной тарифно-статистической  номенклатуры Европейского экономического сообщества (КН ЕЭС).

Таможенная пошлина уплачивается с таможенной стоимости товара – цены уплаченной или подлежащей уплате при продаже с целью экспорта в страну импорта, скорректированной на установленные начисления к ней.

В соответствии с Соглашением о применении статьи VII ГАТТ-1994 «Оценка в таможенных целях» в Республике Беларусь (раздел IV Закона Республики Беларусь «О таможенном тарифе» №98-3 от 05.12.1997 [3]) применяются следующие методы определения таможенной стоимости товара:
1. По цене сделки с ввозимыми товарами;

2. По цене сделки с идентичными товарами;

3. По цене сделки с однородными товарами;

4. На основе вычитания стоимости;

5. На основе сложения стоимости;

6. Резервный метод.
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