1 ТЕОРЕТИЧЕСКИЕ ОСНОВЫ ЛИЗИНГОВОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ
1.1 Понятие и классификация видов лизинга

Предпринимательская деятельность всегда связана с риском. Он неизбежен, но для смягчения его негативных последствий многие финансовые инструменты, которые раньше отсутствовали в нашей экономике, стали использоваться банками, кредитными учреждениями и просто предприятиями. Эти инструменты позволяют не только распределять риск между участниками хозяйственного процесса, но и поддерживать ликвидность предприятия, способствовать его развитию. Одним из таких инструментов является лизинг.

Понятие «лизинг» трактуется в зарубежной и отечественной предпринимательской деятельности достаточно широко. Сложность отношений, складывающихся в связи с лизингом, обуславливает существование нескольких точек зрения на его сущность и происхождение. Лизинг имеет финансово-коммерческий, правовой и технический аспекты. Хотя точное происхождение термина «лизинг» не установлено. 
В Гражданском кодексе Республики Беларусь лизинг определяется в качестве «финансовой аренды», т.е. специфического вида арендных отношений.

В Положении о лизинге на территории РБ от 31.12.97 г., № 1769 лизинг трактуется следующим образом: «Лизинговая деятельность (лизинг) – деятельность, связанная с приобретением одним юридическим лицом за собственные или заемные средства объекта лизинга в собственность и передачей его другому субъекту хозяйствования на срок и за плату во временное владение и пользование с правом или без права выкупа».[8, стр. 5]
Слово “лизинг” происходит от английского глагола “to lease” и означает в сдачу во временное пользование или долгосрочную аренду имущества (машин, оборудования, транспортных средств, приборов и т. п.) с периодической оплатой их стоимости.
Лизинг представляет собой форму финансирования инвестиций в основные фонды, при которой специализированная лизинговая компания (отдел банка) приобретает для лизингополучателя имущество и отдает ему в использование на определенный срок. [9, стр. 456] 

На первый взгляд, между лизингом и арендой достаточно много общих черт, так как на основании договора одному лицу передается собственность другого лица в производительное использование. В то же время можно указать и на существенные различия этих понятий. Так, при аренде предметом сделки является временно свободное имущество арендодателя, которое прежде использовалось в его деятельности. Арендные отношения строятся между двумя участниками: собственником и пользователем. При лизинге по договору передается специально приобретенное для этой цели имущество (иногда по предварительному заказу лизингополучателя), а в сделке могут принимать участие дополнительные лица: производитель или поставщик имущества, а также инвестор, предоставляющий свои финансовые средства, или коммерческий банк, кредитующий сделку.

С другой стороны, в некоторых чертах лизинг схож с банковским кредитованием, так как между основными участниками договора возникают кредитные отношения на принципах срочности, платности и возвратности. В частности, лизинг представляет собой вложение средств на возвратной основе, поскольку по договору пользователь имущества возмещает его собственнику амортизационные отчисления, которые адекватны возврату суммы кредита. Что касается срочности договора, то при любой форме лизинга она должна быть меньше нормативного срока эксплуатации имущества или примерно равна ему. В состав лизинговой платы, кроме амортизационных отчислений, входит ряд дополнительных элементов, в том числе процент за использование предоставленных собственником имущества расходов по сделке. Так реализуется принцип платности.
Объектом лизинга может выступать любое движимое и недвижимое имущество, относящееся по установленной классификации к основным фондам, а также программные средства и рабочие инструменты (стоимостью свыше 10 минимальных заработных плат за единицу либо комплект независимо от срока службы свыше одного года), обеспечивающие функционирование переданных в лизинг основных фондов. Объект лизинга является собственностью лизингодателя в течение договора лизинга. Объектом лизинга не может быть имущество, используемое для личных или бытовых нужд, земельные участки и т.д. [13, стр. 45].
Лизинговая сделка определена как совокупность договоров, необходимых для реализации договора лизинга между его субъектами.
Субъектами лизинговой сделки являются стороны, имеющие непосредственное отношение к объекту сделки. При этом их можно подразделить на прямых и косвенных участников.

К прямым участникам лизинговой сделки относятся:
1) Лизинговые компании – инвесторы, которым лизинг обеспечивает необходимую прибыль на вложенный капитал при более низком риске (по сравнению с обычным кредитованием). До завершающего платежа компания является собственником оборудования и в случае срыва расчетов или банкротства лизингополучателя может востребовать оборудование и реализовать его для погашения убытков. Кроме того, в большинстве стран банки, занимающиеся лизингом, имеют значительные налоговые льготы.
Лизингодатель – юридическое лицо, которое за счет привлеченных и (или) собственных денежных средств приобретает в ходе реализации договора лизинга в собственность имущество и предоставляет его в качестве предмета лизинга лизингополучателю за определенную плату, на определенный срок и на определенных условиях во временное владение и в пользование с переходом или без перехода к лизингополучателю права собственности на предмет лизинга.

2) Лизингополучатели – потребители оборудования. Они имеют возможность эксплуатации дорогостоящего оборудования за небольшую лизинговую плату. В настоящий период в странах с рыночной экономикой лизинговые операции для хозяйствующего субъекта становятся преимущественными при техническом перевооружении производства.
Лизингополучатель – физическое или юридическое лицо, которое обязано принять предмета лизинга  за определенную плату, на определенный срок и на определенных условиях во временное владение и в пользование в соответствии с договором лизинга.

3) Поставщики оборудования, его производители. За счет лизинга расширяется рынок сбыта производимого ими оборудования. Кроме того, поставщик получает сумму стоимости оборудования единовременно.
Поставщик (продавец) – физическое или юридическое лицо, которое в соответствии с договором купли-продажи с лизингодателем продает лизингодателю в обусловленный срок имущество, являющееся предметом лизинга.

Таким образом, лизинг интересен не только для клиентов с ограниченными возможностями, но и для сильных в финансовом отношении предприятий. Это и послужило причиной его столь стремительного распространения [8, стр. 6].
Косвенными участниками лизинговой сделки являются коммерческие и инвестиционные банки, кредитующие лизингодателя и выступающие гарантами сделок, страховые компании, брокерские и другие посреднические фирмы.
Суть классической лизинговой операции заключается в том, что потенциальный лизингополучатель, у которого нет свободных финансовых средств, обращается в лизинговую компанию с деловым предложением о заключении лизинговой сделки, согласно которой лизингополучатель может выбирать продавца, располагающего требуемым имуществом, а лизингодатель приобретает его в собственность и передает лизингополучателю во временное владение и пользование на платной основе.
Общая схема взаимоотношений участников лизинговых операций и движения финансовых потоков при лизинге приведена на рисунке 1.
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Рисунок 1. Схема взаимоотношений субъектов лизинга.

Источник: собственная разработка на основе данных [5, стр. 23]
На данном рисунке соответствующие процессы и процедуры имеют следующие цифровые обозначения:

      1 – поступление заявки от лизингополучателя;

      2 – подготовка заключения о платежеспособности лизингополучателя и эффективности лизингового проекта;

      3 – направление поставщику заказа-наряда;

      4 – получение банковского кредита для проведения лизинговой сделки

      5 – заключение договора купли-продажи лизинга;

      5а – приемка объекта по качеству и комплектности;

      6 – заключение лизингового соглашения;

      7 – подписание акта приема-передачи и запуск объекта в эксплуатацию;

      8 – заключение договора о техническом обслуживании передаваемого в лизинг имущества;

      9 – заключение договора о страховании объекта лизинга;

      10 – выплата лизинговых платежей;

      11 – решение об объекте лизинга (возврат или приобретение)

      12 – возврат ссуды и выплата процентов.

Лизинговый процесс можно представить в  виде цикла, состоящего из 3-х основных этапов (см. рис. 2).







 













Рисунок 2. Основные этапы проведения лизинговой операции 
Источник: собственная разработка на основе данных [12, стр. 258]
Для организации целенаправленной практической работы по освоению лизинговых отношений большое значение имеет правильное определение возможных видов, форм и способов их реализации. На сегодняшний день рынок  лизинговых услуг характеризуется многообразием форм лизинга, моделей лизинговых контрактов и юридических норм, регулирующих лизинговые операции (см. табл. 1).
Таблица 1. Классификация видов лизинга 

	Классификационные признаки
	Виды лизинга

	По продолжительности и степени окупаемости
	- финансовый                                                         - оперативный                                               

	По числу субъектов
	- прямой (двухсторонний)                         
- косвенный (трехсторонний)

- леверидж (многосторонний)

	По типу имущества
	- движимого имущества;
- недвижимости

	По источникам финансирования
	- за счет собственных средств;
- за счет привлеченных средств;

- смешанный

	По объему обслуживания
	- с полным объемом услуг («мокрый»);
- с частичным объемом услуг;

- без дополнительного обслуживания («чистый»);

	По сектору рынка
	- внутренний;
- международный; 
- экспортный; 
- импортный; транзитный

	По технике проведения операции
	- классический;
- возвратный (продажа с обратным лизингом)

	По характеру лизинговых платежей
	- денежный;
- компенсационный;

- смешанный

	По целевому назначению (отношению к налоговым льготам)
	- действительный;
- фиктивный

	По степени обеспеченности
	- необеспеченный (венчурный);

- частично обеспеченный;
- гарантированный

	По намерениям участников
	- срочный (одноразовый);
- возобновляемый;

- револьверный


Источник: собственная разработка на основе данных [8, стр. 13]
Наиболее значительным является деление на финансовый (капитальный) и оперативный (сервисный) лизинг. Это деление фигурирует во всех нормативных документах, относящихся к лизингу.
Критерием разграничения служит объем обязанностей лизингодателя и срок использования оборудования. В финансовом лизинге лизингодатель покупает оборудование для пользователя, т.е. финансирует будущее пользование оборудования, возвращая себе его стоимость из периодических платежей пользователя. Отсюда и название этого вида лизинга – финансовый. Правда, в других случаях лизингодатель также осуществляет финансирование – покупает оборудование, но, помимо этого, несет ряд обязательств, связанных с оборудованием (например, осуществляет техобслуживание), что отсутствует в финансовом лизинге.
В Положении о лизинге на территории РБ от 31.12.97 г., № 1769 финансовый лизинг трактуется следующим образом: « Финансовый лизинг – лизинг, при котором лизинговые платежи в течение договора лизинга, заключенного на срок не менее 1 года, возмещают лизингодателю стоимость объекта лизинга в размере не менее 75% его первоначальной (восстановительной) стоимости независимо от того, будет ли сделка завершена выкупом объекта лизинга лизингополучателем, его возвратом или продлением договора лизинга на других условиях». [8, стр. 14]
Договор лизинга, условия которого не соответствуют полностью приведенному определению, считается договором оперативного лизинга.
Финансовый лизинг – один из наиболее распространенных видов – характеризуется тем, что срок, на который оборудование передается во временное пользование, приближается по продолжительности к сроку его службы. В качестве лизингодателя, как правило, выступает лизинговая компания, которая приобретает оборудование в собственность у фирмы-изготовителя. По окончании срока действия договора лизинга пользователь может приобрести оборудование в собственность, возобновить договор на льготных условиях или прекратить договорные отношения. 

То обстоятельство, что лизинговая компания при покупке нового оборудования пользуется налоговой скидкой на инвестиции и ускоренной амортизацией, дает ей возможность снижать ставки периодических платежей. В определенных случаях лизинг может оказаться наиболее выгодным методом финансирования. Но иногда проблемы, встающие при его реализации, могут свести на нет его преимущества. При выборе того или иного вида финансирования будущие участники лизинга тщательно оценивают возможные преимущества и недостатки. Наибольшие выгоды можно извлечь из лизинга нового оборудования (чтобы воспользоваться налоговой скидкой и ускоренной амортизацией), не требующие частого ремонта. 
Финансовый лизинг отличается тем, что имущество по договору лизинга передается на срок, равный или несколько меньший его нормативного срока службы (т.е. срока, заложенного в расчет нормы амортизационных отчислений).

Если сторонами выбран срок договора, меньший нормативного срока службы, то в договоре указывается остаточная стоимость имущества на момент истечения срока службы. Финансовый лизинг характеризуется некоторыми особенностями (см. таблица 2).
Таблица 2. Особенности финансового лизинга 
	Содержание отношений
	Подходы к выполнению

	Выбор имущества лизинга и его поставщика (продавца)
	Осуществляет лизингополучатель

	Имущество лизинга
	Как правило, с длительным сроком физического износа

	Назначение имущества
	Только для предпринимательской деятельности

	Приобретение имущества
	Оплату (полное или частичное финансирование) осуществляет лизингодатель с уведомлением поставщика о передаче его в лизинг лизингополучателю

	Отношения соучастников лизингового процесса
	Солидарные

	Ответственность за условия поставки имущества
	Ответственность перед лизингополучателем несет поставщик (продавец) имущества, кроме случая, когда поставщика (продавца) выбирает лизингодатель

	Право выкупа имущества
	Имеет право лизингополучатель в соответствии с договором, как в конце, так и до истечения срока его действия

	Сервис и страхование имущества
	Осуществляет лизингополучатель

	Риск случайной гибели, утраты, порчи имущества
	Переходит к лизингополучателю с момента передачи ему имущества

	Продолжительность лизингового срока
	Близкая к нормативному сроку службы и окупаемости имущества

	Объем лизинговых платежей за период договора
	Полная стоимость лизингового имущества в ценах на момент заключения договора

	Учет имущества лизинга
	На балансе лизингодателя и на забалансовом счете 001 лизингополучателя (или по договоренности между ними)


Источник: собственная разработка на основе данных [6, стр. 114]

 При финансовом лизинге, с дополнительным привлечением средств, важное значение имеет как процедура приобретения лизингового имущества, так и гарантии, залоги, страхование. 

При этом возможны варианты:

· лизингополучатель самостоятельно выбирает имущество и его поставщика (продавца), лизингодатель лишь оплачивает эту сделку и передает по договору право пользования им лизингополучателю;

· поставщика (продавца) выбирает лизингодатель (тогда же он и несет ответственность перед лизингополучателем за условия поставки имущества);

· лизингодатель уполномочивает лизингополучателя быть агентом по операциям с поставщиком (продавцом).

Как наиболее распространенный, финансовый лизинг предусматривает сдачу в лизинг имущества на длительный срок и полное возмещение стоимости за период его использования. По сути, это долгосрочный кредит в виде функционирующего капитала, реализуемый по схеме, предусматривающей отбор потенциальным лизингополучателем (потребителем) необходимого имущества, согласование с его поставщиком (продавцом) цены и сроков поставки, оплату имущества с лизингодателем (лизинговой компанией) и получение ссуды банка.

После завершения срока лизингового соглашения (договора) лизингополучатель может купить объект сделки по остаточной (а не по рыночной) стоимости; заключить новый договор на меньший срок и по льготной ставке; вернуть объект сделки лизинговой компании. О своем выборе лизингополучатель должен сообщить лизингодателю. Если в договоре предусматривается соглашение (опцион) на покупку предмета сделки, стороны заранее определяют остаточную стоимость объекта, сдаваемого в лизинг.

Другой, не менее распространенный вид лизинга – оперативный. При оперативном лизинге лизинговое имущество закупается лизингодателем на свой страх и риск и передается им лизингополучателю в качестве предмета лизинга за определенную плату, на определенный срок и на определенных условиях во временное владение и пользование. По истечении предусмотренного договором срока и при условии выплаты лизингополучателем предусмотренной договором суммы лизинговых платежей предмет лизинга возвращается лизингодателю, при этом лизингополучатель не имеет права требовать перехода права собственности на предмет лизинга. То есть в рамках договора оперативного лизинга лизинговое имущество не может быть передано в собственность лизингополучателя. Это возможно лишь на основании последующего договора купли-продажи. При оперативном лизинге предмет лизинга может быть передан в лизинг неоднократно в течение полного срока амортизации предмета лизинга.

При оперативном лизинге договор об аренде может быть расторгнут в любой момент в рамках срока его действия. Риск и издержки по недобросовестному использованию взятых в аренду строительных машин, оборудования и т.д. лежат на лизингодателе, который осуществляет техническое обслуживание и ремонт сдаваемого по лизингу имущества. При оперативном лизинге с лизингополучателя взимается более высокая процентная ставка, чем при финансовом лизинге, так как в этом случае лизингодатель не имеет полной окупаемости стоимости сдаваемого имущества за время действия контракта и не застрахован от коммерческих рисков. Предметом оперативного лизинга обычно бывает оборудование с высокими темпами морального старения [14, стр. 154].
По договору оперативного лизинга имущество передается лизингополучателем на срок, существенно меньший его нормативного срока службы, и лизинговыми платежами одного договора не окупаются затраты лизингодателя на приобретение этого имущества, в связи с чем лизингодатель вынужден сдавать его во временное пользование несколько раз до полного возмещения стоимости (см. табл. 3).
Таблица 3. Особенности оперативного лизинга 
	Содержание отношений
	Подходы к выполнению

	Имущество лизинга
	Собственность лизингодателя

	Право лизингополучателя
	Досрочно прекратить договор и возвратить имущество лизингодателю

	Отношение при возврате имущества
	Лизингополучатель возмещает оговоренную в договоре разницу стоимости имущества на определенную дату (разницу между предполагаемой остаточной стоимостью и ликвидационной стоимостью имущества)

	Ставки лизинговых платежей
	Высокие, поскольку включают все затраты на сервис, проводимый, как правило, лизингодателем

	Срок лизинговой сделки
	Значительно короче периода физического износа имущества (разовый, сезонный и др.)

	Предпочтительность оперативного лизинга
	Лизингополучателю необходимо сделать правильный выбор имущества, определиться в своей длительной платежеспособности, в недостаточности средств для приобретения имущества, в риске приобретения его в собственность

	Риски лизингодателя
	Возмещение стоимости имущества, его порчи или гибели

	Гарантии лизингополучателя
	Обеспечить установленную остаточную стоимость имущества к окончанию срока договора


Источник: собственная разработка на основе данных [6, стр. 123]

Срок договора оперативного лизинга может устанавливаться сторонами в пределах от 1 суток до 3 лет. Поэтому объектом договора оперативного лизинга чаще всего является имущество, необходимое лизингополучателю для выполнения краткосрочных, разовых или сезонных работ, а также техника, быстро морально устаревающая. При оперативном лизинге право выбора имущества также принадлежит лизингополучателю, но возможности выбора ограничиваются наличием его на складе лизингодателя. 

По кратковременности действия договора оперативный лизинг схож с прокатом, что обуславливает выбор объектом оперативного лизинга, также как и проката, преимущественно мобильных машин, рассчитанных на многократные перебазировки в течение месяца и всего срока службы, и средств механизации с высокими темпами морального старения (автокраны, навесные на сельхозтракторах экскаваторы и т.д.). 

Таким образом, при финансовом лизинге лизингодатель финансирует конкретный проект лизингополучателя, связанный с приобретением в собственность того или иного объекта основных средств, а при оперативном лизинге ситуация похожа на простую аренду, с той лишь разницей, что передаваемое по договору лизинга имущество было приобретено лизингодателем специально для сдачи в лизинг. Определяющие факторы финансового и оперативного лизинга приведены в таблице 4.
Таблица 4. Сравнение финансового лизинга с оперативным 
	Фактор
	Финансовый лизинг
	Оперативный лизинг

	Инициатива приобретения лизингодателем предмета лизинга
	По указанию лизингополучателя
	Самостоятельно, на свой страх и риск

	 Срок договора
	Соизмерим со сроком полной амортизации предмета лизинга или превышает его
	Как правило, значительно меньше срока полной амортизации предмета лизинга

	Балансовый учет предмета лизинга
	По соглашению сторон (либо у лизингодателя, либо у лизингополутеля)
	У лизингодателя

	 Завершение договора
	Предмет лизинга переходит в собственность лизингополучателя
	Предмет лизинга возвращается лизингодателю. Переход права собственности возможен на основании договора купли-продажи

	Уступка лизингополучателем третьему лицу прав по договору лизинга (в частности сублизинга)
	Допускается
	Не допускается


Продолжение таблицы 4.

	Уступка лизингополучателем третьему лицу обязательств по договору лизинга
	Не допускается
	Не допускается


Источник: собственная разработка на основе данных[7, стр. 211]

Применительно к государственной поддержке лизинга «делить» его на финансовый и оперативный неправомерно. Такое деление возможно в обиходе, но никак не при оказании льгот и преимуществ. И финансовому кредитору (банку), и товарному кредитору (лизингодателю) безразлично, сколькими лизингополучателями будет погашен тот и другой кредит. Важно, чтобы это происходило. И тот и другой имеют своего потребителя – товаропроизводителя, создающего новую стоимость, из которой платят налоги: НДС и налог на прибыль. Ограничение господдержки оперативному лизингу ограничивает товарное производство и соответственно поступление налогов в бюджет. 

Несмотря на то, что за долгие годы термин «финансовый лизинг» вписался в экономический лексикон, было бы ошибочно считать, что лизинговые отношения сводятся только к финансовым процедурам. Безусловно, лизинг несет в себе финансовую функцию – обеспечивает вложение средств в основные фонды и увеличивает оборотный капитал лизингополучателя. Но эта функция присуща практически любому виду лизинга и даже обычной аренде основных средств.

Полная амортизация характерна для финансового лизинга: совпадение продолжительности сделки с нормативным сроком амортизации имущества; полная выплата стоимости имущества при его однократном лизинге.

Лизинг же с неполной амортизацией, допускающий частичную выплату стоимости имущества, по своему содержанию отвечает параметрам оперативного лизинга.

Оперативный лизинг дает возможность кратковременного использования машин и техники для производства отдельных видов работ, причем предоставление машин в товарный кредит сопровождается услугами по их техническому обслуживанию, что избавляет строительную организацию от необходимости создавать под каждую машину участки механизации.

Анализируя все особенности обоих видов лизинга, с учетом специфики, делаем следующие выводы:

· если арендуемое имущество требуется на небольшой срок и для взятого в аренду оборудования необходимо специальное обслуживание, организации выгодно (несмотря на высокую процентную ставку) пользоваться услугами оперативного лизинга;

· автотранспорт, машины и оборудование, которые необходимы предприятию в течение всего производственного цикла, выгодно приобретать с помощью финансового лизинга. Также это касается объектов недвижимости (офис, производственные базы).

В зависимости от состава участников (субъектов) сделки различают следующие виды лизинга:

· прямой лизинг, при котором собственник имущества (поставщик) самостоятельно сдает объект в лизинг (двухсторонняя сделка). По сути, эту сделку нельзя назвать классической лизинговой сделкой, так как в ней не участвует лизинговая компания.

· косвенный лизинг, когда передача имущества в лизинг происходит через посредника. Такого рода сделка схожа с классической лизинговой операцией, так как в ней участвуют поставщик, лизингодатель и лизингополучатель, причем каждый из них выступает самостоятельно.

·   раздельный лизинг - лизинг с участием множества сторон (leveraged leasing) или лизинг с частичным финансированием лизингодателя. Этот вид лизинга распространен как форма финансирования сложных, крупномасштабных объектов, таких, как авиатехника, морские и речные суда, железнодорожный и подвижной состав, буровые платформы и т.п. Раздельный лизинг считается наиболее сложным, так как ему присуще многоканальное финансирование. В этом случае лизингодатель получает долгосрочный заем у одного или нескольких кредитных учреждений на сумму до 80% стоимости имущества, предоставляемого во временное пользование. Особенностью такого кредита является то, что лизингодатель передает часть своих прав по лизинговому договору кредиторам и не несет перед ними ответственности за полный и своевременный возврат ссуды, погашаемой при этом из сумм лизинговых платежей, вносимых лизингополучателем непосредственно заимодавцам.
· возвратный лизинг, который можно рассматривать как вариант прямого лизинга. Его особенностью является то, что продавец (поставщик) предмета лизинга одновременно выступает и как лизингополучатель. Смысл таких отношений состоит в том, что предприятие, нуждающееся в оборотных средствах и не имеющее возможности их получить иначе, как продав часть своего имущества, продает его лизинговой компании, одновременно заключая с ней договор лизинга на это же имущество и соответственно продолжая им пользоваться.

 Важным преимуществом возвратного лизинга является использование уже находящегося в эксплуатации оборудования в качестве источника финансирования строящихся новых объектов с вытекающей из этого возможностью использовать налоговые льготы, предоставляемые для участников лизинговых операций. Возвратный лизинг дает возможность рефинансировать капитальные вложения с меньшими затратами, чем при привлечении банковских ссуд, особенно если платежеспособность предприятия ставится кредитующими организациями под сомнение ввиду неблагоприятного соотношения между уставным капиталом и заемными фондами.

По типу имущества различают:

· лизинг движимого имущества (оборудование, техника, автомобили, суда, самолеты, и т.п.), в том числе, нового и бывшего в употреблении;

· лизинг недвижимости (здания, сооружения). 

По отношению к арендуемому имуществу (или по объему обслуживания) лизинг делится на:

- полный, или, как его еще называют «мокрый» лизинг (wet leasing), когда лизингодатель принимает на себя все расходы по обслуживанию имущества. Его используют, как правило, сами изготовители оборудования. По стоимости полный лизинг один из самых дорогих, так как у лизингодателя увеличиваются расходы на техническое обслуживание, сопровождение квалифицированным персоналом, ремонт, поставку необходимого сырья и комплектующих изделий и др. 

- частичный (с частичным набором услуг), когда на лизингодателя возлагаются лишь отдельные функции по обслуживанию имущества.
- чистый (net leasing), когда все расходы по обслуживанию имущества принимает на себя лизингополучатель. При этом лизингополучатель переводит лизингодателю чистые, или нетто, платежи. Большинство услуг на отечественном лизинговом рынке оборудования являются чистыми.

В зависимости от сектора рынка, где проводятся лизинговые операции, различают: 

- внутренний лизинг, при котором все участники лизинговой сделки (лизингодатель, лизингополучатель и продавец (поставщик)) являются представителями одной страны; 

- международный лизинг, при котором хотя бы одна из сторон принадлежит к разным странам. К этому же виду лизинга относят и сделки, проводимые лизингодателем и лизингополучателем одной страны, если хотя бы одна из сторон ведет свою деятельность и имеет капитал совместно с зарубежной фирмой.

Внешний лизинг, в свою очередь, подразделяется на импортный, когда зарубежной стороной является лизингодатель, и экспортный, когда зарубежной стороной является лизингополучатель.

По характеру лизинговых платежей лизинг делится на:

-  денежный, когда все платежи производятся в денежной форме;

- компенсационный, когда платежи осуществляются в форме поставки товаров, произведенных на сданном в лизинг оборудовании (по существу, это бартер), или путем зачета услуг, оказываемых друг другу лизингополучателем и лизингодателем;

- смешанный, когда применяются обе указанные формы платежа.

По отношению к налоговым, амортизационным льготам различают лизинг:

· с использованием льгот по налогообложению имущества, прибыли, НДС, различных сборов, ускоренной амортизации и т.п.

· без использования льгот.

По типу финансирования (намерениям участников) лизинг делится на:

· срочный, когда имеет место одноразовая аренда имущества.

· возобновляемый (револьверный) лизинг с последовательной заменой имущества. Применяется, когда лизингополучателю по технологии производства работ последовательно требуется различное оборудование. В этом случае в соответствии с условиями лизингового договора он приобретает право по истечении определенного срока обменять имущество, взятое в лизинг на другое. Лизингополучатель принимает на себя все расходы по замене оборудования.

· генеральный лизинг (разновидность возобновляемого лизинга) позволяет лизингополучателю дополнить список арендуемого оборудования без заключения новых контрактов. Это очень важно для предприятий с непрерывным производственным циклом и при жесткой контрактной кооперации с партнерами. Генеральный лизинг используется тогда, когда требуется срочная поставка или замена уже полученного по лизингу оборудования, а времени, необходимого на проработку и заключение нового контракта нет [4,стр.25].
Преимущества и недостатки лизинга

Опыт последних лет показывает, что лизинг в условиях экономической нестабильности и банкротства предприятий может творить чудеса. Для нашей страны характерна достаточно  высокая степень (порядка 72 %) изношенности основных фондов во всех отраслях народного хозяйства, что вызывает потребность в денежных средствах на замену оборудования. Источниками этих средств могут служить инвестиции, как внутренние, так и иностранные, кредиты белорусских и международных банков, а также лизинг. Однако в РБ существуют преграды (несовершенство нормативной базы, высокие  издержки, трудности с получением лицензий) для привлечения инвестиций из других стран, а собственных средств недостаточно для инвестирования. Кредиты выдают под высокие проценты, также очень высокий риск не возврата, поэтому для экономики выгодно развивать такое направление, как лизинг. 
Кроме того, лизинг обладает рядом преимуществ:
1) лизинг дает возможность получить оборудование в пользование без его полной оплаты, организовать новое производство без мобилизации необходимых крупных финансовых ресурсов. С его помощью арендатор убивает двух зайцев – решает проблему приобретения и финансирования оборудования одновременно. 
2) возможность опробовать оборудование до его полной оплаты, т.е. до приобретения в собственность. 
3) закупка предоставляемого по лизингу оборудования по оптимальным рыночным ценам. Не только лизингополучатель, но и лизингодатель заинтересованы в минимизации цены на оборудование. Как правило, арендодатель имеет больше возможностей для достижения минимальных контрактных цен, чем арендатор.
4) не привлекается заемный капитал. Лизинг не “утяжеляет” активы предприятия и помогает поддерживать оптимальное соотношение собственного и заемного капитала.
5) широкий спектр сопутствующих товару услуг по наладке и обслуживанию приобретаемого оборудования.
6)   более гибкий порядок осуществления лизинговых платежей. Арендатор сам принимает участие в процессе заключения сделки, совместно с лизинговой компанией определяет основные условия финансирования: срок и сумму аренды, объем дополнительных услуг, периодичность арендных платежей, фиксированную или плавающую процентную ставку, условия закупки объекта лизинга у поставщика и условия расчетов с лизингодателем.
7) лизинговые платежи могут производиться из выручки от продажи, производимой на арендуемом оборудовании продукции и не только в денежной, но и товарной форме (компенсационный лизинг).
8) налоговые выгоды. Во-первых, арендная плата пользователя оборудования в лизинговой сделке относится на издержки производства и соответственно снижает облагаемую налогом прибыль, а значит и размер налогов, изымаемого в бюджет. Во-вторых, как правило, налоговое законодательство предусматривает для лизинговых сделок систему ускоренной амортизации, т.е. дополнительных налоговых льгот не только арендатору, но и арендодателю.
9) лизинг освобождает арендатора от процедур и расходов, связанных с владением имуществом, поскольку юридическим собственником остается арендодатель.
10) выгоды для арендатора, вытекающие из возможности выкупить оборудование по минимальной или остаточной стоимости по истечении срока договора лизинга.
11) лизинг расширяет возможности сбыта продукции для фирм-производителей. 
12) лизинг в сочетании с амортизационными льготами направлен на ускорение обновления техники и технологий производства, а значит подключение всех составляющих повышения эффективности национальной экономики (производительность труда, ресурсоемкость, капиталоемкость, качество продукции, ускорение оборачиваемости капитала) [16, стр. 39].
Однако лизинговая деятельность имеет и свои  недостатки:

1) если оборудование взято в финансовый лизинг и оно с течением времени устарело до окончания действия лизингового договора, то лизингополучатель продолжает платить лизинговые платежи до конца контракта. Лизинговые платежи относят на себестоимость продукции и тем самым уменьшают налогооблагаемую прибыль, но те же самые платежи, будучи завышенными, способны привести к росту цены товара и снизить его конкурентоспособность.

2) стоимость оформления договора и другой документации для проведения лизинговой операции, которую необходимо включать в калькуляцию расходов, относительно невысокая. Изменение порядка исчисления налогооблагаемой базы может неблагоприятно сказаться на лизинговых операциях даже при снижении налогового пресса в целом. На лизингодателя ложится риск морального старения имущества и получения лизинговых платежей, а для лизингополучателя стоимость лизинга чаще выше, чем приобретение имущества за счет собственных средств или банковского кредита.

3)  если объектом лизингового договора является крупный и уникальный объект, то в связи с разнообразием условий арендных сделок подготовка договора об их лизинге требует значительного времени и средств [17,стр.112].

1.2. Государственное регулирование лизинговых отношений в РБ
 Нормативное обеспечение лизинговых отношений
Первые белорусские лизинговые компании появились при банках, круг их клиентов ограничивался теми же банками и очень небольшим количеством других организаций, которые были в состоянии оценить эффективность лизинга и воспользоваться его преимуществами. Уже на первых этапах своего развития лизинговые компании почувствовали необходимость в объединении своих усилий для внедрения на белорусский рынок лизинга - совершенно новой и незнакомой подавляющему большинству предприятий формы инвестиций. Поэтому в 1993 году такие компании, как "Приорлизинг", "Дукат-Лизинг", "Лотос" и другие зачинатели лизинга в Беларуси учредили «Белорусский союз лизингодателей». Благодаря его пропагандистской работе о лизинге заговорили на радио, в печати стали появляться статьи, объясняющие суть лизинга, освещающие первые полученные результаты в республике.

Эта организация стала инициатором в становлении нормативно-правовой базы лизинга в Беларуси. Накопленный лизинговыми компаниями опыт послужил практическим материалом для разработки первого нормативного документа по лизингу, как в Беларуси, так и в СНГ: «Методические указания о порядке  учета лизинговых операций» (утвержден Министерством финансов 11.04.1994 г.).
С этого периода лизинг в Беларуси начинает активно развиваться. Появляются независимые лизинговые компании, а с 1996 года организуются лизинговые компании при заводах-производителях автомобилей, тракторов, станков («МАЗконтрактлизинг», «МТЗ-лизинг», «Первая промышленная лизинговая компания» и другие). В настоящее время в республике насчитывается более 40 лизинговых компаний.

Современная нормативно-правовая база лизинга складывалась в несколько этапов. Как  было отмечено, весной 1994 года  были приняты Методические указания по ведению бухгалтерского учета лизинговых операций.

1996 год был следующим этапом в нормативном становлении лизинга. Весной принимается «Положение о лизинге на территории Республики Беларусь». Осенью - новые Методические указания по ведению бухгалтерского учета лизинговых операций, соответствующие принятому Положению о лизинге. Официально признается свободная форма начисления амортизации на объект лизинга.

Конец 1997 года начало 1998 года - последний этап в разработке нормативных правил. Если предыдущие два этапа инициировались «Белорусским союзом лизингодателей», то последний этап начался с Указа Президента Республики Беларусь № 587 от 13 ноября 1997 года "О лизинге", в котором устанавливалось, что: 

- при таможенном оформлении объектов лизинга в таможенном режиме свободного обращения по заявлению заинтересованного лица предоставляется рассрочка по уплате таможенных платежей, кроме сборов за таможенное оформление, на весь срок действия договора лизинга, но не более чем на пять лет;

- лизингодателям-нерезидентам Республики Беларусь гарантируется беспрепятственный перевод за границу лизинговых платежей в иностранной валюте после уплаты налогов, сборов и других обязательных платежей в соответствии с законодательством Республики Беларусь [13].
В этом же документе Президент Республики дает указ Совету Министров до 1 января 1998 года разработать и утвердить положение о лизинге, а также мероприятия по развитию лизинга в республике, и в трехмесячный срок обеспечить приведение актов законодательства в соответствие с данным Указом.

30.12.1997 года вступило в силу новое «Положение о лизинге на территории Республики Беларусь», как основополагающий документ. На основании его проведена доработка Методики бухгалтерского учета лизинговых операций, правил начисления амортизации по объектам лизинга, валютного и таможенного регулирования.
30 апреля 2004 года вышла очередная редакция Инструкции о порядке бухгалтерского учета лизинговых операций, утвержденная Министерством финансов за № 75. 
В настоящее время это два основных документа, регламентирующих лизинговую деятельность в республике. Указом Президента РБ от 02.07.1998 г.,  № 325 Республика Беларусь присоединилась к конвенции УНИДРУА о международном лизинге от 28.05.88 г. [8, стр. 19].
Страхование лизинговой деятельности
Сложная экономико-правовая природа лизинговых отношений предопределяет и комплексную страховую защиту лизинговых операций путем страхования транспортировки, получаемого в лизинг объекта, его монтажа, пуско-наладочных работ, имущественных и финансовых рисков. По договору имущественного страхования одна сторона (страховщик) обязуется за обусловленную плату (страховую премию) при наступлении предусмотренного в договоре события (страхового случая) возместить другой стороне (страхователю) или иному лицу, в пользу которого заключен договор (выгодоприобретателю), причиненные вследствие этого события убытки в связи с иными имущественными интересами страхователя (выплатить страховое возмещение) в пределах определенной договором суммы (страховой суммы).
По договору имущественного страхования в лизинговой сделке могут быть застрахованы следующие имущественные интересы:

1)   риск утраты (гибели), недостачи, повреждения объекта лизинга;
2) риск ответственности по обязательствам, возникшим вследствие причинения вреда жизни, здоровью или имуществу других лиц;

3) риск ответственности за нарушение договора (своей возможной ответственности перед контрагентом);

4) риск неполучения ожидаемых доходов – предпринимательский риск, в том числе риск непогашения лизинговых платежей;
5) риск исполнения своих обязательств страховщиком перед страхователем (перестрахование).

Конкретные условия устанавливаются при заключении договора страхования в соответствии с действующим законодательством. [8, стр. 32].
Лицензирование лизинговой деятельности
	Лицензия является официальным документом, разрешающим организациям и предприятиям осуществление лизинговой деятельности в течение установленного срока с соблюдением лицензионных условий и действующего законодательства.
Лицензирование лизинговой деятельности осуществляется для упорядочения деятельности предприятий, осуществляющих лизинговую деятельность, а также защиты интересов государства и юридических лиц Республики Беларусь.

Лицензирование деятельности банков и небанковских финансовых организаций   по   передаче   объектов  в  лизинг  осуществляется  в соответствии с иным законодательством Республики Беларусь.

Лицензирование лизинговой деятельности осуществляется Министерством экономики Республики Беларусь.

Лицензионный орган:
- рассматривает заявления лизингодателей на получение лицензий и  осуществляет их выдачу в соответствии с настоящим Положением;
- принимает решения о продлении, приостановлении действия или об аннулировании лицензий;
-  регистрирует выданные лицензии;
- ведет реестр выданных, продленных, приостановленных или аннулированных лицензий;
-  осуществляет  приобретение, учет и хранение бланков лицензий;
- организует контроль за соблюдением лизингодателями условий действия   лицензий; представляет государственным контролирующим органам всю  имеющуюся информацию по лизингодателям, получившим лицензии;
-  осуществляет консультационную деятельность по вопросам применения настоящего Положения;
- осуществляет своевременную публикацию  о  выданных, приостановленных и аннулированных лицензиях.

Для получения лицензии лизингодатель представляет в лицензионный орган:
- заявление о выдаче  лицензии с указанием наименования и организационно-правовой формы предприятия лизингодателя, его юридического адреса, номера расчетного счета, наименования обслуживающего банка;
- нотариально заверенные копии учредительных документов предприятия лизингодателя;
-  копию свидетельства о государственной регистрации;
- копию извещения налогового органа о присвоении предприятию лизингодателя учетного номера налогоплательщика;
-  копию  баланса  предприятия  на последнюю отчетную дату (Форма № 1) и отчета  о прибылях и убытках (Форма № 2) (для действующих предприятий);
- заключение аудитора о правильности формирования уставного фонда, установленного размера;
- копию справки последней аудиторской проверки или акта налогового органа (для действующих предприятий);
- копии документов, подтверждающих высшее экономическое или юридическое образование директора либо документов, подтверждающих стаж  работы директора на руководящих должностях не менее 3 лет; а также копии   документов подтверждающих высшее экономическое образование главного бухгалтера либо его стаж работы не менее 3 лет в должности главного бухгалтера;
- документ, подтверждающий факт внесения платы за выдачу лицензии.

Представляемые лизингодателем для получения лицензии документы  подлежат обязательной регистрации лицензионным органом на день подачи и хранению в течение всего срока действия лицензии.

Лицензия оформляется на типовых бланках, являющихся документами строгой отчетности, имеющих учетную серию и номер.

Ответственность за приобретение, учет и хранение бланков лицензий возлагается на лицензионный орган.

Лицензия содержит следующие сведения:

    - наименование лицензионного органа, выдавшего лицензию;

- наименование и юридический адрес лизингодателя, получающего лицензию;

- вид лицензируемой деятельности;

- срок действия лицензии;

- регистрационный номер и дату выдачи лицензии.

Выдаваемой лицензии присваивается регистрационный номер, под которым она вносится в реестр.

При продлении, приостановлении действия или аннулировании лицензии лицензионным органом делается соответствующая запись в реестре.

Решение о выдаче или об отказе в выдаче лицензии принимается лицензионным органом в течение 30 дней со дня подачи лизингодателем заявления с приложением необходимых документов.

В случае принятия лицензионным органом решения об отказе в выдаче лицензии соответствующее уведомление направляется (выдается) лизингодателю  в письменной форме в 3-дневный срок со дня принятия указанного решения с мотивированным обоснованием причины отказа.

Основанием для отказа в выдаче лицензии являются:
- несоответствие представленных лизингодателем документов требованиям действующего законодательства и настоящего Положения;
- наличие в представленных лизингодателем документах недостоверной и/или искаженной информации;
 Обязательным условием действия лицензии является выполнение лизингодателем следующих требований:
1) наличие уставного фонда в размере, не менее установленного законодательством  Республики Беларусь, и сформированного в соответствии с настоящим Положением;
2)   соблюдение положений законодательных и иных нормативных актов, а также настоящего Положения;
3) осуществление деятельности в качестве лизингодателя (наличие не менее одного находящегося в стадии реализации договора лизинга за срок действия лицензии).
Лицензия выдается на срок от 1 года до 5 лет. [9, стр. 459].
Передача лизингодателем лицензии иным юридическим и/или физическим лицам и ее использование этими лицами запрещаются.
Выдача лицензии или ее дубликата осуществляется лицензионным органом на платной основе.
За выдачу лицензии взимается плата в размере, установленном законодательством на момент подачи заявления. За выдачу дубликата лицензии взимается плата в размере 50% платы за выдачу лицензии.
Продление срока действия ранее выданной лицензии осуществляется лицензионным органом в порядке, предусмотренном для ее получения.

В случае изменения наименования и/или юридического адреса лизингодатель обязан в 15-дневный срок подать заявление о внесении изменений в лицензию.

В случае реорганизации (выделения, разделения) предприятия лизингодатель обязан в 15-дневный срок подать заявление о выдаче лицензии.

В случае утраты бланка лицензии лизингодатель обязан в 15-дневный срок подать заявление о выдаче дубликата.
Лицензионный орган имеет право приостанавливать действие лицензии или аннулировать ее в случаях:

- представления лизингодателем в лицензионный орган заявления о приостановлении действия или об аннулировании лицензии;

- неоднократного (более 2 раз в течение срока действия лицензии)  нарушения лизингодателем условий действия лицензии, установленных настоящим Положением;

- по представлению соответствующих органов контроля и надзора.

Лицензионный орган в 3-дневный срок со дня принятия решения о  приостановлении действия лицензии или о ее аннулировании в письменной  форме извещает о данном решении лизингодателя и соответствующий налоговый орган.

В случае изменения обстоятельств, повлекших за собой приостановление  действия лицензии, по заявлению лизингодателя ее действие возобновляется без дополнительной оплаты.

В случае ликвидации предприятия лизингодателя ранее выданная  лицензия подлежит возврату в лицензионный орган и аннулированию.

Лизингодатели обязаны ежегодно (не позднее 3 месяцев после окончания  отчетного года) представлять в лицензионный орган заключение аудитора о соответствии деятельности по передаче объектов в лизинг действующему законодательству.
Контроль за соблюдением лизингодателем условий действия лицензии  осуществляется лицензионным органом и государственными органами контроля в соответствии с действующим законодательством. [15, стр. 57].
                  


1.3  Особенности мирового развития лизинга
Лизинг в мировом масштабе характеризуется различной отраслевой структурой. Так, например, в Европе широко используется лизинг автомобилей, причем как в личное пользование, так и для производственных целей.  По данным издания «Европейский лизинг», на рынок лизинговых услуг  автомобилей до 50% от общего объема закупок имущества. При этом остальную долю в объеме лизинговых услуг занимает производственное оборудование, лизинг морских судов, самолетов, компьютеров и др. Приоритет лизинга автомобилей в Западной Европе объясняется тем, что автомобильные компании вынуждены искать пути реализации своей продукции именно через это механизм как наиболее эффективный [4, стр.174].
Лизинговый рынок Европы является для Республики Беларусь наиболее интересным и перспективным, поскольку эффективность лизинговых операций зависит от места размещения лизингодателя, лизингополучателя и производителя, а данный рынок с точки зрения размещения, наиболее близкий к нашей республике. При заключении международных лизинговых контрактов субъектами хозяйствования Беларуси с европейскими странами решаются сразу несколько важных проблем. Во-первых, затраты на транспортировку оборудования будут меньше чем при работе с азиатскими и американскими компаниями. Во-вторых, при импортном лизинге европейскому лизингодателю, являющемуся собственником имущества, будет легче вернуть свое имущество в случае неплатежей со стороны белорусских лизингополучателей. В-третьих, если лизингодателем будет белорусское предприятие, риск неуплаты лизинговых платежей практически исключен, т.к. европейские предприятия не испытывают проблем с платежеспособностью.

Поэтому целесообразно более детально изучить особенности лизингового рынка некоторых ведущих европейских стран в области международного лизинга.

Австрия имеет сильную внутреннюю лизинговую индустрию и небольшой объем международного лизинга с другими развитыми странами. По статистическим данным 8-10% всех лизинговых операций приходится на cross-border лизинг (международный лизинг). Большая часть международных лизинговых сделок заключается с предприятиями Чехии и Хорватии. Доля лизинга в общем объеме и инвестиций в Австрии составляет 17% [6, стр.20].
В Бельгии с помощью механизмов международного лизинга финансируется приблизительно 7% общего объема инвестиций. Объектами международного лизинга в основном выступают самолеты, корабли и поезда.
В Ирландии международный лизинговый механизм характеризуется как large-ticket лизинг, который предусматривает передачу в лизинг дорогого оборудования на длительный срок и на большие суммы. На лизинг в Ирландии приходится 29% от общего объема инвестиций.
Как правило, лизинг автомобилей в Германии представляет собой форму лизинга с полным набором сервисных услуг, что предусматривает наличие комплексной системы технического и гарантийного обслуживания, ремонта, страхования.

Из общего объема лизинговых инвестиций в Германии в 2001 г. 81% приходился на лизинг движимого имущества и, соответственно, 19% - на лизинг недвижимости. Динамика структуры немецкого лизингового бизнеса приведена в таблице 5.

Таблица 5. Лизинговый бизнес в Германии (в млн. ЭКЮ/евро) 

	
	1994
	1996
	1998
	2001

	Лизинг оборудования, всего
	15 361
	19 223
	24 693
	37 500

	в том числе:
	
	
	
	

	- машиностроительное и промышленное оборудование
	13,2%
	8,4%
	9,3%
	10,7%

	- компьютеры и офисное оборудование
	21,6%
	13,0%
	11,3%
	14,7%

	- грузовые автомобили
	6,4%
	6,8%
	8,7%
	8,0%

	- легковые автомобили
	46,7%
	58,9%
	54,6%
	50,7%

	- другое оборудование
	12,1%
	12,9%
	16,1%
	15,9%

	Лизинг недвижимости, всего
	2 194
	5 175
	6 110
	8 800

	в том числе:
	
	
	
	

	- промышленные здания
	8,0%
	20,0%
	12,5%
	13,6%

	- места для розничной торговли
	36,0%
	25,0%
	14,2%
	20,5%

	- офисные здания
	41,7%
	40,0%
	38,3%
	29,5%

	- частное обслуживание
	0,0%
	5,0%
	25,0%
	5,7%

	- другие
	14,3%
	10,0%
	10,0%
	30,7%


Источник: собственная разработка на основе данных [5, стр.102]
Конкуренция среди лизинговых компаний Германии за последние несколько лет была очень динамичной, следствием чего стало некоторое сокращение прибылей компаний. Несмотря на это, она повлияла и на расширение различных видов сервиса, предоставляемого лизинговыми компаниями.

Стоимость лизинговых контрактов, заключенных в Чешской Республике в 2001 году, составила более 1,55% европейского объема. Несмотря на эту относительно небольшую пропорцию, Чешская Республика последнее несколько лет занимает 12-е место по объемам операций среди стран-членов «Leaseurope», опережая целый ряд развитых западноевропейских стран, включая Данию, Норвегию, Финляндию, Ирландию, Грецию, и Люксембург, а тем более – постсоциалистические страны. Динамика изменения структуры лизингового бизнеса в Чешской Республике приведена в таблице 6.

Таблица 6. Лизинговый бизнес в Чешской Республике (в млн. ЭКЮ) 

	
	1994
	1996
	1998
	2000
	2001

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	Лизинг оборудования, всего
	817
	1 334
	1 780
	2 374
	2 819

	в том числе:
	
	
	
	
	

	- машиностроительное и промышленное оборудование
	21,7%
	16,0%
	16%
	17,0%
	17,7%

	- компьютеры и офисное оборудование
	8,6%
	5,0%
	3%
	2,4%
	2,4%

	- грузовые автомобили
	9,2%
	20,0%
	23,5%
	28,1%
	29,6%

	- легковые автомобили
	57,0%
	55,1%
	47,0%
	48,7%
	47,1%

	- другое оборудование
	3,5%
	3,9%
	10,5%
	3,8%
	3,2%

	Лизинг недвижимости, всего
	20
	12
	121
	123
	171

	в том числе:
	
	
	
	
	

	- промышленные здания
	20%
	
	14%
	13%
	28,7%

	- места для розничной торговли
	10%
	
	76%
	70,7%
	57,9%

	- офисные здания
	15%
	
	6,5%
	6,5%
	6,4%

	- другие
	55%
	
	3,5%
	9,8%
	7,0%


Источник: собственная разработка на основе данных [5, стр.114].

В большинстве аспектов, включая структуру договоров и клиентов, ситуация в Чешской Республике повторяет европейские тенденции. Доля лизинга автомобилей находится близко к соответствующим пропорциям в других странах Европы. Большинство контрактов по лизингу движимого имущества заключается на 2-5 лет (95,6%),  по лизингу недвижимости – от 16 до 20 лет (78,9% в 2001 г.).
По данным Белорусского союза лизингодателей объем сделок в 1998 году оценивался приблизительно в 2500 млрд. рублей, тогда как в 1994 году объем лизинга составлял 3072,0 млн. рублей.
Однако реально оценить данные показатели достаточно проблематично. В виду того, что, во-первых, членами Белорусского союза лизингодателей являются только 50 из 70 работающих лизинговых компаний, а во-вторых, не все лизинговые компании, входящие в союз, предоставляют свою информацию и отчетность по лизингу, поскольку на сегодняшний день лизинг является легализованным способом сокращения налогооблагаемой базы, а договора лизинга содержат в себе коммерческую тайну о клиенте и о размере сделки. Лизингополучатели и лизингодатели не желают полностью афишировать свои контакты и называть реальные суммы сделок. Объемы лизинговых сделок на белорусском рынке отражены на рисунке 3.
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Рисунок 3. Объемы лизинговых сделок на белорусском рынке.
Источник: собственная разработка на основе данных [6, стр.37].
Выводы. Лизинговые отношения в Республике Беларусь имеют огромный потенциал для развития и могут выступить катализатором обновления технологической базы субъектов хозяйствования, о чем свидетельствует достаточно хорошо проработанная законодательная база в данной области. В то же время реализовать этот потенциал в текущих экономических условиях не представляется возможным из-за узости сфер эффективного использования лизинга.

Для того чтобы лизинг, по примеру других стран, стал инструментом экономического роста, необходимы положительные сдвиги в экономике в целом (стабилизация темпов инфляции, появление конкуренции на рынке капитала и т.д.) 
2  АНАЛИЗ ИСПОЛЬЗОВАНИЯ ФОРМЫ ЛИЗИНГА                                               В ОАО «АСБ БЕЛАРУСБАНК» ФИЛИАЛ № 616
2.1 Экономико-организационная характеристика филиала
Филиал № 616 ОАО «АСБ Беларусбанк» расположен по адресу:                 г. Жодино, ул.50 лет Октября, 25а. Год регистрации – 1996 г. Филиальная сеть состоит из 6 городских отделений и 2-х отдельно стоящих пункта обмена валют.   Структура филиала состоит из 10 отделов, 1 самостоятельного сектора и 1-ой группы. После выделения ЦБУ № 621 штат филиала составил 168,5 единиц.

Филиал № 616 размещен в центре г. Жодино, который  расположен на территории Смолевичского района в 50-ти километрах от г. Минска и 17-ти километрах от г. Борисова, до райцентра Смолевичи  - 20 км. 

Весь народно-хозяйственный комплекс города обслуживают два банка: филиал № 616 и отделение ОАО «Белпромстройбанка». На обслуживании в банках находится практически равное количество клиентов: 603 в отделении «БелПСБ» и 600 в филиале. Как филиал №616, так и отделение ОАО «БелПСБ»  оказывает  весь спектр банковских услуг юридическим лицам, плата за вознаграждение по банковским операциям и процентные ставки по кредитам практически одинаковые. Однако преимущества отделения ОАО «БелПСБ» в том, что там находятся  на расчетно-кассовом обслуживании такие крупные  предприятия г. Жодино как РУП «БелАЗ», ОАО «Свитанок» и РУП «КЗТШ»         (акционеры отделения ОАО «БелПСБ»), которые  являются  крупными потребителями активных банковских операций.  

На территории района в г. Смолевичи функционирует подразделение  «Белагропромбанк», которое обслуживает юридические лица, совершает валютно-обменные операции, принимаются платежи от населения и денежные средства во вклады.  Отделение имеет 1 банкомат, 7 пунктов выдачи наличных, 4 платежных терминала. 
Наиболее разветвленную сеть своих подразделений по сравнению с другими банками имеет филиал № 616 ОАО «АСБ Беларусбанк».  Филиалом установлено в г. Жодино 5 инфокиосков, 7 банкоматов, 12 ПТС и 20 ПВН. Филиал обслуживает в основном социальную сферу, бюджет, частично торговлю и коммерческие организации. Филиал предоставляет услуги по  выплате заработной платы таким крупным предприятиям, как  ОАО «Свитанок»  и РУП «КЗТШ», которые находятся  на расчетно-кассовом обслуживании в «БелПСБ».

Одно из главных направлений деятельности филиала – работа с физическими лицами. Средства физических лиц - это основной источник ресурсной базы филиала. В филиале ОАО «АСБ Беларусбанк» открыто более 159 тысяч счетов физических  лиц. За год количество их  возросло на 5,7 тыс. счетов. Филиал занимает лидирующие позиции  на рынке услуг физическим лицам по привлечению средств во вклады:

· доля вкладов в белорусских рублях в филиале 616  - 70,9%, в «БелПСБ» –    29,1%;

· доля вкладов в иностранной валюте  соответственно 65,3% и 34,7%;

· доля в размещении облигаций  соответственно 70,56% и 29,4%.

Население размещает средства в основном на срочных депозитах, сроком хранения  1-2 года. Активно внедряется система Строительных сбережений, позволившая привлечь дополнительно 115 млн. рублей на длительный срок.

Немного уступает «БелПСБ» филиал в оказании услуг по выплате заработной платы и других доходов. Доля работников всех отраслей народного хозяйства, обслуживающихся в филиале №616  по выплате заработной платы составляет 46%.  В течение года филиалом принято на обслуживание 15, на вкладные счета и на карт-счета - 26 новых организаций с численностью 407 человек, которые ранее не обслуживались в филиале. По состоянию на 1 января 2008 г.  в филиале обслуживалось  всего 269 коллективов по выплате заработной платы и других доходов. Получают заработную плату в филиале 23406 человек, в том числе 15957 человек через карт-счета. 

Всего в г. Жодино состоит на учете 11246 пенсионеров и г. Смолевичи  состоит  11027 человека,  из них  в филиале  обслуживаются 33,0% от общего количества пенсионеров. При этом филиал обслуживает более 50% (5833) пенсионеров, проживающих в г. Жодино и  около 14% (1526)  по Смолевичскому району.   По линии МВД  все пенсионеры - 746 человек обслуживаются в нашем филиале. В 2007 году развивалось направление по переводу выплат пенсий на карт-счета, всего открыто таких счетов 342, из них в 2007 году 265 счетов. Средства на пенсионных вкладах занимают 13% общего объема привлеченных средств населения.

Филиал укрепляет свое лидирующее положение на рынке  в оказании банковских услуг населению по  приему  платежей физических лиц. Филиалом принято платежей в 2008 г. в пользу ЖКХ –76,4%, что больше чем за 2007 год на 12,6%. В пользу Энергонадзора принято 51,7% от всего объема платежей. Увеличение объема данных платежей  достигнуто за счет внедрения системы «Город», объединивший платежи в пользу РУП ЖКХ, КУП «Жодинский водоканал», «Смолевичирайгаз», РУП «Минскэнерго» на бесквитанционной основе. В течение 2008 года получило развитие новое направление деятельности: выдача свидетельств по добровольному страхованию жизни и добровольному страхованию владельцев транспортных средств. Выдано 24 полиса по страхованию жизни на время поездки за границу и 1173 свидетельства по страхованию владельцев транспортных средств. Доля филиала на рынке страховых услуг составила 7%.

Филиал №616 ОАО «АСБ Беларусбанк» опережает «БелПСБ» на рынке предоставления услуг по кредитованию населения. Доля филиала по объему кредитных вложений составила 60%, при этом  филиал увеличивает темпы роста кредитов на финансирование жилья. Расширяется спектр кредитных услуг населению в сельской местности, особенно в населенных пунктах подлежащих преобразованию в агрогородки. В населенных пунктах, где отсутствуют наши отделения, в отделения почтовой связи размещены информационные уголки кредитополучателей.

По эмиссии пластиковых карточек филиал занимает почти одинаковое положение с отделением «Белпромстройбанк», - по 47% от общего  объема эмиссии по региону. Всего на 1 января 2008 года в филиале эмитировано 17222 пластиковых карточек,  из них 14016 по г. Жодино и 3206 – по г. Смолевичи. 

Объемы валютно-обменных операций в прошлом году значительно возросли. Дополнительно открыто 3 кассы, совершающие обменно-валютные операции. По сравнению  с 2006 год большое развитие получили международные переводы в иностранной валюте по системе «Western Union» и банковские переводы физических лиц. Объем переводов возрос на 142%. В 24 раза увеличилась доля доходов от операций с дорожными чеками.

Значительные остатки средств (среднедневные) сосредоточены на счетах:

· ОАО «Белдортехника»; 

· КУП «Жодинский водоканал»;

· ЧТУП «Алкмена»;

· УП «Геракл»;

· Финансовый отдел Жодинского горисполкома; 

· Тюрьма N8. 

Основным направлением совершенствования работы с клиентами стало формирование более эффективной схемы обслуживания, предложение более широкого спектра услуг. Постоянно оказывается поддержка субъектам малого предпринимательства, расширяются объемы валютно-обменных операций, услуги по внедрению системой «Клиент-банк», которой пользуется уже 48 юридических лиц, в то время как на 01.01.2007 г. пользовалось  32 клиента. Получили продвижение расчеты посредством пластиковых карточек, заработная плата выплачивается через карт-счета 124 юридическим лицам и 100 ИП. Предложен для клиентов новый вид услуг: страхование гражданской ответственности автотранспортных средств юридических лиц.  

Все отделения филиала автоматизированы, а также автоматизированы основные виды операций. Филиал  использует  программные продукты разных разработчиков, но  основные ARMы разработки  ООО «Софтклуб». Филиал также использует ARMы разработки департамента информационных технологий: 

· АНИС, 

· Кадры,  

· Клиент-банк, 

· Макет,

· Система Электронной почты Sbnet, 

· Учет ТМЦ, 

· Учет основных средств,

· Учет нематериальных активов, 

· Учет заработной платы, 

· Учет ГСМ,  

· Система денежных переводов СТРИЖ, 

· Mobil FiL (Обработка информационных сообщений МЦС, МТС, БелСел),

· Выгрузка в файл для ФСЗН,

· PGP. 

Разработчиком ПО «Прием балансов» является ЗАО «Мебиус КБ». Программное обеспечение «Система криптографической защиты БМРЦ» установлено РУП БМРЦ.      

На протяжении 2007 года филиал работал с положительным финансовым  результатом. По итогам работы за I квартал филиал №616 АСБ «Беларусбанк» занял 2 место в Республиканском трудовом соревновании (среди 112 филиалов системы).

Структура доходов и расходов Филиала №616 ОАО «АСБ Беларусбанк» за 2005-2007 гг. представлена в таблице 7.
Отчет о прибылях и убытках Филиала №616 ОАО «АСБ Беларусбанк» представлен в приложении 1.

Балансовая ведомость Филиала №616 ОАО «АСБ Беларусбанк» представлена в приложении 2.

Таблица 7. Структура доходов и расходов Филиала №616                                          ОАО «АСБ Беларусбанк» за 2005-2007 гг.

	Наименование показателей
	2005 г.
	2006г.
	2007г.
	Отклонение от 2005 г.

	
	Сумма, млн.руб.
	Уд. вес, %
	Сумма, млн.руб.
	Уд. вес, %
	Сумма, млн.руб.
	Уд. вес, %
	Сумма, млн.руб.
	Уд. вес, %

	ДОХОДЫ
	
	
	
	
	
	
	
	

	Процентные
	3685,93
	56,3
	4931,26
	61,4
	6597,7
	62,5
	2911,77
	6,2

	Комиссионные
	1165,9
	17,8
	1714,42
	17,8
	2390,3
	22,6
	1224,4
	4,8

	Прочие банковские
	1201,6
	18,3
	959,2
	18,3
	1381,1
	13,1
	179,5
	-5,2

	Прочие операционные
	469,1
	7,2
	417,29
	7,2
	26,2
	0,2
	- 442,9
	-7

	Уменьшение резервов
	24,96
	0,4
	9,81
	0,4
	163,9
	1,6
	138,94
	1,2

	Непредвиденные
	0,55
	0
	0,54
	0
	0,9
	0
	0,35
	0

	ВСЕГО ДОХОДОВ
	6548,0
	100
	8032,53
	100
	10560,1
	100
	4012,1
	

	РАСХОДЫ
	
	
	
	
	
	
	
	

	Процентные
	2187,3
	36,6
	2547,31
	35,9
	3391,5
	36,2
	1204,2
	- 0,4

	Комиссионные
	46
	0,8
	25,64
	0,4
	17,3
	0,2
	-28,7
	- 0,6

	Прочие банковские
	460,5
	7,7
	220,25
	3,2
	1148,2
	12,3
	687,7
	4,6

	Прочие операционные
	2755,2
	46
	3305,79
	46,6
	4244,9
	45,4
	1489,7
	- 0,6

	Отчисления в резервы
	12,5
	0,2
	194,93
	2,7
	0,9
	0
	-11,6
	- 0,2

	Налог на прибыль
	518,7
	8,7
	794,88
	11,2
	552,9
	5,9
	34,2
	- 2,8

	ВСЕГО РАСХОДОВ
	5980,2
	100
	7088,8
	100
	9355,6
	100
	3375,4
	

	ФИНАНСОВЫЙ РЕЗУЛЬТАТ
	567,8
	
	943,7
	
	1204,5
	
	636,7
	


 Источник: собственная разработка на основе первичных данных филиала
Из таблицы 7 видно, что за 2007 год филиалом получена прибыль в размере  1 204,5 млн. руб.  Финансовый показатель  деятельности филиала за 2007 год выше показателя  предшествующего года на 260,8 млн. руб.  Доходов получено в размере  10 560 млн. руб., что выше уровня 2006г. на 2 527 млн. руб. Однако имеющийся прирост не позволил достичь планового показателя, доходов получено на 27,3 млн. руб. меньше, чем запланировано бюджетом. 

Значительно вырос за 2007г. размер комиссионных доходов, полученных банком. Темп роста к уровню 2006г. составил 139% или в абсолютном выражении  675,9 млн. рублей. Основной рост комиссионных доходов в 2007г. достигнут по следующим статьям: по ведению счетов клиентов на 39 % больше уровня прошлого года; по заработной плате на 38% больше; по выдаче наличных денежных средств по кредитам физическим лицам на 90% больше; по коммунальным  платежам на 23% больше. В среднем на одного сотрудника банка в 2007 году приходилось 46,8 млн. руб. доходов при 38,8 рублей в 2006 году. Прибыли в среднем на 1 работника в 2007 году приходилось 5,6 млн. руб., в 2006 году соответственно 4,2 млн. руб.

За 2007 год филиал произвел расходов на сумму 9 355,6 млн. руб., при запланированных в бюджете 9 468,9 млн. руб.  Экономия составила 113,2 млн. руб. Удельный вес средств на оплату труда в расходах банка составил за 2007 год 23%, при 18,8% в 2006 году. 
Структура пассивов филиала представлена в таблице 8.

Таблица 8. Структура пассивов Филиала №616 ОАО «АСБ Беларусбанк»             за 2005-2007 гг.

	№ пп

	Наименование

Показателей
	На 01.01.2006
	на 01.01.2007
	на   01.01.08г.
	Отклонение от 01.01.2006г.

	
	
	Сумма

млн.руб./ тыс.у.е.
	Уд.

Вес

в %
	Сумма

млн.руб./ тыс.у.е.
	Уд.

Вес

в %
	Сумма

млн.руб./ тыс.у.е.
	Уд.

Вес

в %
	Сумма

млн.руб./ тыс.у.е.
	Уд.

Вес

в %

	1.
	Ресурсы, привлеченные в системе АСБ "Беларусбанк"
	13714,6
	43,7
	16636,4
	36,1
	24 460,5
	35,6
	10745,90
	-8,1

	
	
	1055,3
	22,9
	89,2
	1
	641,5
	11,3
	-413,80
	-11,6

	2.
	Средства клиентов, 
	16241
	51,8
	27209,7
	59,1
	41 354,3
	60,2
	25113,30
	8,4

	
	
	3421,4
	74,3
	3840,2
	94,3
	4 934,2
	87,1
	1 512,80
	12,8

	2.1
	Бюджетов, внебюдж. фондов и организаций.
	451,7
	1,4
	1137,2
	2,5
	1 740,4
	2,5
	1 288,70
	1,1

	
	
	0,1
	0
	0,8
	0
	138,2
	2,4
	138,10
	2,4

	2.2
	Юридических лиц
	1584,3
	5,1
	3527,3
	7,7
	4 302,1
	6,3
	2 717,80
	1,2

	
	
	18
	0,4
	67,4
	1,7
	47,4
	0,8
	29,40
	0,4

	2.3
	Физических лиц
	14205,1
	45,3
	22545,2
	48,9
	35 311,8
	51,4
	21 106,7
	6,1

	
	
	3401,3
	73,8
	3772
	92,6
	4 748,6
	83,8
	1 347,30
	10

	3.
	Прочие пассивы
	693,3
	2,2
	1008,7
	2,2
	1 394,4
	2
	701,10
	-0,2

	
	
	130,7
	2,8
	192,8
	4,7
	91,2
	1,6
	-39,50
	-1,2

	4.
	Капитал и резервы
	732
	2,3
	1179,5
	2,6
	1 440,3
	2,1
	708,30
	-0,2

	
	
	0
	0.0
	
	0.0
	
	
	0.0
	0

	
	ВСЕГО ПАССИВОВ
	31380,9
	100
	46034,4
	100
	68 649,5
	100
	37268,60
	0

	
	
	4607,3
	100
	4074,5
	100
	5 667
	100
	1 059,70
	0


Источник: собственная разработка на основе первичных данных филиала
Структура пассивов филиала определяется стабильной клиентской базой. Филиалом постоянно проводится работа по привлечению на обслуживание клиентов как юридических, так и физических лиц. Ресурсный потенциал филиала увеличился за 2007 год на  25 973,9  млн. руб. и составил на 1 января 2008 года  80 776,6 млн. руб. Темп роста ресурсной базы составил 147 %. При этом темп роста средств клиентов составил 146,4%,  в том числе юридических 134% и физических лиц 148,3%. Темпы роста ресурсной базы, сформированной за счет средств населения опережали темпы роста средств юридических лиц.  

Объем средств юридических лиц и бюджетных организаций вырос за  2007  год на 1 632,9  млн. руб. и составил  в эквиваленте 6 439,8  млн. руб., в том числе в национальной валюте 6 042,5 млн. руб.  (рост составил 22%) и в иностранной валюте 185,6 тыс. долларов США (рост составил 179 %). 

На протяжении 2007 года филиалом № 616 ОАО «АСБ Беларусбанк» проводилась активная работа по привлечению средств населения. Общий объем средств физических лиц  на 1 января 2008г. составил  в эквиваленте 45 473,7 млн. руб., из них 35 311,8 млн. руб. в белорусских рублях  и 4 749 тыс. долларов США.  В целом темп роста средств физических лиц составил за 2007 год 148,3% (+14 811 млн. руб. к уровню 2007 года), в том числе в национальной валюте темп роста  составил 156,6%, а в иностранной валюте 125,2%.  

Структура активов филиала представлена в таблице 9.

За 2007 год значительно возросли объемы кредитования. Общий объем кредитных вложений банка на 1 января 2008 года достиг 70 882,6  млн. руб. (рост за 2007 год составил  23 614,7  млн. руб.), в том числе в национальной валюте 62 092,9 млн. руб. (темп роста-149,8 млн. руб.), в иностранной валюте – 4 107 тыс. долларов США (темп роста – 151%).   

Кредитный портфель юридических лиц увеличился за 2007 год на 23% или  на 1 274,5 млн. руб. и  составил 6 779,1 млн. руб., в т.ч. в белорусских рублях 3 209,6 млн. руб., в иностранной валюте 1 668 тыс. долларов США.  При этом увеличение кредитной задолженности юридических лиц  на 947,9 тыс. долларов США наблюдается только в иностранной валюте, по белорусским рублям за 2007г. произошло снижение задолженности на 753,9 млн. руб. 

Кредитный портфель физических лиц за 2007 год вырос на 53% и составил 64 103,5  млн. руб., в том числе в национальной валюте 58 883 млн. руб. (рост составил 57%), в иностранной валюте 2 439,4 долларов США  (рост составил 22%). В 1,4 раза относительно предыдущего года увеличился объем кредитов, выданных населению за счет собственных средств банка: с 17 000 млн. руб. в 2006 году до 23 945 млн. руб. на конец 2007 года. В кредитном портфеле физических лиц  они  составили 37,4%. 

Таблица 9.  Структура активов Филиала №616 ОАО «АСБ Беларусбанк»              за 2005-2007 гг.

	№ пп

	Наименование

Показателей
	На 01.01.2006
	на 01.01.2007
	на   01.01.08г.
	Отклонение от 01.01.2006г.

	
	
	Сумма

млн.руб./ тыс.у.е.
	Уд.

Вес

в %
	Сумма

млн.руб./ тыс.у.е.
	Уд.

Вес

в %
	Сумма

млн.руб./ тыс.у.е.
	Уд.

Вес

в %
	Сумма

млн.руб./ тыс.у.е.
	Уд.

Вес

в %

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10

	
	АКТИВЫ
	
	
	
	
	
	
	
	

	1.
	Касса и приравненные средства
	616,2
	2
	754,9
	1,6
	1583,8
	2,3
	967,6
	0,30

	
	
	120,6
	2,6
	178,7
	4,4
	125,9
	2,2
	5,3
	- 0,4

	2.
	Обязательные резервы
	1778,9
	5,7
	2302,2
	4,2
	2896,7
	4,2
	1 117,8
	-1,5

	
	
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0.0
	0.00

	3.
	Ресурсы, размещ. внутри АСБ
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0.0
	0.00

	
	
	1387,1
	30,1
	1143,1
	28,1
	1346,5
	23,8
	- 40,6
	-6,3

	
	в т.ч. остатки на субкорсчете
	-3506,3
	-11,2
	-5821,8
	-12,6
	-12888,3
	-18,8
	-9 382,0
	-7,6

	
	
	1385,6
	30,1
	1141
	28
	1341,0
	23,7
	- 44,6
	-6,4

	4
	Кредиты клиентам
	27314,5
	87
	41449,4
	90
	62092,9
	90,4
	34 778,4
	3,40

	
	
	3028,9
	65,7
	2703,8
	66,4
	4107,3
	72,5
	1 078,4
	6,80

	4.1
	Кредиты юр. лицам
	2588
	8,2
	3963,6
	8,6
	3209,6
	4,7
	621,6
	-3,50

	4.2
	Кредиты физическим лицам
	1136,4
	24,7
	716,1
	17,6
	1668,0
	29,4
	531,6
	4,70

	
	
	24726,5
	78.8
	37485,7
	81,4
	58883,2
	85,8
	34 156,7
	7,0

	
	
	0
	0
	1 994
	48,8
	2439,4
	43
	2 439,4
	43,0

	
	
	4607,4
	100
	4074,6
	100
	5667,0
	100
	1 059,6
	0.00


Источник: собственная разработка на основе первичных данных филиала
Итогом работы по улучшению качества кредитного портфеля за 2007г. стало снижение доли проблемной задолженности в кредитных вложениях банка с 0,4% до 0,1%. За 2007г. проблемная задолженность снизилась на 825 или 164,9 млн. руб. и на 1 января 2008 г. составляла 35 млн. руб.

По итогам работы за 2007 год 5 отделений из 16 функционировали нерентабельно (отделение №616/1 г. Жодино; отделения №№621/31,33,36,37, принадлежащие ЦБУ г. Смолевичи). Что касается отделения №616/1 г. Жодино, нерентабельная работа напрямую зависела от проводимого там капитального ремонта. По итогам работы за 2007 год  отделение 616/1 сработало с убытком в размере 10 млн. руб., а расходы на капитальный ремонт составили 19 млн. руб.

Основными задачами филиала ОАО «АСБ Беларусбанк» на 2008 год являлись укрепление финансовой устойчивости банка, повышение рентабельности деятельности филиала, сохранение лидирующих рыночных позиций, повышение уровня качества обслуживания клиентов, обеспечение роста объема продажи банковских услуг. Основные направления деятельности филиала – это выполнение  программы развития розничных банковских услуг, программы развития территориальной сети, наращивание ресурсного потенциала банка, улучшение качества кредитного портфеля, совершенствование и развитие информационных технологий, совершенствование кадровой политики банка. 

Для выполнения запланированных финансовых результатов, достижения    прогнозных показателей, определенных Программой развития ОАО «АСБ Беларусбанк»  на 2007-2010 годы,  филиалом предусмотрен ряд  следующих мероприятий:

I. Финансовая устойчивость банка.

1) Обеспечить прирост доходов за 2008 год на 21,6% к объему, полученному в 2007 году;

2)  Обеспечить за 2008 год прирост комиссионных  доходов в сумме 587,5 млн. руб. (32% к объему фактически полученных в 2007 году) и достичь на 1 января 2009 года комиссионных доходов в сумме 2403 млн. руб.;

3) Не менее чем на 20% увеличить доходы от проведения валютно-обменных операций;
4) Обеспечить рост процентных доходов на 121% от объема фактически полученных в 2007 году, и достичь на 1 января 2009 года процентных доходов в сумме 6278 млн. руб. 

5) За счет энергосберегающих мероприятий сократить потребление электроэнергии на 5%.                               

II. Ресурсный потенциал банка   

1) Обеспечить рост остатка средств физических лиц на 134%, для чего необходимо привлечь 12432,0 млн. руб., и достигнуть показателя 48908 млн. руб.;

2) Обеспечить рост остатка средств юридических лиц и бюджета на 152% и достигнуть показателя на 1 января 2009 года - 6480 млн. руб.  (необходимо привлечь не менее 2213 млн. руб.);

III. Развитие розничного  бизнеса

1) Обеспечить выполнение показателей Программы развития розничных банковских услуг; 

2)   Нарастить кредитный портфель физических лиц до объема 71201 млн. руб., обеспечив рост 142,8%;

3) Организовать открытие отделения в агрогородке д. Барсуки с совершением полного спектра услуг, в том числе валютно-обменные операции; 

4)  Открыть в отделении 616/5 кассу по совершению валютно-обменных операций; 

5) Привлечь на обслуживание через филиал не менее 60% пенсионеров, от вновь поставленных на учет;

6) С целью наращивания доходов банка обеспечить прием страховых  взносов в 1,5 раза больше уровня  2007 года; 

7) Продолжить организацию работы отделений по комплексному обслуживанию населения, обеспечивая принцип «одно окно»;

8) Увеличить объемы реализации действующих видов  лотерей в 1,4 раза;

9) Осуществить комплекс мер по организации  рабочего места по реализации  населению мерных золотых и серебряных слитков в операционном отделе филиала

10) Завершить работу по организации оплаты коммунальных услуг через инфокиоск;

11) Обеспечить долю безналичных расчетов с использованием банковских пластиковых карточек не менее15% от общей суммы расходных операций;

12)  Эмитировать 750 пластиковых карточек следующим клиентам:    

- ООО «Исток Инвест» – 50 карточек;

- ГУ «Жодинский профессиональный лицей – 100 карточек;

- прочие клиенты – 600 карточек;

13) Эмитировать 280 пенсионных карточек;

14) Обеспечить эмиссию международных пластиковых карточек не менее 8   шт.; корпоративных карточек не менее 4 шт.(1кв. – ООО «Символ», 2 кв.- ОАО «Белдортехника», 3 кв. – ИП Вашкевич, 4 кв. – ОАО «Белремстроймонтаж»);

15) Установить 2 платежных терминала (Универсам «Славянский» и в магазине Смолевичской птицефабрики «Братья гриль»);

16) Установить пункт выдачи наличных в отд. 616/5 п.г.т. Зеленый Бор. 

17) Организовать обслуживание по инкассации субъекта ЗАО «Пинскдрев».
IV. Развитие корпоративного бизнеса

1) Нарастить кредитный портфель юридических лиц до объема 4550,3 млн.р., обеспечив рост 110%; 

2) Привлечь на расчетно-кассовое обслуживание Жодинское отделение  РУП «Белпочта».

3) Осуществить кредитование клиентов по направлениям:

I. в текущую деятельность:

1. по действующим возобновляемым кредитным линиям:

· ООО “Вест”  с лимитом задолженности 170 тыс. долл. США  под 12%  годовых 

· ООО “Стройтехмаш” с лимитом задолженности 129 тыс. долл. США под 12% 

· ООО “Жодинская мебельная фабрика” – лимит задолженности 50 млн. руб. под 13% годовых

· ИП Капорская – лимит задолженности  20 млн. руб. под 13 % годовых 

2. по планируемым возобновляемым кредитным линиям:

· ООО “Анседи” -  100 млн. руб. под 13% годовых

· ГП «ЖТЦ»       -  200 млн. руб. под 13% годовых 

· СООО “Исток Инвест”  - 60 млн. руб. под 13% годовых

· УП “Спираль” – 100 млн. руб. под 13% годовых

3. под разовые сделки:

· Жодинское ГУП “ОЖКХ”  -  2500 млн. руб. под 13% годовых

· ООО “Мета” – 12000 тыс. росс. руб. под 13% годовых

· ООО “Символ” – 1000 млн. руб. под 13% годовых

· ООО “Метавтовервис” – 5000 росс. руб. под 13% годовых

II. На инвестиции:
1. КУП «Жодинский городской рынок» – 100 млн.руб. под 13% годовых

2. ООО «Вест» - 81 тыс. долл. США под 12% годовых.

III. Новые лизинговые  сделки:

· ООО «Вест» - 145 тыс. долл.- под 12% годовых 

· ООО «Вест» - 35 тыс. евро под 12% годовых

-    ООО «Стройтехмаш» - 600 млн. руб.  под 13% годовых.
2.2. Порядок оформления договора лизинга и совершения лизинговых операций в филиале

Лизинговые операции принадлежат к широкому спектру видов операций коммерческих банков. Не смотря на то, что они могут проводиться не только банками, последние являются наиболее мощными кредиторами лизинга, а потому имеют наибольшее значение для характеристики этих операций. Лизинг представляет собой особую, форму перспективного финансирования капиталовложений. Лизинг является хорошей альтернативой банковскому кредитованию, и предполагает использование своих собственных финансовых ресурсов. В настоящее время на рынке лизинговых услуг работает большое количество лизинговых компаний, число которых постоянно растет. Эти компании способны привести в движение высвобождающиеся производственные мощности и значительно удовлетворить потребности промышленных и коммерческих предприятий в использовании оборудования (имущества).
Лизинговыми операциями ОАО «АСБ Беларусбанк» занимается с 1995 года. Поначалу, банк финансировал лизинговые компании путем предоставления кредитов. Затем, сам стал заключать договора лизинга.    
Лизинговая деятельность банка – деятельность, связанная с приобретением учреждением банка объекта лизинга в собственность ОАО «АСБ Беларусбанк» и передачей его клиенту на срок и за плату во временное владение и пользование для предпринимательских целей. Банк предоставляет объекты лизинга только на условиях финансовой аренды (лизинга) с последующим завершением сделки выкупом объекта лизинга лизингополучателем.

Объект финансовой аренды (лизинга) – любые неупотребляемые вещи, используемые для предпринимательской деятельности: движимое и недвижимое имущество, относящееся по установленной классификации к основным средствам, а также программные средства и рабочие инструменты, обеспечивающие функционирование переданных в лизинг основных средств. Объект лизинга является собственностью банка в течение действия договора лизинга.

Объектом лизинга не может быть имущество, используемое для личных (семейных) или бытовых нужд, земельные участки, другие природные объекты, а также иное имущество в соответствии с законодательством.

Субъектами финансовой аренды (лизинга) являются:

Лизингодатель – банк, передающий по договору лизинга специально приобретенный для этого объект лизинга. В качестве лизингодателя от имени банка выступают учреждения банка, наделенные полномочиями по осуществлению лизинговых сделок.

Лизингополучатель – клиент, получающий объект лизинга во временное владение и пользование для предпринимательских целей по договору финансовой аренды (лизинга).

Поставщик (продавец) – юридическое лицо или индивидуальный предприниматель, у которого приобретается имущество, предназначенное для предоставления в лизинг.

Договор финансовой аренды (лизинга) – соглашение между лизингодателем (банком) и лизингополучателем об установлении прав и обязанностей, связанных с приобретением лизингодателем (банком) в собственность указанного лизингополучателем объекта лизинга у определенного последним поставщика (продавца) и предоставления лизингополучателю объекта лизинга за плату во временное владение и пользование для предпринимательских целей с правом выкупа.

Лизинговые платежи – сумма платежей, возмещающая (полностью или частично) инвестиционные расходы банка, и сумма дохода банка с учетом НДС.

Инвестиционные расходы банка – расходы банка, связанные с приобретением объекта лизинга, возмещаемые лизингополучателем, включая первоначальную (восстановительную) стоимость объекта лизинга; налоги и другие обязательные платежи, начисляемые на объект лизинга, если банк уплачивает такие  налоги и платежи; затраты банка, связанные с осуществлением капитального ремонта объекта лизинга, если этот ремонт осуществляет банк; платежи по всем видам страхования объектов лизинга и рисков, если страхование осуществляет лизингодатель (банк).

Цена договора лизинга – стоимость лизинговой сделки, устанавливаемая банком по согласованию с лизингополучателем при заключении договора лизинга исходя из суммы инвестиционных расходов банка, связанных с исполнением данного договора, и суммы его дохода с учетом НДС, что соответствует совокупности лизинговых платежей и выкупной стоимости.

Выкупная стоимость объекта лизинга – это стоимость выкупа объекта лизинга, которая может быть равна или меньше его остаточной стоимости.

Контрактная стоимость объекта лизинга – это стоимость, по которой лизингодатель передает лизингополучателю объект лизинга.

Сублизинг – вид лизинга, при котором лизингополучатель с согласия лизингодателя по договору сублизинга передает иным лизингополучателям в последующее пользование и владение объект лизинга. 
Возвратный лизинг – вид лизинга, предусматривающий приобретение лизингодателем объекта лизинга у поставщика (продавца) и передачу последнему данного объекта в лизинг с последующим выкупом.

При проведении банком лизинговых сделок учет объекта лизинга ведется на балансе лизингополучателя, который, в свою очередь, производит амортизационные отчисления по объекту лизинга и уплачивает соответствующие налоги и сборы, связанные с объектом лизинга, в бюджет и государственные внебюджетные фонды.[18, стр. 1-3].
 Рассмотрение заявки клиента об осуществлении лизинговой сделки
Перед заключением договора лизинга клиент обращается в учреждение банка с заявкой на приобретение имущества и последующее его получение в лизинг (приложение 3) и представляет комплект документов согласно Перечню (приложение 4).

Комплект документов регистрируется и направляется руководителю учреждения банка для первичного ознакомления и резолюции, после чего передается в отдел корпоративного бизнеса (далее – кредитная служба).

В процессе подготовки общего заключения участвуют следующие службы: кредитная, безопасности, юридическая, служба, осуществляющая функции агентов валютного контроля (далее – служба валютных операций), служба, имеющая специалиста по залогу, при отсутствии соответствующих служб – работники учреждений банка, в должностные обязанности которых включены соответствующие функции.

Служба безопасности проводит проверку и готовит заключение для принятия решения об осуществлении лизинговой сделки с клиентом с освещением следующих вопросов: фактический и юридический адрес заявителя, факт регистрации юридического лица и постановки на учет в регистрирующих органах, репутация заявителя в «деловом мире», взаимоотношения заявителя с собственником (арендодателем) на предмет своевременного внесения арендной платы, наличие имущественных претензий и долгов, исполнение обязательств по ранее полученным кредитам, включая полученные в других банках.

Юридическая служба проводит проверку и готовит заключение для принятия решения об осуществлении лизинговой сделки с клиентом с освещением следующих вопросов:

- правоспособность клиента, его юридический статус, правомочность должностных лиц, уполномоченных подписывать договоры по лизинговой сделки;

-  соответствие проектов договоров лизинга и поставки (купли-продажи) имущества, передаваемого в лизинг, действующему законодательству Республики Беларусь;

- необходимость лицензирования деятельности, связанной с эксплуатацией объекта лизинга, и получения разрешения на покупку объекта лизинга в соответствии с действующим законодательством Республики Беларусь;

- право собственности на имущество, приобретаемое в качестве объекта лизинга, предлагаемое в качестве обеспечения, соблюдение нормативных правовых актов по вопросам предоставления имущества в залог, необходимость его согласования с различными органами, осуществление регистрации договора залога и договора лизинга.

Служба, имеющая специалиста по залогу, готовит заключение по результатам анализа оценки стоимости и ликвидности приобретаемого объекта лизинга и предлагаемого в залог имущества.

В случае приобретения объекта лизинга за иностранную валюту у нерезидентов и (или) резидентов РБ, а также за белорусские рубли валюту у нерезидентов РБ служба валютных операций изучает правомерность проведения расчетов в соответствии с требованиями законодательств РБ и подготавливает соответствующее заключение.

Все заключения, оформленные в установленном порядке, передаются руководителю отдела корпоративного бизнеса в течение 3-х рабочих дней (в зависимости от сложности рассматриваемых вопросов) с момента представления заявителем в учреждение Банка полного пакета документов. 

Работник кредитной службы осуществляет анализ финансово-хозяйственной деятельности клиента, анализ лизинговой сделки и бизнес-плана.

Лизинговые сделки совершаются с клиентами с достаточным уровнем платежеспособности, финансовой устойчивости, способными обеспечить своевременную уплату лизинговых платежей и выкуп объекта лизинга в соответствии с условиями договора лизинга, с учетом требований Кредитной политики банка.

По результатам проведенного анализа финансово-хозяйственной деятельности клиента с учетом состояния экономики, отрасли; эффективности проведения лизинговой сделки; степени ликвидности приобретаемого объекта лизинга и на основании заключений, полученных от соответствующих служб, с учетом индивидуальных условий проекта,  работник отдела корпоративного бизнеса готовит письменное общее заключение (приложение 5) с выводом о целесообразности проведения лизинговой сделки и с указанием условий ее осуществления. Общее заключение подписывается работником, подготовившим заключение, руководителем отдела корпоративного бизнеса, а также визируется руководителями служб: безопасности, юридической, валютных операций и службы, имеющей специалиста по залогу. [18, стр.4-5]
Положительное решение кредитного комитета учреждения банка в соответствии с полномочиями является основанием для заключения договора на приобретение имущества, предназначенного для предоставления лизинг.

В случае принятия кредитным комитетом учреждения банка отрицательного решения отдел корпоративного бизнеса в письменной форме не позднее 3-х рабочих дней после принятия решения сообщает клиенту об отказе в осуществлении лизинговой сделки с указанием конкретных причин отказа.
 Поставка, оприходование, оплата и передача объекта лизинга

При осуществлении лизинговой сделки заключается двухсторонний договор (купли-продажи) – между поставщиком (продавцом), покупателем (банком-лизингодателем) с обязательным согласованием его с лизингополучателем (приложение 6).
Согласно условиям договора поставки  (купли-продажи) банк передает свои обязательства (за исключением оплаты стоимости имущества) и права (за исключением права собственности на приобретаемое имущество) лизингополучателю и предоставляет ему право предъявлять непосредственно поставщику (продавцу) имущества требования, вытекающие из договора поставки  (купли-продажи), в порядке, предусмотренном законодательством РБ.

К обязательным условиям договора поставки  (купли-продажи) относятся:

- наименование приобретаемого имущества (при необходимости – спецификация или опись), его количество, ассортимент, качество и комплектность;

- цель приобретения имущества: в договоре поставки  (купли-продажи) должно быть указано, что имущество приобретается банком по поручению лизингополучателя для последующей передачи ему в лизинг для собственного потребления последним;

- порядок расчетов и цена приобретаемого имущества либо порядок определения цены, валюта договора поставки (купли-продажи), валюта платежа;

- сроки, условия поставки, получатель, поставщик (продавец) объекта лизинга, плательщик;

- срок действия договора поставки (купли-продажи);

- порядок изменения условий и расторжения договора поставки (купли-продажи);

- имущественная ответственность сторон;

- порядок разрешения споров.

Договор поставки (купли-продажи) должен содержать следующие реквизиты:

-  точное и полное имя (наименование), а также сведения о юридических адресах сторон договора, их банковские реквизиты;

-   дату заключения договора поставки (купли-продажи);

-   место заключения договора поставки (купли-продажи);

- надлежащие собственноручные подписи лиц, уполномоченных на подписание договора поставки (купли-продажи) от имени сторон.

В соответствии с условиями договора поставки (купли-продажи) право собственности на приобретаемое имущество – объект лизинга должно перейти к банку до передачи последним имущества в лизинг по акту приема-передачи.

Проект договора поставки (купли-продажи), подготовленный работником кредитной службы, должен быть завизирован службами: кредитной, бух. учета, юридической, а также службой валютных операций (в случае приобретения объекта лизинга за иностранную валюту).

Далее работник кредитной службы готовит проект договора лизинга (приложение 7) с приложениями к нему, который визируется службами: кредитной, бухгалтерского учета, юридической, безопасности.

К обязательным условиям договора лизинга относятся:

- детальное описание объекта лизинга – наименование имущества, его количественные и качественные характеристики, типовое обозначение, страна происхождения и т.д.;

- местонахождение объекта лизинга, смена которого может быть произведена только с письменного согласия учреждения банка;

- контрактная стоимость объекта лизинга;

- цена договора лизинга;

- обязательства сторон по уплате налоговых платежей, связанных с объектом лизинга, в бюджет и государственные внебюджетные фонды (налоги уплачивает лизингополучатель);

- сведения об условиях поставки объекта лизинга и ответственности поставщика (продавца).

- обстоятельства передачи лизингополучателю объекта лизинга во временное владение и пользование, а также возврата данного объекта банку, включая его досрочное изъятие. 

- размеры и конкретные сроки уплаты лизинговых платежей, размер выкупной стоимости объекта лизинга определяются графиком лизинговых платежей, который является неотъемлемой частью договора лизинга;

- срок действия договора лизинга, исчисляемый с момента его подписания обеими сторонами до полного исполнения сторонами обязательств по договору лизинга. Срок лизинга не должен превышать сроков полной амортизации объекта лизинга по утвержденным в установленном порядке правилам начисления амортизации, не должен быть менее 12 месяцев и более 10 лет;

- условия эксплуатации и технического обслуживания объекта лизинга. Ответственность за надлежащие условия эксплуатации и технического обслуживания объекта лизинга возлагается на лизингополучателя;

- права и обязанности сторон соглашения объекта лизинга, включая право досрочного выкупа, право и порядок проведения работ по улучшению объекта лизинга. 

В договоре лизинга должно быть указано, что при приобретении банком имущества для последующей передачи его в лизинг лизингополучателю банк не несет ответственности за выбор объекта лизинга и поставщика (продавца), а также за приемку от поставщика объекта лизинга по количеству, качеству и комплектности.

- право учреждения банка при нарушении условий договора лизинга списывать денежные средства с текущего (расчетного) счета лизингополучателя в погашение лизинговых платежей платежным требованием учреждения банка, оплачиваемым в порядке предварительного акцепта в день поступления в банк лизингополучателя, либо мемориальным ордером;

- права и ответственность сторон за неисполнение или ненадлежащее исполнение обязательств по договору лизинга;

- способы обеспечения обязательств по договору лизинга.

Исполнение обязательств по договору лизинга может обеспечиваться залогом недвижимого и движимого имущества, поручительством, гарантией, страхованием риска невозврата лизинговых платежей, гарантийным депозитом денег или иными способами, предусмотренными законодательством 
РБ.

- условия расторжения договора лизинга.

В договоре лизинга должны быть предусмотрены следующие условия досрочного расторжения договора лизинга:

1) по соглашению сторон (лизингодателя и лизингополучателя).

В договоре лизинга должны быть предусмотрены:

- обязательства лизингополучателя в случае досрочного расторжения по соглашению сторон договора лизинга возвратить в установленные договором сроки объект лизинга лизингодателю, уплатить банку, начисленную за фактическое время пользования объектом лизинга, сумму лизинговых платежей, штрафных санкций;

- конкретный срок возврата объекта лизинга лизингополучателем;

- ответственность за несвоевременный возврат объекта лизинга лизингополучателем;
- порядок оформления возврата объекта лизинга.

Дата расторжения договора лизинга устанавливается дополнительным соглашением о досрочном расторжении договора лизинга.

2) по требованию лизингодателя.

В договоре лизинга должно быть предусмотрено:

- право лизингодателя в одностороннем порядке досрочно расторгнуть договор лизинга вследствие неисполнения или ненадлежащего исполнения лизингополучателем условий договора лизинга;

- основания для досрочного расторжения лизингодателем договора лизинга;

- порядок оформления возврата объекта лизинга.

Решение о досрочном расторжении договора лизинга и возврате (изъятии) объекта лизинга принимает кредитный комитет учреждения банка, принявший решение о проведении лизинговой сделки на основании заключения кредитной службы о целесообразности досрочного расторжения договора лизинга.
- условия страхования объекта лизинга.

Целесообразно в договоре лизинга обязать лизингополучателя застраховать объект лизинга за свой счет таким образом, чтобы выгодоприобретателем при наступлении страхового случая являлся банк, как собственник имущества, и страховое возмещение было выплачено страховщиком непосредственно банку, минуя расчетный счет лизингополучателя-стрхователя.
В случае если договором предусмотрено страхование объекта лизинга банком, расходы по страхованию включаются согласно законодательству в состав лизинговых платежей и возмещаются лизингополучателем. Страхование объекта лизинга должно быть осуществлено в течение 10 рабочих дней с момента подписания сторонами акта приема-передачи имущества в лизинг. 

Приемка объекта лизинга от поставщика по количеству, качеству и комплектности с подписанием акта приема-передачи товаров по договору поставки (купли-продажи) осуществляется уполномоченными представителями лизингополучателя в присутствии лизингодателя (работника административно-хозяйственного отдела учреждения банка).

Одновременно с актом приема-передачи товара по договору поставки (купли-продажи) осуществляется передача технической, эксплуатационной и гарантийной документации на товар.

В день принятия объекта лизинга на баланс учреждения банка с уполномоченными представителями лизингополучателя подписывается акт приема-передачи имущества в лизинг (приложение 8) для оприходования объекта лизинга на балансе лизингополучателя.

Объект лизинга, подлежащий государственной регистрации в соответствии с законодательством РБ, регистрируется на имя лизингополучателя или лизингодателя по договоренности сторон, что должно быть оговорено в договоре лизинга. Лизингополучатель не имеет права без письменного согласия банка вносить изменения в регистрационные документы. [18, стр.6-8]
Порядок расчета и получения лизинговых платежей 

Лизингополучатель уплачивает банку лизинговые платежи в соответствии с условиями договора лизинга и графиком лизинговых платежей (приложение 9), являющимися неотъемлемой частью договора лизинга. В графике указываются даты, суммы платежей, периодичность их уплаты, с разбивкой на суммы, уплачиваемые в качестве возмещения инвестиционных расходов банка, лизинговой ставки (дохода банка) и выделения суммы НДС.

Лизинговые платежи складываются из следующих составляющих:

- суммы, возмещающей инвестиционные расходы банка с учетом НДС;

- суммы дохода банка с учетом НДС.

Лизинговый платеж в части возмещения инвестиционных расходов банка уплачивается в течение срока действия договора лизинга ежемесячно, начиная со следующего месяца после передачи имущества в лизинг, и рассчитывается исходя из размера амортизационных отчислений, устанавливаемых договором лизинга по согласованию между банком и лизингополучателем.

Для повышения гарантий исполнения лизингополучателем обязательств по договору лизинга и снижения рисков по лизинговой сделке в графике лизинговых платежей при расчете первого лизингового платежа целесообразно предусмотреть возмещение лизингополучателем не менее 30% суммы инвестиционных расходов лизингодателя с учетом НДС, если лизингополучателем является юридическое лицо; не менее 10% суммы инвестиционных расходов лизингодателя с учетом НДС, если лизингополучателем является индивидуальный  предприниматель.

Сумма лизинговых платежей в части возмещения инвестиционных расходов банка должна быть не меньше суммы амортизации, начисленной лизингополучателем по объекту лизинга.
Амортизация объектов лизинга, использование которых не относится к хозяйственной деятельности лизингополучателя (предметы интерьера, включая офисную мебель, а также предметы для отдыха, досуга, легковые автомобили, используемые в качестве служебных), а также зданий, сооружений, передаточных устройств производится в установленном порядке правилам и нормам начисления амортизации.

Доход банка состоит из оплаты за все виды работ и услуг по договору лизинга и представляет собой разность между общей суммой причитающихся (полученных) лизинговых платежей и суммой платежей, возмещающих инвестиционные расходы банка. Сумма дохода зависит от величины лизинговой ставки и объема оказанных банком услуг.

Величина лизинговой ставки устанавливается исходя из стоимости привлеченных ресурсов, административных издержек, связанных с проведением лизинговой сделки, и маржи, обеспечивающей прибыльную деятельность с учетом уплаты налогов.

По вновь заключенным договорам лизинга разовый лизинговый платеж в части дохода банка без НДС рассчитывается исходя из не возмещенной суммы инвестиционных расходов банка с учетом НДС, приходящейся на конкретный период выплат, уровня лизинговой ставки и количества дней, за которые рассчитывается платеж. Количество дней в году принимается за 360, в месяце – за 30. При расчете разового лизингового платежа используется следующая формула:

ЛПд = ИР*ЛС%*Д  * 100%, (1)
                                                         360
       где ЛПд - лизинговый платеж в части дохода банка без НДС;

ИР - не возмещенная сумма инвестиционных расходов банка с учетом НДС;

ЛС - уровень лизинговой ставки, в процентах годовых, указанный в графике лизинговых платежей;

Д - количество дней, за которые рассчитывается платеж;

360 - количество дней в году.
После расчета объема лизинговых платежей и выкупной стоимости объекта лизинга банк дополнительно к цене услуги обязан предъявить лизингополучателю к оплате сумму НДС по установленной для лизинговых операций налоговой ставке. График лизинговых платежей рассчитывается и составляется с учетом суммы предъявляемого лизингополучателю к уплате налога на добавленную стоимость.

Учреждение банка при реализации лизинговых услуг обязано выдать лизингополучателю счет-фактуру формы СФ-1 по предъявляемому к уплате НДС в составе уплаченных лизинговых платежей в части лизинговой услуги. Счет-фактура выписывается службой, назначенной в соответствии с приказом руководителя учреждения банка, и передается лизингополучателю не позднее банковского дня, следующего за днем оказания услуг, если иное не предусмотрено договором. [18, стр.13-15]
 Контроль и меры по надлежащему исполнению сторонами условий договора лизинга

Работник кредитной службы с момента передачи объекта лизинга лизингополучателю осуществляет контроль за состоянием платежеспособности последнего не реже 1 раза в квартал, производит анализ финансово-хозяйственной деятельности лизингополучателя с составлением соответствующего заключения.

В случае необходимости изучение финансово-экономического состояния осуществляется непосредственно с выходом на предприятие.

Подготовленное кредитным работником заключение по результатам анализа финансово-экономических показателей деятельности лизингополучателя, анализа прогноза движения денежных потов, выполнения бизнес-плана, дисциплины уплаты лизинговых платежей, наличия и состояния обеспечения договора лизинга, в случае ухудшения финансового состояния лизингополучателя, выявления иных негативных фактов (тенденций) в деятельности лизингополучателя, которые могут повлиять на своевременность выполнения им обязательств перед банком, нарушения сроков уплаты лизинговых платежей рассматривается на заседании кредитного комитета учреждения банка с целью выработки мер по организации дальнейших взаимоотношений с лизингополучателем.

Работник кредитной службы периодически, но не реже 1 раза в шесть месяцев, совместно с работником службы безопасности проводит проверки сохранности объекта лизинга, условий его эксплуатации, нахождения объекта лизинга по указанному в договоре лизинга адресу с оформлением соответствующих справок. Справки должны быть подписаны руководителем лизингополучателя и рассмотрены руководителем учреждения банка.

При установлении фактов нарушения условий эксплуатации, сохранности, повреждения объекта лизинга руководитель учреждения банка определяет комплекс мер, которые необходимо применить к лизингополучателю, и обеспечивает их исполнение.

При принятии в качестве дополнительного обеспечения лизинговой сделки залога имущества учреждение банка осуществляет контроль за наличием и сохранностью заложенного имущества.

Работник кредитной службы осуществляет контроль за своевременностью уплаты лизингополучателем лизинговых платежей.

При неуплате лизинговых платежей в указанный в графике лизинговых платежей срок на следующий рабочий день работник кредитной службы готовит и направляет службе бухгалтерского учета мемориальный ордер с дополнительными реквизитами о переносе неуплаченный в срок задолженности по лизинговым платежам на счета по учету просроченной задолженности.

Учреждения банка классифицируют задолженность по договорам лизинга в зависимости от уровня кредитного риска и осуществляют формирование специального резерва на покрытие возможных убытков по активам.

Работник кредитной службы учреждения банка обязан принять все меры по обеспечению надлежащего исполнения условий договора лизинга, в том числе, принять меры по одностороннему досрочному расторжению банком договора лизинга и возврату (изъятию) объекта лизинга из пользования лизингополучателя в соответствии с законодательством и условиями заключенного договора лизинга.

Предоставление в лизинг изъятого (возвращенного) имущества новому лизингополучателю осуществляется аналогично процедуре предоставления имущества первоначальному лизингополучателю.

При наличии платежеспособного спроса возвращаемый (изымаемый) объект лизинга может быть реализован банком в порядке, предусмотренном законодательством и локальными нормативными правовыми актами банка, согласно решению руководителя учреждения банка.

При принятии решения о принудительном взыскании задолженности по договору лизинга юридическая служба учреждения банка совместно с заинтересованными службами учреждения банка готовит материалы для обращения в хозяйственный суд или принимает иные предусмотренные законодательством меры.

Выкуп объекта лизинга

После уплаты лизингополучателем последнего лизингового платежа и перечислением выкупной стоимости объекта лизинга банку лизингополучатель приобретает в собственность (выкупает) у банка объект лизинга. Размер выкупной стоимости устанавливается с НДС, ее перечисление производится одновременно с уплатой последнего лизингового платежа, что указывается в графике лизинговых платежей (приложение 9).

Передача объекта лизинга оформляется актом о приеме-передаче объекта основных средств в 5-дневный срок после уплаты выкупной стоимости объекта лизинга. Ответственность за надлежащее оформление объекта лизинга несет постоянно действующая комиссия учреждения банка. После оформления выкупа объекта лизинга договор лизинга считается исполненным.
2.3  Анализ использования формы лизинга в филиале
В настоящее время филиал № 616 заключает договора только финансового лизинга. Динамика лизинговой деятельности филиала за период 2006-2008 гг. представлена на рисунках 4 и 5.
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Рисунок 4. Количество лизинговых договоров по годам.

Источник: собственная разработка на основе данных филиала.
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Рисунок 5. Структура лизинга филиала № 616 ОАО «АСБ Беларусбанк»
Источник: собственная разработка на основе первичных данных филиала
Из данных рисунков 4 и 5 видно, что общее число договоров лизинга по сравнению с 2006 годом выросло на 8 шт. Основную долю занимают машиностроительное и промышленное оборудование (75% в 2008 году). Данная тенденция объясняется желанием юридических и физических лиц обновлять свои основные производственные фонды, внедрять в практику высокотехнологическое оборудование.

В 2007 году было заключено несколько договоров на приобретение грузовых автомобилей «МАЗ» в лизинг. Это изменение нашло свое отражение на рисунке  5 (22,10%). Также в 2007 году было заключено больше всего договоров на приобретение легковых автомобилей в лизинг (12,20%). Это объясняется тем, что, возможно, в 2007 году у большинства клиентов филиала № 616 было самое благоприятное время, как в экономическом, так и в финансовом плане, для приобретения автомобилей.  
Договора лизинга заключались как в национальной, так и в иностранной валюте. Однако, в последнее время, в связи с экономической ситуацией в мире, идет тенденция к заключению договоров в белорусских рублях. Тенденцию  финансового лизинга филиала за период 2006-2008 гг. можно проследить по данным, представленным на рисунке 6.
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      Рисунок 6. Динамика финансового лизинга 
Источник: собственная разработка на основе первичных данных филиала

Проанализировав данные рисунка 6 следует отметить следующее. Наблюдается устойчивая тенденция роста суммы по операциям финансового лизинга, что свидетельствует о его успешном развитии. Объем  операций в белорусских рублях превышает объем операций в иностранной валюте.  Данная тенденция характеризуется укреплением национального рубля по отношению к другим валютам.
Самая большая доля в иностранной валюте была в 2007 году, когда были заключены договора на приобретение грузовых автомобилей «МАЗ» в лизинг на льготных условиях (согласно Указа Президента от 8.04.04. г. № 171 «О некоторых мерах по улучшению условий реализации автомобильных транспортных средств отечественного производства»).  
Лизинговые операции, заключенные в иностранной валюте являются разновидностью международного лизинга.
Выводы: Специфика  лизинговых операций в филиале заключается в том, что большей популярностью пользуются сделки, связанные с использованием импортного международного лизинга. В большинстве сделок объектом международного лизинга являются автотранспортные средства, предназначенные для международных перевозок, которые являются иностранным инвестиционным вложением в экономику Беларуси. Развитие экспортного лизинга в республике на данный момент затруднено в силу объективных причин и условий, сложившихся в национальной экономической системе, а также из-за низкой конкурентоспособности отечественной продукции. Именно экспортный лизинг требует к себе особо пристального внимания, как со стороны государственных органов власти, так и со стороны лизинговых компаний, банков, предприятий-изготовителей.
3  ОЦЕНКА ЭФФЕКТИВНОСТИ ПРИМЕНЕНИЯ ЛИЗИНГА

3.1  Экономическая эффективность использования лизингового механизма в сравнении с механизмом аренды и прямого кредитования
Для лизинга характерно сложное сочетание комплекса договоров и возникающих при этом имущественных и финансовых отношений. Если проводить аналогию между лизингом, арендой и кредитом, то видно, что по своей экономической природе оперативный лизинг весьма схож с арендными отношениями (см. табл. 10), а финансовый – с кредитными. 
Таблица 10. Взаимосвязь и отличия арендных и лизинговых отношений 

	Основные параметры
	Виды отношений

	
	Арендные
	Лизинговые

	Субъекты отношений
	Арендодатель и арендатор
	Поставщик (изготовитель имущества), лизингодатель и лизингополучатель

	Объекты отношений
	Любое имущество, разрешенное в обороте, включая природные объекты
	Имущество, используемое для предпринимательской деятельности, исключая природные объекты

	Правовое отношение сторон
	Имущественное двустороннее правоотношение
	Коммерческое имущественное трехстороннее отношение

	Отношения с продавцом имущества
	Арендодатель (продавец), арендатор (покупатель)
	Лизингодатель и лизингополучатель выступают солидарными покупателями имущества у продавца

	Ответственность наймодателя за качество имущества
	За качество имущества отвечает арендодатель
	Лизингодатель не отвечает за качество имущества, кроме случаев, когда он сам выбирает продавца

	Обязанности наймодателя
	Как у собственника имущества
	Инвестирование лизинговой деятельности

	Уведомление продавца о цели приобретения имущества
	Не производится
	Лизингодатель указывает цель передачи имущества в лизинг конкретному лизингополучателю

	Право собственности на имущество
	Если предусматривается, то в форме купли-продажи
	Обычно предполагается выкуп объекта лизинга

	Риск случайной гибели имущества
	Несет арендодатель
	Несет лизингополучатель

	Страхование имущества
	Имущество страхует арендодатель
	Имущество страхует лизингополучатель

	Расторжение договора по вине пользователя
	Прекращение арендных платежей, кроме выплаты неустойки
	Не освобождает лизингополучателя от полного погашения долга за весь договорный период

	Спрос и предложения на имущество
	Учитывает расчет платежей за пользование имуществом
	Учитывает цену имущества, процентную ставку, срок договора, его остаточную стоимость и др.

	Срок
	Не зависит от срока службы объекта аренды
	Как правило, близок сроку полной амортизации объекта лизинга


Источник: собственная разработка на основе данных [10,стр.254]
Оперативный лизинг характеризуется более коротким временем передачи машин или оборудования в аренду по сравнению с нормативными сроками их службы, в связи, с чем лизингодатель вынужден многократно сдавать его во временное пользование. Отсюда оперативный лизинг, на наш взгляд, практически есть не что иное, как хорошо всем известная форма аренды, которая уже давно широко используется в строительстве.

 Финансовый же лизинг по своей сути схож с кредитом (см. табл. 11). Так, при лизинге собственник имущества, передавая его во временное пользование, в установленный срок получает его обратно, а за предоставленную услугу – соответствующее комиссионное вознаграждение. Это означает, что в лизинговой сделке присутствуют практически все элементы кредитных отношений. Различие состоит лишь в том, что при лизинге участники сделки оперируют не денежными средствами, а конкретным имуществом.

Таблица 11. Отличительные особенности использования кредитных и 
лизинговых механизмов 
	Кредит
	Лизинг

	Инвестиции направляются на любую предпринимательскую деятельность
	Инвестиции направляются на активизацию производственной деятельности, развитие и модернизацию мощностей

	Контроль за целевым расходованием средств затруднен из-за отсутствия действенных инструментов
	Гарантирован контроль за целевым использованием средств, так как в лизинг отдается конкретно оговоренное имущество (оборудование, машины и др.)

	Необходима 100%-ная гарантия возврата кредита и процентов за его использование
	Размер гарантий снижается на стоимость передаваемого в лизинг имущество, которое само является гарантией 

	Приобретенное имущество отражается на балансе предприятия, на него начисляется амортизация
	Имущество отражается на балансе лизингодателя; начисляется ускоренная амортизация (с коэффициентом 3)

	Плата за кредит покрывается за счет полученных предприятием доходов, на которые начисляются все предусмотренные налоги
	Лизинговые платежи (включаются в себестоимость продукции) снижают налогооблагаемую базу и стимулируют развитие производства


Источник: собственная разработка на основе данных [4, стр.12]
В результате лизинг зачастую квалифицируют как товарный кредит, представляемый лизингодателем лизингополучателю в форме передаваемых в пользование основных фондов, и рассматривать его следует как одну из форм кредитования приобретения машин и оборудования, альтернативную традиционной банковской ссуде. Таким образом, важной стороной лизинга является то, что кредитование (инвестирование) лизингополучателя осуществляется не в денежной форме, а в товарной.

Это позволяет избежать как хищения, так и растраты денежных средств. За лизингодателем сохраняется право собственника на весь период лизинга, которое переходит к лизингополучателю только после полной выплаты согласованного платежа по истечении срока договора. 

Вся сумма лизинговых платежей у лизингополучателя относится на себестоимость производимой им продукции, что снижает налогооблагаемую базу.
Если амортизацию на лизинговое имущество начисляет лизингополучатель, то сумма лизинговых платежей относится на себестоимость выпускаемой им продукции, за вычетом части платежей, предназначенных для возмещения стоимости этого имущества.

Лизинг, в отличие от кредита, стимулирует эффективное использование основных средств и полностью исключает наличие не установленного оборудования, его нерациональное использование. А в случае банкротства предприятия, получившего оборудование по лизингу, лизингодатель вообще ничего не теряет.

Если кредитору для того, чтобы получить свои деньги, требуется пройти всю длительную процедуру банкротства, то принадлежащая лизингодателю высоколиквидная техника может быть им сразу продана или передана другому лизингополучателю.

Лизинговый механизм имеет преимущества и в объемах гарантий, необходимых для инвесторов: при кредитном варианте инвестор требует 100%-ной гарантии возврата средств и процентов по кредиту, в то время как при реализации лизингового процесса требования инвестора к гарантиям могут быть снижены до 40% в зависимости от схемы лизинга и условий лизингового контракта.
Развитие лизингового бизнеса в нашей стране сталкивается с проблемой мобилизации значительных денежных средств, которые могли бы стать источником для закупки оборудования с целью его дальнейшей передачи пользователям по лизингу. Анализ состояния отечественного предпринимательства позволяет сделать вывод о том, что в настоящее время наиболее реальными хозяйствующими субъектами, которые располагают временно свободными денежными средствами, являются банковские учреждения. 
В отличие от создаваемых лизинговых компаний, банки обладают тем важным преимуществом, что они организационно оформлены. Для проведения лизинговых операций им требуется только выделить в их структуре специальный отдел или группу, в состав которой должны войти сотрудники с определенным опытом банковской работы с данной операцией.

Для того чтобы наглядно увидеть преимущества лизинга перед кредитованием или покупкой  на собственные средства, рассмотрим примеры расчетов затрат [2, стр. 90-93].
Предположим, что вы решили приобрести автомобиль стоимостью 100 000 у.е. Кредитная ставка составляет 24% годовых. Предположим, что прибыль предприятия будет составлять 30 000 у.е. в год. Норма амортизации автомобиля среднего класса 11,1% в год.
Вариант 1. Покупка автомобиля на собственные средства.

Учитывая, что приобретение автомобиля производится из прибыли, оставшейся в распоряжении предприятия, оно должно уплатить до покупки автомобиля и образования чистой прибыли 100 налог на прибыль 31 579 (100 000:76%*24%). Балансовая стоимость автомобиля 100 000. Ежегодно на затраты будет относиться амортизация в сумме 11 100.
Расчет для 1-го года:

Налог на прибыль от финансовой деятельности (24%)= (30 000 – 11 100)*24% = 4 536
Налог на имущество (2%) = (100 000 + 88 900):2*2% = 1 889
	Наименование затрат
	1-й год
	2-й год
	3-й год
	ИТОГО

	Налог на прибыль
	4 536
	4 536
	4 536
	13 608

	Налог на имущество
	1 889
	1 667
	1 445
	5 001

	Стоимость автомобиля и налог на прибыль
	131 579
	
	
	131 579

	ВСЕГО
	
	
	
	150 188


Всего за три года: 150 188 у.е.; предприятие будет платить налог на имущество еще 6 лет (всего на сумму 4 008). При этом затраты в сумме 131 579 у.е. будут произведены из собственных оборотных средств в начале первого года.
Вариант 2. Покупка автомобиля в кредит.

Проценты за кредит, взятый на приобретение основных средств, не относятся на затраты, а осуществляются из чистой прибыли.

Расчет для 1-го года:

Ежегодно проценты по кредиту 24 000 и налог на прибыль 7 579 (24 000:76%*24%), который необходимо начислить для образования такой суммы.
	Наименование затрат
	1-й год
	2-й год
	3-й год
	ИТОГО

	Налог на прибыль для уплаты процентов
	7 579
	7 579
	7 579
	22 737

	Налог на прибыль предприятия
	4 536
	4 536
	4 536
	13 608

	Налог на имущество
	1 889
	1 667
	1 445
	5 001

	Проценты по кредиту
	24 000
	24 000
	24 000
	72 000

	Основной долг
	
	
	100 000
	100 000

	ВСЕГО
	
	
	
	213 346


Всего за 3 года: 213 346 у.е.; предприятие будет уплачивать налог на имущество еще 6 лет (всего на сумму 4 008).
Вариант 3. Лизинг автомобиля.
Допустим, что приобретенный автомобиль находится на балансе лизингодателя. В примере учитывается авансовый платеж, равный 37,5% от стоимости автомобиля (при авансовом платеже не требуется дополнительного залога), единовременный сбор за администрирование в размере 2% от стоимости автомобиля и маржа в размере 6% годовых на остаток задолженности, зачитываемые за лизинговые платежи. Применяется ускоренная амортизация.
Расчет для 1-го года:

Авансовый лизинговый платеж (100 000*37,5%)= 37 500

Сбор за администрирование   (100 000*2%) = 2 000
12 месячных платежей по 2 650, т.е.  = 31 800

Налог на имущество   1 667
	Наименование затрат
	1-й год
	2-й год
	3-й год
	ИТОГО

	Авансовый платеж
	37 500
	
	
	37 500

	Сбор за администрирование
	2 000
	
	
	2 000

	Лизинговые платежи
	31 800
	31 800
	31 800
	95 400

	Налог на имущество
	1 667
	1 000
	333
	3 000

	ВСЕГО
	
	
	
	137 900


Всего за 3 года: 137 900 у.е. Других платежей не будет, так как автомобиль полностью самортизирован и его балансовая стоимость через три года равна нулю.
Предприятие не уплачивало налог на прибыль, так как прибыль ежегодно составляла 30 000, а сумма лизинговых платежей (с учетом аванса) в год, относимая на затраты = 44 967 ((37 500 + 2 000) / 3 + 31 800). Таким образом, по бухгалтерской отчетности ежегодно имелся убыток в сумме 14 967 (44 967 – 30 000) или за три года 44 901. На эту сумму предприятие может уменьшить налогооблагаемую прибыль по другим видам деятельности, что эквивалентно снижению налога на прибыль на сумму 14 817 у.е.

Таким образом, с учетом экономии налога на прибыль по другой деятельности, лизинг автомобиля обойдется в сумму 123 083 (137 900 – 14 817). 
Проанализировав все три примера расчетов затрат, можно сделать вывод, что наиболее выгодным будет лизинг автомобиля, так как даже если покупать автомобиль за собственные деньги он позволяет сэкономить в будущем 27 105 у.е. (150 188 - 123 083).  
Однако, для того, чтобы убедиться в правильности принятого решения о приобретении оборудования через лизинговую операцию, посчитаем еще раз, используя другую методику, подробно описанной Бернаром Коласс, Г. Бирманом и С. Шмитом, и чуть упростив расчеты, то есть рассмотрим вариант сравнения кредита и лизинга. [1, стр. 170].

Допустим, что предприятию необходимо приобрести оборудование. Стоимость его у лизингодателя 500 млн. руб. с равномерной рассрочкой платежа в течение 5 лет. При покупке на заводе-изготовителе – 400 млн. руб. Если использовать вариант покупки, то можно получить кредит в банке на 5 лет под 10% годовых. Ставка налога на прибыль – 30%. Требуется оценить преимущество лизинга по сравнению с финансированием покупки за счет кредитов банка.

Таблица 12. Сравнительный анализ эффективности лизинга и банковского кредитования покупки основных средств 
	ПОКАЗАТЕЛЬ
	ГОД
	ИТОГО

	
	1
	2
	3
	4
	5
	

	ВАРИАНТ 1
	
	
	
	
	
	

	Лизинговый платеж
	100
	100
	100
	100
	100
	500

	Налоговая льгота по лизингу
	-30
	-30
	-30
	-30
	-30
	150

	Посленалоговая  стоимость лизинга
	70
	70
	70
	70
	70
	350

	Дисконтированная стоимость лизинговых платежей
	63,6
	57,8
	52,6
	47,8
	43,5
	265,4

	ВАРИАНТ 2
	
	
	
	
	
	

	Возврат кредита
	80
	80
	80
	80
	80
	400

	Остаток кредита
	320
	240
	160
	80
	-
	-

	Проценты за кредит
	40
	32
	24
	16
	8
	120

	Общая сумма платежа
	120
	112
	104
	96
	88
	520

	Налоговая льгота по процентам за кредит
	-12
	-9,6
	-7,2
	-4,8
	-2,4
	-36 

	Посленалоговая  стоимость кредита
	108
	102,4
	96,8
	91,2
	85,6
	481

	Амортизация (5 лет)
	80
	80
	80
	80
	80
	400

	Налоговая льгота на амортизацию
	-24
	-24
	-24
	-24
	-24
	-120

	Налог на имущество
	+4
	+3,2
	+2,4
	+1,6
	+0,8
	+12

	Посленалоговая  стоимость объекта
	88
	81,6
	75,2
	68,8
	62,4
	376

	Дисконтированная стоимость объекта
	80
	67,4
	56,4
	47
	38,8
	289,6


Источник: собственная разработка на основе данных [1, стр. 171].

Как видно из таблицы 12, более выгодным является лизинг оборудования, т.к. он позволяет снизить его стоимость на 24,2 млн. рублей (289,6 – 265,4).
При оценке эффективности лизинга учитывается не только экономия средств, но и другие перечисленные выше преимущества. Для этого используется система частных и обобщающих показателей, как при оценке эффективности капитальных вложений, а именно прирост объема продукции, повышение ее качества и конкурентоспособности, рост прибыли, рентабельности и т.д.
3.2  Методика расчета и состав лизинговых платежей                                                            (на примере ОАО «АСБ  Беларусбанк» Филиал № 616)
Под лизинговыми платежами понимается общая сумма, выплачиваемая лизингополучателем лизингодателю за предоставленное ему право пользования имуществом - предметом договора. В лизинговые платежи включаются: амортизация лизингового имущества за весь срок действия договора лизинга, компенсация платы лизингодателя за использованные им заемные средства, комиссионное вознаграждение, плату за дополнительные услуги лизингодателя, предусмотренные договором лизинга, а также стоимость выкупаемого имущества, если договором предусмотрен выкуп и порядок выплат указанной стоимости в составе лизинговых платежей.

Лизинговые платежи уплачиваются в виде отдельных взносов. При заключении договора стороны устанавливают общую сумму лизинговых платежей, форму, метод начисления, периодичность уплаты взносов, а также способы их уплаты.

Платежи могут осуществляться в денежной форме, компенсационной форме (продукцией или услугами лизингополучателя), а также в смешанной форме. При этом цена продукции или услуг лизингополучателя устанавливается в соответствии с действующим законодательством.

По методу начисления лизинговых платежей стороны могут выбрать: 

- метод "с фиксированной общей суммой", когда общая сумма платежей начисляется равными долями в течение всего срока договора в соответствии с согласованной сторонами периодичностью;

- метод "с авансом", когда лизингополучатель при заключении договора выплачивает лизингодателю аванс в согласованном сторонами размере, а остальная часть общей суммы лизинговых платежей (за минусом аванса) начисляется и уплачивается в течение срока действия договора, как и при начислении платежей с фиксированной общей суммой;

- метод "минимальных платежей", когда в общую сумму платежей включаются сумма амортизации лизингового имущества за весь срок действия договора, плата за использованные лизингодателем заемные средства, комиссионное вознаграждение и плата за дополнительные услуги лизингодателя, предусмотренные договором, а также стоимость выкупаемого лизингового имущества, если выкуп предусмотрен договором.

В договоре лизинга стороны устанавливают периодичность выплат (ежегодно, ежеквартально, ежемесячно, еженедельно), а также сроки внесения платы по числам месяца.

По соглашению сторон взносы могут осуществляться равными долями, в уменьшающихся или увеличивающихся размерах.

В связи с тем, что с уменьшением задолженности по кредиту, полученному лизингодателем для приобретения имущества - предмета договора лизинга, уменьшается и размер платы за используемые кредиты, а также уменьшается и размер комиссионного вознаграждения лизингодателю, если ставка вознаграждения очень часто устанавливается сторонами в процентах к непогашенной (несамортизированной) стоимости имущества, целесообразно осуществлять расчет лизинговых платежей в следующей последовательности:

1. Рассчитываются размеры лизинговых платежей по годам, охватываемым договором лизинга.

2. Рассчитывается общий размер лизинговых платежей за весь срок договора лизинга как сумма платежей по годам.

3. Рассчитываются размеры лизинговых взносов в соответствии с выбранной сторонами периодичностью взносов, а также согласованными ими методами начисления и способом уплаты. 
 При оперативном лизинге, когда срок договора меньше одного года, размеры лизинговых платежей определяются по месяцам.

1) Расчет общей суммы лизинговых платежей осуществляется по формуле:

ЛП = АО + ПК + КВ + ДУ + НДС, (2)

где ЛП - общая сумма лизинговых платежей;

АО - величина амортизационных отчислений, причитающихся лизингодателю в текущем году;

ПК - плата за используемые кредитные ресурсы лизингодателем на приобретение имущества - объекта договора лизинга;

КВ - комиссионное вознаграждение лизингодателю за предоставление имущества по договору лизинга;

ДУ - плата лизингодателю за дополнительные услуги лизингополучателю, предусмотренные договором лизинга;

НДС - налог на добавленную стоимость, уплачиваемый лизингополучателем по услугам лизингодателя. 

Если лизингополучатель является малым предприятием, в общую сумму лизинговых платежей налог на добавленную стоимость не включается. 

2) Амортизационные отчисления (АО) рассчитываются по формуле:

АО = БС х На / 100, (3)

где БС - балансовая стоимость имущества - предмета договора лизинга, млн. руб.;

На - норма амортизационных отчислений, процентов.

Балансовая стоимость имущества определяется в порядке, предусмотренном действующими правилами бухгалтерского учета.

3) Расчет платы за используемые кредитные ресурсы.

Плата за используемые лизингодателем кредитные ресурсы на приобретение имущества - предмета договора производится по формуле:

ПК = КР х СТк / 100, (4)

            где ПК - плата за используемые кредитные ресурсы, млн. руб.;

СТк - ставка за кредит, процентов годовых.

При этом имеется в виду, что в каждом расчетном году плата за используемые кредитные ресурсы соотносится со среднегодовой суммой непогашенного кредита в этом году или среднегодовой остаточной стоимостью имущества - предмета договора:

КРт = Q х (OCн + OCк) / 2, (5)

где КРт - кредитные ресурсы, используемые на приобретение имущества, плата за которые осуществляется в расчетном году, млн. руб.;

OCн и OCк - расчетная остаточная стоимость имущества соответственно на начало и конец года, млн. руб.;

Q - коэффициент, учитывающий долю заемных средств в общей стоимости приобретаемого имущества. Если для приобретения имущества используются только заемные средства, то Q =1.

 4) Расчет комиссионного вознаграждения лизингодателю.
 Комиссионное вознаграждение может устанавливаться по соглашению сторон в процентах:

а) от балансовой стоимости имущества - предмета договора;

б) от среднегодовой остаточной стоимости имущества.

В соответствии с этим расчет комиссионного вознаграждения осуществляется по формуле (6а):

КВт = p x БС, (6а)

где p - ставка комиссионного вознаграждения, процентов годовых от балансовой стоимости имущества;

БС - то же, что и в формуле (3);

или по формуле (6б):
КВт = ((ОСн + ОСк)/2) х (СТв/100), (6б)

где ОСн и ОСк - то же, что и в формуле (5);

Ств - ставка комиссионного вознаграждения, устанавливаемая в процентах от среднегодовой остаточной стоимости имущества - предмета договора.

5) Расчет платы за дополнительные услуги лизингодателя, предусмотренные договором лизинга в расчетном году производится по формуле:

ДУт = (Р1 + Р2 + …Рn) / Т, (7)

где ДУт - плата за дополнительные услуги в расчетном году, млн. руб.;

Р1, Р2 ... Рn - расход лизингодателя на каждую предусмотренную договором услугу, млн. руб.;

Т - срок договора, лет.

6) Расчет размера налога на добавленную стоимость, уплачиваемого лизингодателем по услугам договора лизинга производится по формуле:

НДСт = Вт х СТn / 100, (8)

где НДСт - величина налога, подлежащего уплате в расчетном году, млн. руб.;

Вт - выручка от сделки по договору лизинга в расчетном году, млн. руб.;

СТn - ставка налога на добавленную стоимость, процентов.

 В сумму выручки включаются: амортизационные отчисления (АО), плата за использованные кредитные ресурсы (ПК), сумма вознаграждения лизингодателю (КВ) и плата за дополнительные услуги лизингодателя, предусмотренные договором (ДУ):

Вт = АОт + ПКт + КВт + ДУт (9)

Состав слагаемых при определении выручки определяется законодательством о налоге на добавленную стоимость и инструкциями по определению налогооблагаемой базы. 

7) Расчет размеров лизинговых взносов при их уплате равными долями с оговоренной в договоре периодичностью.

Расчет размера ежегодного лизингового взноса, если договором предусмотрена ежегодная выплата, осуществляется по формуле:

ЛВг = ЛП / Т, (10)

где ЛВг - размер ежегодного взноса, млн. руб.;

ЛП - общая сумма лизинговых платежей, млн. руб.;

Т - срок договора лизинга, лет.

Расчет размера ежеквартального лизингового взноса, если договором лизинга предусмотрена ежеквартальная выплата, осуществляется по формуле:

ЛВк = ЛП / Т / 4, (11)

где ЛВк - размер ежеквартального лизингового взноса, млн. руб.;

Расчет размера ежемесячного лизингового взноса, если договором предусмотрена ежемесячная выплата, осуществляется по формуле:

ЛВм = ЛП / Т / 12, (12)

где ЛВм - размер ежемесячного лизингового взноса, млн. руб.;

Указанным образом с учетом всех элементов лизинговых платежей рассчитывается базовая величина, которая будет служить исходной для расчетов стоимости лизинга. Совершенствовать методику расчета можно путем корректировки стоимости лизинга с учетом факторов, действительно влияющих на размеры лизинговых платежей [12, стр. 248-250].
А теперь, исходя из вышеизложенного, рассмотрим расчет лизинговых платежей на конкретном примере.

График лизинговых платежей (ф-л № 616 ОАО «АСБ Беларусбанк» г. Жодино)

1. Валюта договора:                                белорусские рубли

2. Контрактная стоимость без НДС:     78 489 936 (1')       

3. НДС от контрактной стоимости:       14 128 189
4. Контрактная стоимость с НДС:         92 618 125
5. Амортизация объекта лизинга:          99%

6. Выкупная стоимость без НДС:          784 899 (1")
7. Ставка по лизингу:                              14,6%

Таблица 13. График лизинговых платежей

	                 Дата платежа
	Лизинговые платежи и НДС

	
	Возмещение стоимости без НДС
	НДС в части стоимости
	Возмещение % по кредиту и доход лизингодателя
	НДС в части оборотов по реализ. услуг
	Лизинговые платежи без НДС
	Всего НДС
	Лизинговые платежи с НДС

	1
	2
(1'-1")/48
	3
(2*18%)
	4
	5 

(4*18%)
	6
(2+4)
	7
(3+5)
	8
(6+7)

	26.12.08
	1 618 855
	291 394
	863 921
	155 506
	2 482 776
	446 900
	2 929 676

	26.01.09
	1 618 855
	291 394
	1 103 612
	198 650
	2 722 467
	490 044
	3 212 511

	26.02.09
	1 618 855
	291 394
	1 080 371
	194 467
	2 699 226
	485 861
	3 185 087

	26.03.09
	1 618 855
	291 394
	1 057 130
	190 283
	2 675 985
	481 677
	3 157 662

	26.04.09
	1 618 855
	291 394
	1 033 888
	186 100
	2 652 743
	477 494
	3 130 237

	26.05.09
	1 618 855
	291 394
	1 010 647
	181 916
	2 629 502
	473 310
	3 102 812

	26.06.09
	1 618 855
	291 394
	987 406
	177 733
	2 606 261
	469 127
	3 075 388

	26.07.09
	1 618 855
	291 394
	964 164
	173 550
	2 583 019
	464 944
	3 047 963

	26.08.09
	1 618 855
	291 394
	940 923
	169 366
	2 559 778
	460 760
	3 020 538

	26.09.09
	1 618 855
	291 394
	917 682
	165 183
	2 536 537
	456 577
	2 993 114

	26.10.09
	1 618 855
	291 394
	894 440
	160 999
	2 513 295
	452 393
	2 965 688

	26.11.09
	1 618 855
	291 394
	871 199
	156 816
	2 490 054
	448 210
	2 938 264

	26.12.09
	1 618 855
	291 394
	847 958
	152 632
	2 466 813
	444 026
	2 910 839

	26.01.10
	1 618 855
	291 394
	824 716
	148 449
	2 443 571
	439 843
	2 883 414

	26.02.10
	1 618 855
	291 394
	801 475
	144 266
	2 420 330
	435 660
	2 855 990

	26.03.10
	1 618 855
	291 394
	778 233
	140 082
	2 397 088
	431 476
	2 828 564

	26.04.10
	1 618 855
	291 394
	754 992
	135 899
	2 373 847
	427 293
	2 801 140

	26.05.10
	1 618 855
	291 394
	731 751
	131 715
	2 350 606
	423 109
	2 773 715

	26.06.10
	1 618 855
	291 394
	708 509
	127 532
	2 327 364
	418 926
	2 746 290

	26.07.10
	1 618 855
	291 394
	685 268
	123 348
	2 304 123
	414 742
	2 718 865

	26.08.10
	1 618 855
	291 394
	662 027
	119 165
	2 280 882
	410 559
	2 691 441

	26.09.10
	1 618 855
	291 394
	638 785
	114 981
	2 257 640
	406 375
	2 664 015

	26.10.10
	1 618 855
	291 394
	615 544
	110 798
	2 234 399
	402 192
	2 636 591

	26.11.10
	1 618 855
	291 394
	592 303
	106 615
	2 211 158
	398 009
	2 609 167

	26.12.10
	1 618 855
	291 394
	569 061
	102 431
	2 187 916
	393 825
	2 581 741

	26.01.11
	1 618 855
	291 394
	545 820
	98 248
	2 164 675
	389 642
	2 554 317

	26.02.11
	1 618 855
	291 394
	522 578
	94 064
	 2 141 433
	385 458
	2 526 891

	26.03.11
	1 618 855
	291 394
	499 337
	89 881
	2 118 192
	381 275
	2 499 467

	26.04.11
	1 618 855
	291 394
	476 096
	85 697
	2 094 951
	377 091
	2 472 042


Продолжение таблицы 13.

	26.05.11
	1 618 855
	291 394
	452 854
	81 514
	2 071 709
	372 908
	2 444 617

	26.06.11
	1 618 855
	291 394
	429 613
	77 330
	2 048 468
	368 724
	2 417 192

	26.07.11
	1 618 855
	291 394
	406 372
	73 147
	2 025 227
	364 541
	2 389 768

	26.08.11
	1 618 855
	291 394
	383 130
	68 963
	2 001 985
	360 357
	2 362 342

	26.09.11
	1 618 855
	291 394
	359 889
	64 780
	1 978 744
	356 174
	2 334 918

	26.10.11
	1 618 855
	291 394
	336 648
	60 597
	1 955 503
	351 991
	2 307 494

	26.11.11
	1 618 855
	291 394
	313 406
	56 413
	1 932 261
	347 807
	2 280 068

	26.12.11
	1 618 855
	291 394
	290 165
	52 230
	1 909 020
	343 624
	2 252 644

	26.01.12
	1 618 855
	291 394
	266 923
	48 046
	1 885 778
	339 440
	2 225 218

	26.02.12
	1 618 855
	291 394
	243 682
	43 863
	1 862 537
	335 257
	2 197 794

	26.03.12
	1 618 855
	291 394
	220 441
	39 679
	1 839 296
	331 073
	2 170 369

	26.04.12
	1 618 855
	291 394
	197 199
	35 496
	1 816 054
	326 890
	2 142 944

	26.05.12
	1 618 855
	291 394
	173 958
	31 312
	1 792 813
	322 706
	2 115 519

	26.06.12
	1 618 855
	291 394
	150 717
	27 129
	1 769 572
	318 523
	2 088 095

	26.07.12
	1 618 855
	291 394
	127 475
	22 946
	1 746 330
	314 340
	2 060 670

	26.08.12
	1 618 855
	291 394
	104 234
	18 762
	1 723 089
	310 156
	2 033 245

	26.09.12
	1 618 855
	291 394
	80 993
	14 579
	1 699 848
	305 973
	2 005 821

	26.10.12
	1 618 855
	291 394
	57 751
	10 395
	1 676 606
	301 789
	1 978 395

	26.11.12
	1 618 855
	291 394
	34 510
	6 210
	1 653 362
	297 599
	1 950 961

	ИТОГО
	77 705 037
	13 986 907
	27 609 796
	4 969 763
	105 314 833
	18 956 670
	124 271 503


Срок оплаты выкупной стоимости:  26.11.12

НДС в части выкупной стоимости:   141 282   
Выкупная стоимость с НДС:             926 181

Лизингодатель                                    Лизингополучатель

ЧУП «АСБ Лизинг»                            ОАО «АСБ Беларусбанк» 

Директор                                              И.о. начальника ОПЕРУ
____________                                       ____________
Для того чтобы наглядно увидеть преимущества лизинга перед покупкой  на собственные средства и определить экономическую эффективность, применим  примеры расчетов затрат приведенных в разделе 3.1. на конкретном примере. 
Исходные данные: приобретен автомобиль стоимостью 92 618 125 руб. Кредитная ставка составляет 24% годовых. Предположим, что прибыль предприятия будет составлять 700 млн. руб. в год. Норма амортизации спецавтомобиля 14,28% в год.

Вариант 1. Покупка автомобиля на собственные средства.

Учитывая, что приобретение автомобиля производится из прибыли, оставшейся в распоряжении предприятия, оно должно уплатить до покупки автомобиля и образования чистой прибыли 100 налог на прибыль 29 247 829 (92 618 125:76%*24%). Балансовая стоимость автомобиля 92 618 125 руб. Ежегодно на затраты будет относиться амортизация в сумме 13 225 868 руб.

Расчет для 1-го года:

Налог на прибыль от финансовой деятельности (24%) = (700 000 000 – 13 225 868)*24% = 164 825 792 руб.
Налог на имущество (2%) = (92 618 125 + 79 392 257):2*2% = 1 720 104.
Стоимость автомобиля и налог на прибыль: (92 618 125:76%*24%) + 92 618 125 = 121 865 954
	Наименование затрат
	1-й год
	2-й год
	3-й год
	4-й год
	ИТОГО

	Налог на прибыль
	164 825 792
	164 825 792
	164 825 792
	164 825 792
	659 303 166

	Налог на имущество
	1 720 104
	1 587 845
	1 455 586
	1 323 328
	6 086 863

	Стоимость автомобиля и налог на прибыль
	121 865 954
	
	
	
	121 865 954

	ВСЕГО
	
	
	
	
	787 255 984


Всего за четыре года: 787 255 984 руб.; организация  будет платить налог на имущество еще 3 года (всего на сумму 3 176 431). При этом затраты в сумме 121 865 954 руб.  будут произведены из собственных оборотных средств в начале первого года.

Вариант 2. Лизинг автомобиля.

Допустим, что приобретенный автомобиль находится на балансе лизингодателя. В примере учитывается авансовый платеж, равный 37,5% от стоимости автомобиля (при авансовом платеже не требуется дополнительного залога), единовременный сбор за администрирование в размере 2% от стоимости автомобиля и маржа в размере 6% годовых на остаток задолженности, зачитываемые за лизинговые платежи. Применяется ускоренная амортизация.

Расчет для 1-го года:

Авансовый лизинговый платеж (92 618 125*37,5%)= 34 731 797
Сбор за администрирование   (92 618 125*2%) = 1 852 363
Лизинговый платеж = 39 669 779

Налог на имущество = 1 720 104
	Наименование затрат
	1-й год
	2-й год
	3-й год
	4-й год
	ИТОГО

	Авансовый платеж
	34 731 797
	-
	-
	-
	34 731 797

	Сбор за администрирование
	1 852 363


	-
	-
	-
	1 852 363



	Лизинговые платежи
	39 669 779
	32 790 933
	28 841 760
	22 969 031
	124 271 503

	Налог на имущество
	1 720 104


	1 587 845
	1 455 586
	1 323 328
	6 086 863

	ВСЕГО
	
	
	
	
	166 942 526


Всего за 4 года: 166 942 526 руб. Других платежей не будет, так как автомобиль полностью самортизирован и его балансовая стоимость через четыре года равна нулю.

Проанализировав два примера расчетов затрат, можно сделать вывод, что наиболее выгодным для организации  будет лизинг спецавтомобиля, так как даже если покупать автомобиль за собственные деньги он позволяет сэкономить в будущем  620 313 458 руб. (787 255 984 - 166 942 526).  

Выводы. Существует большое разнообразие способов расчетов между лизингополучателем и лизингодателем. Соответственно различают большое количество видов лизинговых платежей. Однако все они должны возместить инвестиционные затраты лизингодателя и принести ему прибыль.
В Республике Беларусь применяется в основном система начисления лизинговых платежей с равным погашением основного долга. Причиной этому служит особенность отечественного рынка лизинговых услуг, когда лизингодатели для осуществления сделок используют не собственные финансовые ресурсы, а банковский кредит, условием которого обычно является жесткий график погашения основной задолженности.  






Страховая компания





Лизингополучатель





Лизингодатель




















                                                            Поставщик





Банк





Основные этапы лизинговой сделки





1 этап - подготовительный





2 этап - организационный





3 этап - эксплуатационный





Оформление заявки клиента





Анализ его кредитоспособности и бизнес-плана





Расчет эффективности лизингового проекта





Построение организационной схемы проведения работ





Определение способа платежей





Разработка проектов договоров





Направление заказа-наряда поставщику





Оформление ряда договоров: 


купли-продажи; акта приемки объекта лизинга в эксплуатацию; лизинга на техобслуживание; страхования объекта





Действия: поставка объекта лизинга; наладка оборудования поставщиком; обучение персонала пользователя; пуск объекта в эксплуатацию и подписание акта приемки





Выплаты лизинговых платежей





Ремонт и развитие производства





Мониторинг (контроль) экономических показателей реализации лизингового проекта





Оформление отношений по дальнейшему использованию объекта лизинга
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