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1 История возникновения мирового рынка
1.1 Формирование и этапы развития мирового рынка
     Рынок - величайшее достижение человеческой цивилизации, путь развития которого насчитывает десятки тысяч лет - от примитивных зачатков в глубокой древности до многообразных развитых форм в наши дни. Мировой рынок - это лишь признание всеобщности рыночных отношений нашей цивилизации.

    В исторической ретроспективе развитие мирового рынка осуществлялось на основе прогресса производительных сил, углубляющегося международного разделения труда, постепенного втягивания все новых национальных хозяйств в систему товарных потоков. Количество последних неуклонно растет, причем в первую очередь между странами с взаимодополняющими структурами экономики и странами-соседями. Объект международного обмена на рубеже веков - это, как правило, наиболее конкурентоспособные экономические блага, имеющие низкие издержки производства и лучшие потребительские свойства, а экономическое пространство, на котором осуществляется этот обмен, трансформируется сегодня во все более сложную, взаимозависимую и регулируемую целостность.

Становление мирового рынка тесно связано с развитием национальных экономик. Появление простейшей формы внутреннего рынка, где все, что предназначено для продажи, сбывается самим производителем покупателю из рук в руки, а все, что покупается, сразу же оплачивается и забирается покупателем, относится к самой ранней стадии формирования товарного производства, основанного на разделении труда. Этот тип общения, как свидетельствует история, практиковался уже в Помпеях, в Ости или Тимгаде Римском (Северная Африка). Свои рынки имели Древняя Греция, Китай классической эпохи, Египет, Вавилон, Эфиопия. С появлением денег между продавцом и покупателем встает купец, который оказывает услуги по продаже товаров, и меняла, одалживающий на это деньги.

Практически сразу после возникновения рынки начали специализироваться. Появились национальные рынки товаров, в рамках которых розничные рынки отделились от оптовых, рынки труда, рынки капитала, и самое главное, часть рынков уже ориентировалось на иностранных покупателей. Одной из разновидностей рынка труда была появившаяся в глубокой древности работорговля. Известными рынками, куда приезжали за "живым товаром" не только местные, но и заморские рабовладельцы,  были Афины (V в. до н.э.), остров Делос (I - III вв. до н.э.), в средние века - Рим, Лион, Венеция, в XVII - XVIII вв. - Восточная Гвинея, Ливерпуль, Нант и другие западноевропейские города  [1, с. 15].
С XVI до середины XVIII в. мануфактура, основанная на разделении труда, создавала условия для более масштабного производства товаров. Для такого производства городские рынки  и ярмарки  становились тесными.

Постепенно они расширялись до региональных, государственных, межгосударственных и, наконец, мировых масштабов. Международные рынки, представляющие собой ту часть национальных рынков, которая была непосредственно связана с зарубежными рынками, возникли в Египте, на Ближнем и Дальнем Востоке. Промышленность была тесно связана с национальными рынками. Товары для вывоза за рубеж представляли собой готовые продукты и производились из местного сырья. Торговля носила двусторонний характер. Великие географические открытия повлекли за собой активное развитие вывоза товров во вновь открытые земли и стали важнейшим фактором развития капитализма в Европе.
      Узкая ремесленно-мануфактурная база перестала отвечать рыночным требованиям, и под давлением спроса в первой половине XIX века возникла крупная фабрично-заводская индустрия, продукция которой уже не могла сбывать только на внутреннем рынке, ей требовался всемирный сбыт. Так в эпоху первоначального накопления капитала произошло стягивание, перерастание локальных центров межгосударственной торговли в единый мировой рынок.. Его окончательное формирование завершилось к рубежу XIX – XX вв., когда товарное производство в ведущих странах достигло высокого уровня.
    Междунароное разделение труда и его международная кооперация заложили основы для возникновения мирового рынка, который развивался на основе внутренних рынков, постепенно выходящих за национальные границы. В данной работе мы подробно рассмотрим мировой рынок и его основные понятия [1,c.15].

1.2 Сущность и характерные черты мирового рынка

В результате углубляющейся интернационализации хозяйственной жизни, переплетения экономических процессов и явлений на глобальном уровне сформировался мировой рынок – сфера обмена между государственно-обособленными хозяйствами. Как определённая целостность он сформировался к концу XIX - началу XX века, выступая производными от внутренних рынков национальных госудаврств.
В процессе исторической эволюции мировой рынок сформировался как целостная система, имеющая территориальную и функциональную структуру.

Территориальную струтуру мирового рынка образует сложное сочетание отдельных групп стран,занимающих различное положение и образующих так называемый центр и периферию мирового рынка. Центр, ядро системы мирового рынка составляет группа промышленно развитых стран (США, Япония, Западная Европа); между этими странами складывается сложная система отношений, для которой характерно объединение полярных тенденций - сотрудничества и конкуренции на мировом рынке.

Особое место, наиболее близко расположенное к центру, занимает в территориальной структуре мирового рынка группа НИС (Южная Корея, Тайвань, Сингапур, Бразилия, Мексика и др.). Тесное торгово-экономическое сотрудничество промышленно развитых стран с этими государствами обусловило формирование в них системы отношений, адекватных сложившимся в ведущих державах, и привело к выделению НИС из общей массы развивающихся государств. Группа развивающихся стран Азии и Африки, несмотря на распад колониальной системы, продолжает занимать зависимое положение в системе, выполняя роль "сырьевого придатка" мирового рынка. И, наконец, постсоциалистические страны (СНГ и Восточная Европа), в зависимости от степени преодоления масштабных противоречий, различными темпами включаются в мировой рынок, занимая положение либо ближе к центру, либо к периферии.

Функциональная структура мирового рынка в качестве составляющих элементов включает относительно обособленные образования, обеспечивающие функционирование системы: международные рынки отдельных товаров и услуг, рабочей силы, фондовый рынок, инфраструктура мирового рынка и т.д. [5, с.30].
Как экономическая система, мировой рынок отображает совокупность взаимодополняющих экономических отношений, развивающихся по схеме: внутренний рынок - международный рынок - мировой рынок - и основывающихся на международном разделении труда, и других факторов производства. Его родовой чертой является специализация стран, основанная на международном разделении труда и предполагающая по мере развития мирового рынка все большее замещение изделий, произведенных в одних странах, продуктами других стран. В условиях расширенного производства, когда данный процесс становится экономической закономерностью, налицо стремительное расширение мирового рынка, интенсификация связей и отношений между странами.

Приобретая в процессе перехода от одного состояния к другому качественно новые и особенности, мировой рынок в своем современном состоянии характеризуется:

-эффективностью распределения ресурсов, направляемых на производство необходимых товаров;

-оптимальным использованием результатов НТР;
-гибкостью и высокой адаптивностью к изменяющимся экономическим условиям;

-повышающейся способностью к удовлетворению разнообразных потребностей, улучшению качества товаров и услуг;
-устойчивостью товарно-денежных отношений между странами [5, с.67-68].

Мировой рынок имеет ряд отличительных особенностей относительно национальных рынков:

-во-первых, на мировом рынке объективно учитываются не только экономические интересы, реализуемые в процессе обмена товарами и услугами отдельных производителей и потребителей, но и интересы отдельных стран - национальные интересы, и интересы мирового сообщества - интернациональные интересы;

 - во-вторых, субъектами предложения на мировом рынке выступают не все национальные фирмы, функционирующие внутри отдельных стран, а только выходящие с предложением за национальные границы; при этом мировой рынок ставит жесткие требования к эффективности и конкурентоспособности этих субъектов;

-в-третьих, основная масса субъектов (малые предприятия) выступает на мировом рынке не сосредоточено, а через транснациональные корпорации, с которыми они имеют долгосрочные контракты;

-в-четвертых, механизм обмена на мировом рынке предполагает не столько прямые отношения между субъектами, сколько опосредованные функционированием мировых товарных, фондовых и валютных бирж;

в-пятых, методом осуществления отношений на мировом рынке становятся не только традиционные экономические рычаги, обусловливающие движение товаров на национальных рынках - налоги, цены, плата за ресурсы, ссудный процент и т.д., но и внешнеэкономическая политика отдельных государств. [5, с.69]

При условии равенства прочих факторов экономического развития отдельных стран (экономический рост, конкурентоспособность, применяемые технологии и др.) эффективность функционирования стран на мировом рынке в определяющей степени зависит от его конъюнктуры.

Мировой рынок - это совокупность рынков отдельных стран, связанных между собой товарообменом, регулирование которым происходит на основании нормативных материалов, регламентируемых Генеральным соотношением по торговле и тарифам (ГАТТ).

С течением веков происходила все более глубокая специализация рынков. На данный момент можно привести следующую классификацию.

1. по специализации рынки делятся на: товарные и рынки услуг (транспортных, туристических, консультационных);
2. по объемам сделок на: оптовые и розничные;

3. по номенклатуре на: фондовые (рынок ценных бумаг); валютные; рынки капиталов; рынки ссудных капиталов; фьючерсные рынки; рынки опционов; рынки рабочей силы; рынки интеллектуальной собственности (патентов, лицензий, авторских прав, ноу-хау); рынки вооружений военной техники; рынки металлов, зерна, нефти, газа;
4. по значимости на: сильно влияющие на международную экономику (мировой    валютный    рынок,    нефтяной    рынок);    слабо    влияющие    на международную        экономику        (локальный        рынок        зерна        или сельскохозяйственной продукции);
5. по форме организации рынки бывают: биржевые (рынок ценных
бумаг, рынок зерна); внебиржевые (рынок автомобилей);

6. по     степени     монополизации     на     монополизированные     и
немонополизированные;

7. по официальности на: официальные и неофициальные [1, с.66].
Утвердившиеся в обществе рыночные отношения оказывают огромное

воздействие    на    все    стороны    хозяйственной    жизни,    выполняя    ряд существенных функций (рис. 1).


Рис. 1 Функции мирового рынка

Функция информационная. Через постоянно меняющиеся цены, процентные ставки на кредит рынок дает участникам производства объективную информацию об общественно необходимом количестве, ассортименте и качестве тех товаров и услуг которые поставляются на рынок.

Стихийно протекающие операции превращают рынок в гигантский компьютер, собирающий и перерабатывающий колоссальные объемы точечной информации и выдающий обобщенные данные по всему тому хозяйственному пространству, которое он охватывает. Это позволяет каждому предприятию постоянно сверять собственное производство с меняющимися условиями рынка.

Функция посредническая. Экономически обособленные производители в условиях глубокого общественного разделения труда должны найти друг друга и обменяться результатами своей деятельности. Без рынка практически невозможно определить, насколько взаимовыгодной является та или иная технологическая и экономическая связь между конкретными участниками общественного    производства. В    нормальной   рыночной экономике    с достаточно развитой конкуренцией потребитель имеет возможность выбора оптимального поставщика (с точки зрения качества продукции, ее цены, сроков поставки,  после сбытового обслуживания и других параметров). В то же время продавцу предоставляется возможность выбрать наиболее подходящего покупателя.

Функция ценообразующая. Поступающие обычно на рынок продукты и услуги одного назначения содержат неодинаковое количество материальных и трудовых затрат. Но рынок признает лишь общественно необходимые  затраты, только их согласен оплатить покупатель. Следовательно, здесь формируется отражение общественной стоимости, рассчитать которую не способна ни одна ЭВМ. Благодаря этому устанавливается подвижная связь между стоимостью и ценой, чутко реагирующая на изменения в производстве, потребностях, конъюнктуре.

Функция регулирующая - самая важная. Она связана с воздействием рынка на все сферы экономики, и, прежде всего, на производство. Рынок дает ответы на вопросы, столь остро поставленные П.Самуэльсоном: что производить? Для кого производить? Как производить? Рынок немыслим без конкуренции. Внутриотраслевая конкуренция стимулирует снижение затрат на единицу продукции, поощряет рост производительности труда, технический прогресс, повышение качества продукции. Межотраслевая конкуренция путем перелива капиталов из отрасли в отрасль формирует оптимальную структуру экономики, стимулирует расширение наиболее перспективных отраслей. Сохранение и поддержание конкурентной среды -одна из важнейших задач государственного регулирования в странах с развитой рыночной системой.

Функция санирующая. Рыночный механизм - это не благотворительная система. Она и жесткая, и даже жестокая. Ей присуще социальное расслоение, беспощадность по отношению к слабым. С помощью конкуренции рынок очищает общественное производство от экономически неустойчивых, нежизнеспособных хозяйственных единиц и, напротив, дает зеленый свет более предприимчивым и эффективным. В результате этого непрерывно повышается средний уровень устойчивости всего общественного хозяйства в целом [1, с.70].
1.3 Факторы, определяющие развитие современного мирового рынка
Эффективность функционирования стран на мировом рынке в определенной степени зависит от следующих факторов.

    1.Конъюнктура мирового рынка

Конъюнктура мирового рынка - это совокупность условий, факторов, показателей, характеризующих состояние мировой экономики в определенный период времени. Основная характеристика конъюнктуры рынка - степень сбалансированности спроса и предложения.

Устойчивость экономической конъюнктуры мирового рынка периодически нарушается действием ряда факторов циклической и нециклического характера. Факторы циклического характера, как правило, обусловливают колебания фаз экономического цикла во всех или в большинстве стран, проявляющиеся в динамике производства, строительства, состоянии внешней и внутренней торговли, товарных запасов, курса ценных бумаг, уровня безработицы и т.п. К нециклическим факторам, определяющим конъюнктуру мирового рынка, относятся изменение политической обстановки, стихийные бедствия и т.п. [1, с.25].

Мировой рынок - динамическая, в значительной мере саморегулируемая система, адекватно реагирующая на изменения. Переход от индустриального к информационному обществу, осуществляемый на рубеже веков, вызывает ряд новых тенденций в развитии мирового рынка.

Во-первых, на мировом рынке наблюдаются структурные воспроизводственные сдвиги; возрастающее значение приобретает сфера личного потребления, которая все больше влияет на масштабы, структуру и качественные параметры обмена между странами.

Во-вторых, в массе экономических благ на мировом рынке все большую роль играют не стандартные материальные блага, а научно-техническая продукция (изобретения, разработки, передача технологий, экспертных образцов, алгоритмы и программы для ЭВМ и т.п.).

В-третьих, новые технологии подрывают значимость природных ресурсов и дешевого труда на мировом рынке; возрастает значение не имеющих материального воплощения ресурсов (научный потенциал, качество рабочей силы, экологические условия) и результатов производства (социальный, информационный, экологический эффект).

В-четвертых, обмен коммерческой информацией происходит все чаще не непосредственно между продавцом и покупателем, а на компьютерном уровне.

В-пятых, усиливается взаимосвязь функциональных элементов мирового рынка - рынков потребительских товаров, инвестиционных товаров, валютного рынка, рынка рабочей силы, и применяемых на них экономических показателей и оценок.

Как и любой локальный рынок, мировой рынок характеризуется спросом, предложением и особой системой цен, устанавливаемой в результате их взаимодействия - мировыми ценами [5, с.69-70].

2. Цены и особенности ценообразования на мировом рынке
На любом рынке, в системе "спрос-предложение" ведущее значение принадлежит цене. Понятие цены стало неотделимым от механизма функционирования рынка.

Цена товара - это количество денежных единиц определенной валютной системы, которое должен заплатить покупатель продавцу в той же или другой валюте за весь товар или единицу товара на согласованных базисных   условиях.   Международная   цена   -   сложная   экономическая категория, формирующаяся под воздействием множества разноплановых, часто противоречивых факторов. К факторам, оказывающим влияние на формирование международной цены, относятся следующие:

· длительность движения товара от производителя к потребителю;

· цены конкурентов-экспортеров в страну;
· цены местных фирм конкурентов;
· величина спроса;
· надбавки и скидки в пользу посредника;
· издержки производства;
· транспортные издержки;
· характер регулирования экономики государством;

· цикл, в котором находится мировая экономика;
· политическая стабильность в стране;
· особенности производственного процесса;
· посредники и покупатели;
· объемы рынка;
· имидж производителя;
· уровень и динамика инфляции;
· переменные курсы обмена валклч [1, с.99].

В практике международного обмена практикуется несколько способов установления и фиксации цен, связанных с различными особенностями купли-продажи. Вследствие этого мировому рынку присуща множественность цен. Здесь различают два основных вида цен - расчетные и публикуемые. Первые индивидуально определяются фирмами-экспортерами на конкретные виды промышленных товаров в соответствии с различными методиками. Вторые - цены, сообщаемые в специальных и фирменных источниках информации, к которым относятся:

· публикуемые международными товарными биржами котировки на важнейшие товары;

· отраслевые журналы;
· импортные контракты;
· прейскуранты, счета-фактуры, письма о намерениях, протоколы о договоренностях, другие деловые документы, в которых отражена предлагаемая цена.

Публикуемые цены, как правило, отображают значения мировых цен. Различают базисную и справочную цену.

Базисная - используемая для определения сорта и качества товара; ее согласуют при переговорах между продавцом и покупателем. Она служит исходной для определения цены фактически поставленного товара в случае, если свойства последнего отличаются от оговоренных в контракте.

Справочная - обычно отражающая уровень фактически заключенных сделок за некоторый прошлый период (месяц, неделю). Используется в переговорах для установления исходной цены. Она играет роль отправного пункта,   с   которого   начинается   установление   оптимальных   цен   при заключении контрактов. В большинстве случаев она выступает как базисная цена, то есть цена товара определенного качества и количества, спецификации, размеров и т.д. в том или ином базисном пункте [5, с.72].

Мировой рынок представляет собой сложную систему, так как включает большое количество различных отраслевых рынков товаров и услуг с определенной спецификой каждого из них. Это накладывает непосредственный отпечаток на формируемую здесь цену. Она может выступать как:

· твердая, - которая устанавливается в договоре купли-продажи и не подлежит изменению. Твердая цена применяется в основном при немедленных поставках (от 1 до 14 дней), реже при поставках в более длительные сроки;

· с последующей фиксацией, - которая устанавливается в процессе исполнения контракта;

· подвижная, - зафиксированная цена при заключении контракта, которая ожжет быть пересмотрена в будущем, в случае если рыночная цена данного товара к моменту его поставки изменится;

· скользящая, - которая устанавливается договором в зависимости от некоторых условий (биржевой котировки, инфляции и др.) на определенную дату. Она состоит из двух частей: базовой, устанавливаемой на дату предложения или подписания контракта, и переменной, определения за период изготовления или поставки товара. В основном она применяется в контрактах на товары, требующие длительного срока изготовления. Скользящая цена может рассчитываться разными методами [5, с.77].

В зависимости от вида товара и количества поставок цены могут быть:

· оптовые, - по которым поставляется крупными партиями товар при продаже торговым и промышленным предприятиям;

· розничные, - по которым продажа ведется отдельным покупателям очень малыми партиями и которая основана на сумме издержек производства и обращения товаров плюс прибыль производственных и сбытовых предприятий, плюс не всегда устанавливаемый налог с оборота [5, с.77].

При установлении мировых цен на сырьевые товары основную роль играет соотношение спроса и предложения на соответствующих рынках. С этих позиций цена может рассматриваться следующим образом. Как цена:

· рыночная, по которой идет купля-продажа на данном рынке;

· предложения, указанная в оферте (официальном предложении продавца без скидок) [5, с.78].

Мировыми ценами на продукцию обрабатывающей промышленности обычно выступают цены, устанавливаемые крупными компаниями производителями и экспортерами этой продукции. Экспортные цены базируются на ценах этих компаний на внутреннем рынке и рассчитываются по методу или полных, или прямых затрат.

Особая роль в определении цен товара отводится базису мировой цены. Базис цены показывает, входят ли расходы, связанные с доставкой товара от продавца до покупателя, в цену товара. Практика показывает, что расходы данного вида доходят порой до 50% общей цены товара и могут включать:

· расходы по подготовке товара к отгрузке;

· оплату отгрузки товара на перевозочные средства внутреннего перевозчика;

· оплату перевозки товара от пункта отправления до основных транспортных средств;

· оплату расходов по выгрузке товара на основные перевозочные средства в пункте экспорта;

· оплату стоимости транспортировки товара международным транспортом;

· оплату страхования груза в пути;
· расходы на хранение товара в пути и перегрузке;
· расходы по выгрузке товара в пункте назначения;

· расходы по доставке товара от пункта назначения на склад покупателя;

· оплату таможенных пошлин, налогов и сборов при переходе таможенной границы;

· расходы по получению импортных, экспортных и транзитных лицензий и разрешений.

Мировые цены можно классифицировать по разным параметрам: по признаку зависимости сферы товарного обращения - оптовые цены на промышленную продукцию, цены на продукцию строительства, розничные цены, тарифы грузового и пассажирского транспорта, закупочные цены, тарифы на платные услуги населению, цены, обслуживающие внешнеторговый оборот; по территориальному признаку - единые или поясные и региональные (зональные); в зависимости от степени государственного регулирования - свободные цены, регулируемые и фиксируемые; в зависимости от порядка возмещения транспортных расходов по доставке грузов; в зависимости от степени новизны товара и т.д. [5, с.70].

3. Товарная структура мирового рынка
Наименьшей составляющей мирового рынка являются товары (услуги), удовлетворяющие личные и производственные потребности. Все имеющееся многообразие товаров мирового рынка нуждается в классификации. В последние десятилетия XX в. различные международные организации активно работали над совершенствованием имеющейся унифицированной товарной номенклатуры:

· разработанная и опубликованная в 1986г. третья редакция Стандартной международной торговой классификации (СМТК) ООН;

· изданный в 1989г. классификатор товаров по укрупненным экономическим группировкам (КУЭГ) ООН;

· принятая в 1988г. Брюссельская Гармонизированная таможенная номенклатура;

•
опубликованная в 1983г. Гармонизированная система описания и
кодирования товаров (ГСОКТ), разработанная Советом таможенного
сотрудничества [5, с. 77-78].

В настоящее время на мировом рынке используются следующие организационные формы экспорта и импорта:

· торговля готовой продукцией. Готовая продукция - продукция, предназначенная для конечного потребления, все промышленные изделия, предназначенные для потребления и использования в домашнем хозяйстве, а также капитальное оборудование для промышленности, сельского хозяйства и транспорта, промышленные товары недлительного использования, применяемые в промышленности в качестве материалов и топлива;

· готовые промышленные товары краткосрочного пользования, предназначенные для промышленности - товары со сроком пользования один год и менее готовые изделия длительного пользования - изделия со сроком потребления свыше одного года, предназначенные для промышленности, а также для государственных и частных учреждений, которые классифицируются как капитальное оборудование, кроме оружия, которое классифицируется как товары, не отнесенные к другим категориям;

· потребительские товары (непищевые) недлительного пользования - товары со сроком потребления один год или менее, включая товары, используемые государственными или частными учреждениями;

· товары среднесрочного пользования - товары со сроком пользования от одного до трех лет и с относительно низкой стоимостью;

· товары длительного пользования - товары со сроком пользования от одного до трех лет, но имеющие высокую стоимость;

· полуфабрикаты - продукты, требующие дальнейшей обработки или включения в состав других товаров, прежде чем они стали орудием производства или предметом потребления;

· сырьевые товары. В обобщающее понятие "сырьевые товары" входят минеральное сырье, продукты его переработки и обогащения, химические и продовольственные товары;

· торговля услугами. В соответствии с положением ВТО все услуги подразделяются на 12 секторов: (1) услуги для бизнеса; (2) строительные услуги; (3) услуги связи; (4) дистрибутивные услуги; (5) транспортные услуги; (6) финансовые услуги; (7) образовательные услуги; (8) услуги здравоохранения; (9) туристические услуги; (10) рекреационные услуги; (11) услуги по охране окружающей среды; (12) услуги, в другом месте не квалифицированные. ЮНКТАД разделяет все услуги на 5 категорий: финансовые, информационные (коммуникационные), профессиональные, туристические, социальные. МВФ также делит услуги на 5 видов, но других: морские перевозки, другие виды транспорта, путешествия, другие частные услуги, другие официальные услуги [5, с.80-82].

В последнее десятилетие доля и роль услуг в международном обмене существенно возросли, превысив объемы экспорта. Услуги растут более высокими темпами по сравнению с объектами экспорта товаров. Для двукратного роста им потребовалось лишь 7-8 лет, по сравнению с 15 годами, которые были необходимы для аналогичного увеличения объема экспорта товаров. Наибольшая доля экспорта услуг в мире принадлежит промышленно развитым странам - 90%. Ни одна развивающаяся страна не входит в 107 крупнейших в мире экспортеров услуг.

Что касается торговли товарами, то в современных условиях огромное влияние на товарную структуру мирового рынка оказал научно-технический прогресс. В частности, увеличилась доля готовых изделий и сократился удельный вес продовольствия и сырья (кроме топлива). Если в 50-х гг. доля как сырья, так и топлива была примерно равна доле готовых изделий, то к середине 90-х гг. доля сырья, продовольствия и топлива упала до 30%, из которых 25% приходится на топливо и 5% - на сырье. В то же время доля готовых изделий выросла с 50 до 70%. Более 1/3 всей мировой торговли в середине 90-х гг. - это торговля машинами и оборудованием. Наиболее высокими темпами растет экспорт электротехнического и электронного оборудования (25% всего экспорта машинно-технической продукции) [1, с.55].

4. Международная конкурентоспособность стран на мировом рынке
Мировой рынок представляет собой арену жесточайшей конкурентной борьбы. В системе мирового рынка категория конкурентоспособности является одной из ключевых, так как в ней концентрированно выражаются экономические, научно-технические, производственные, организационно-управленческие, маркетинговые и иные возможности не только отдельной фирмы, но и экономики той или иной страны. Конкурентоспособная страна является присутствующей на рынках как промышленно развитых, так и развивающихся государств, причем позиции страны на мировом рынке определяются, прежде всего, способностью ведущих отраслей выпускать товары и услуги, которые обладают ощутимыми преимуществами по сравнению с их зарубежными аналогами, т.е. более конкурентоспособны [1, с.35].

Конкурентоспособность на мировом рынке - способность функционировать в условиях рыночной экономики, получая при этом прибыль, достаточную для научно-технического совершенствования производства, стимулирования работников и поддержания качества продукции на уровне, максимально удовлетворяющем потребности иностранного потребителя.

В целом конкурентоспособность является синтетической характеристикой, а ее параметры в мировой практике определяются рядом объективных статистических показателей, дополняемых субъективными факторами - опросом мнения руководителей крупных корпораций и ведущих экономических экспертов исследуемых стран. При этом интерпретация и использование      понятия      "конкурентоспособность"      применяются      в зависимости от объекта исследования. На мировом рынке различают конкурентоспособность продукции, предприятия, страны, группы стран.
Под конкурентоспособностью продукции подразумевается её преимущества на рынке, способствующие успешному сбыту. По сути дела, конкурентоспособность – это характеристика товара, отражающая его отличие от аналогичного конкурентного товара как по степени соответствия конкурентной потребности, так и по затратам на её удовлетворение.

Выход на внешний рынок всегда связан со вступленим в кункурентную борьбу. В условиях высокой насыщенности мировых товарных рыноков, превышения на них предложения над спросом, каждый товар и стоящий за ним товаропроизводитель вынужден вести жестокую борьбу за потребителя. При этом предпочтение потребителя отдаётся наиболее конкурентному товару, то есть товару, который на единицу своей стоимости (цены) удовлетворяет больше потребительских стоимостей и изготовлен на более высоком уровне,чем товар конткурентов.
Продукцию можно считать конкурентоспособной, если она соответствует следующим “стандартам”:
· имеет длительную гарантию;

· соответствеут мировому уровню качества;

· имеет низкую стоимость;

· обладает повышенной надёжностью;

· обладает современным дизайном;

· имеет хорошие отзывы потребителей;

· не уступает по техническим характеристикам зарубежным аналогам;

· имеет привлекательный вид и упаковку;

· изготовлена из высококачественного сырья;

· выпущена престижным предприятием [5, c.84].

        Цена товра также является важнейшим фактором конкурентоспособности. Факты свидетельствуют, что, используя ценовой фактор, компании многих стран осуществляют стремительную экспансию на мировой рынок, причём,  желая расширить свои позиции на основных рынках сбыта, устанавливают иногда цены ниже издержек производства. В частности, канадское правительство в концн 80-х гг. обвинило корейскую фирму  “Хенди”  в демпинге своей продукции на местном рынке. В результате исследований было установлено, что модели этой фирмы, “Пони”, “Стеллар” и "Эксел", продаются в Канаде в среднем от 17% до 32% ниже издержек производства.

Конкурентоспособность стран определяется степенью реализации имеющихся у них конкурентных преимуществ с одновременной ориентацией на постоянное повышение уровня производительности труда.

Швейцарская исследовательская организация "World Economic Forum" проводит регулярно анализ конкурентоспособности отдельных стран на мировом рынке, используя для этого 340 показателей, которые сгруппированы в 10 ведущих факторов. Среди них:

· динамизм экономики (темпы роста);
· эффективность промышленного производства (выпуск продукции на единицу совокупных затрат);

· масштабы внедрения нововведений;

· производственные и людские ресурсы;
· роль государства;
· развитие инфраструктуры и т.д. [5, с.86].

Ежегодник мировой конкурентоспособности и Доклад по глобальной конкурентоспособности, предоставляемые на ежегодном форуме в Давосе (Швейцария), основываются на объединенных в 8 групп факторах конкурентоспособности, сопоставляющих степень открытости экономики, регулирующую роль государства, качество и динамику рынка труда и др. (табл.2). Наиболее конкурентоспособными выступают небольшие открытые экономики Люксембурга, Швейцарии, Норвегии, Новой Зеландии.

Отмеченное
выше
позволяет
сделать
вывод,
что
конкурентоспособность - это обусловленные экономическими, социальными и политическими факторами позиции субъекта хозяйственной деятельности на занятых им сегментах мирового рынка, и эти позиции не могут быть сохранены без самого тщательного изучения и учета всех факторов, обуславливающих постоянные изменения на мировом рынке [5, с.89].

Успешное функционирование мирового рынка предполагает наличие высокоразвитой совокупности специфических отраслей, обеспечивающих свободное и быстрое перемещение товаров, капиталов, информации, рабочей силы между национальными государствами. Кроме того, быстрый технических прогресс, изменяя производственную и отраслевую структуру мирового рынка, предъявляет особые требования к заблаговременной и всесторонней подготовке работников, к определению и организации потребления огромной и сложной по структуре массы общественного продукта, поступающего на мировой рынок, к решению сложного комплекса медицинских и санитарно-эпидемиологических проблем и др. Все эти функции выполняют отрасли инфраструктуры мирового рынка.

Инфраструктура (от лат. infra - ниже, под; structura - строение, расположение) - это комплекс отраслей мирового хозяйства, обслуживающих международные экономические отношения. Как целостная система, мировая инфраструктура охватывает те сферы мирового хозяйства, которые   обеспечивают   общие   условия   воспроизводственного   процесса. Обычно здесь выделяют:

· мировую транспортную систему;
· мировую сеть массовой информации и коммуникации (радио, пресса, связь, телевидение);

· единую систему коммерческой информации;
· единую систему научно-технической информации;
· единую систему метеорологической службы и информации;
· унифицированную статистическую службу.
Кроме того, к мировой инфраструктуре относятся также отрасли, обеспечивающие производство рабочей силы на международном уровне и развитие человека как личности в целом (образование, здравоохранение и т.д.) [1, с. 55].

Особо важным звеном мировой инфраструктуры является международная транспортная система, включающая морской, речной, автомобильный, трубопроводный, железнодорожный, воздушный транспорт с соответствующими объектами - портами, дорогами, аэропортами, вокзалами, складскими помещениями и другими объектами.

Особенностью современного этапа развития мирового рынка является выдвижение на первый план в качестве важнейшего технологического фактора информационной инфраструктуры, объединяющей возможности вычислительной техники и средств связи. В последнее десятилетие в системе отраслей инфраструктуры информационные коммуникации занимают главенствующую роль. Информационная ситуация в стране, ее подключенность к каналам мировых коммуникаций во многом определяет роль и место страны в международном разделении труда и во всемирном хозяйстве. Особая роль здесь отводится Интернет.

Мировое хозяйство в настоящее время переживает настоящий подъем, связанный с развитием самых разнообразных видов связи, и, прежде всего, факсимильного, телеграфного, электронной почты, передачи цифровой информационной сети. Определяющее место здесь принадлежит промышленно развитым странам, где в последние десятилетия произошли значительные изменения в технике и технологии связи, информационных систем, связанные с развитием НТР, а именно: внедрением электронной техники, волоконно-оптических кабелей, спутников связи, цифровой технологии. Границы между национальными средствами связи практически исчезают.

Составляющим звеном инфраструктуры мирового рынка являются также финансовые организации. Круг компетенций финансовых организаций и их участия в международных операциях в целом достаточно широк. Финансовые организации - рабочий механизм, главное промежуточное звено в международном перемещении товаров и капиталов. Сами финансовые организации весьма различны, - начиная от коммерческих банков и заканчивая   корпорациями   развития.   Особое   место   на   мировом   рынке занимают валютно-кредитные организации, которые, обеспечивая условия для проведения международных финансовых операций, оказывая влияния на валютные отношения между центральными банками страны, в конечном итоге способствуют расширению экономических связей между странами.    [5, c.93-95]
Таким образом,отрасли инфраструктуры мирового рынка,приобретая все возрастающее значение в современных условиях, выполняют активную, а в определённом значении – решающую роль в развитии мирового рынка.

2 Виды современных мировых рынков и особенности их функционирования

2.1 Мировой рынок товаров и услуг

     Быстрый рост сферы услуг во второй половине XX в., начале XXI в. обусловлен рядом факторов. Прежде всего — высокой степенью зрелости экономики PI ростом уровня жизни населения. Как показывает практика промышленно развитых стран, по мере усложнения производства и насыщения рынка товарами спрос на услуги значительно возрастает.             Кроме того, известному ассортименту товаров придаются новые потребительские свойства (например, мобильные телефоны дополнены Интернетом), что обусловливает развитие сферы услуг. Немаловажным фактором развития рынка услуг в условиях НТР является прогресс разделения труда, ведущий к образованию новых видов деятельности, и прежде всего в сфере услуг. К факторам, способствующим развитию международного рынка услуг, также относятся следующие:

· трансформация услуг, ранее выполнявшихся на предприятии: фирмы и частные лица все чаще нанимают специалистов для оказания услуг, которые прежде они делали сами. Производственные услуги выделились в самостоятельный сектор. Программное обеспечение, проектно-конструкторские разработки, исследование рынка, юридическое обслуживание и другие услуги выгоднее заказать специализированным фирмам вместо содержания собственного штата высококвалифицированных специалистов; 

· расширение возможностей оказания услуг в условиях применения Интернет-технологий. Для оказания многих услуг не требуется физического присутствия поставщика и потребителя в одном месте. Например, на расстоянии оказываются финансовые услуги посредством телекоммуникаций. Объем электронной торговли, по экспертном оценкам, в 2005 г. достиг 2 трлн. долл. США в год, или 5,1% от суммарных продаж в мире. Информация, скорость ее получения и услуги в области информации стали ключевым фактором повышения конкурентоспособности в любом секторе экономики; 

· трансформация неконкурентных рынков важнейших секторов услуг в конкурентные (железнодорожный транспорт, передача электроэнергии, телекоммуникации, развитие сотовой связи как альтернативы традиционным телефонным линиям); 

· появление во многих секторах услуг (особенно в финансовой сфере) транснаци-нальных компаний. Крупные фирмы для расширения географии своей деятельности и облегчения внутрикорпорационных потоков заинтересованы в устранении или снижении барьеров, препятствующих выходу на рынки других стран.

       Для повышения ценовой конкурентоспособности национальных услуг на внешних рынках практикуется предоставление различного вида субсидий отечественным компаниям, если часть общего объема оказанных услуг экспортирована.
      Для ряда стран экспорт услуг стабильно является серьезным источником пополнения государственного бюджета. Прежде всего это такие промышленно развитые государства, как США (положительное сальдо платежного баланса в 2005 г. 72,8 млрд. долл.), Великобритания (34,6 млрд. долл.), Испания (27,5 млрд. долл.), Швейцария (18,8 млрд. долл.), Франция (10,1 млрд. долл.). В то же время для ряда промышленно развитых стран характерно значительное превышение импорта услуг над экспортом, в их числе Германия (отрицательное сальдо платежного баланса в 2005 г. 52,9 млрд. долл. США), Япония (24,7 млрд. долл.).
     Для большинства развивающихся стран характерно наличие отрицательного сальдо во внешней торговле услугами. Это не исключает того факта, что некоторые из них являются крупными экспортерами услуг. Так, Республика Корея специализируется на инженерно-консалтинговых, строительных услугах, морских перевозках, Мексика — на туристических, Сингапур является крупным финансовым центром.
   Структура международной торговли услугами достаточно сложна. Наибольшее значение в мировой торговле услугами имеют туризм и транспорт. В стоимостном выражении наблюдается их абсолютный рост, в то же время доля в общем объеме экспорта услуг снижается.
   Доля транспортных услуг в общем объеме экспорта услуг снизилась с 28,5% в 1990 г. до 23,1% в 2006 г., поездок — с 33,9 до 27,2%. Соответственно возросла доля «других услуг» — с 37,6 до 49,7% . Такая мировая статистика сформировалась, прежде всего, за счет показателей развитых стран. Рост «других услуг» происходил в последнее время благодаря развитию информационных технологий. Продолжительное же снижение доли транспортных услуг определялось снижением тарифов на перевозки, внедрением новых технологий доставки грузов и преимущественно связано с ситуацией в морской торговле (около 80% всех перевозок торговых грузов).
    «Другие услуги» в мировом экспорте услуг 2005 г. достигли почти 50%. Среди идентифицированных видов услуг наибольший вклад в эту статью экспорта вносят:

     1.Поездки:
· деловые (товары и услуги, приобретаемые нерезидентами, путешествующими по делу: командировки)

· личные (например, туризм)

2. Связь (услуги почтовой, курьерской, телефонной и иной связи между резидентами и нерезидентами)
3. Строительство
4. Страхование
5. Финансовые услуги
6. Компьютерные и информационные услуги (например, консультации в области компьютерных программ, обслуживание компьютеров и т.д.)
7. Роялти и лицензионные платежи
8. Другие бизнес - услуги:
· посреднические услуги

· лизинг

· прочие деловые, профессиональные и технические услуги (правовые, управленческие, бухгалтерские, рекламные и иные услуги, услуги по проектированию, картографии и т.д.)

10.
Личные, культурные, рекреационные услуги:
· аудиовизуальные (производство фильмов, программ, дисков и т.д.)
· прочие (показ выставок, проведение мероприятий)

11.
Правительственные услуги (поставка товаров в посольство, консульство,
услуги,
оказываемые международными
организациями по сохранению мира) [14, с. ЗЗ1].

За период 1980 - 2004гг. торговля услугами возросла в 3 раза, достигнув в 2004г. 2605 млрд. долларов. В целом за последние два десятилетия темпы роста экспорта товаров и услуг опережали рост мирового валового продукта [11, с. 18].

Таблица 1 - Годовые темпы роста мировых показателей ВВП, экспорта товаров и услуг, в %
	Показатели
	1980г.
	1985г.
	1990г.
	1995г.
	2000г.
	2004г.

	ВВП
	3,0
	2,0
	2,7
	2,1
	2,6
	2,9

	Экспорт товаров
	4,7
	0,1
	11,4
	19,7
	2,6
	2,0

	Экспорт услуг
	5,4
	2,5
	20,8
	13,5
	5,0
	1,9


      Международный обмен услугами осуществляется в основном между развитыми странами и характеризуется высокой степенью концентрации. В середине 80-х годов на них приходилось более 80% экспорта и импорта услуг, но уже в начале 90-х годов вследствие выдвижения группы новых индустриальных стран - около 70%. Лидерами среди развитых стран являются США, Франция, Великобритания, Нидерланды (крупнейшие экспортеры услуг), а также Германия, Япония, Италия (крупнейшие импортеры услуг) - табл.2.
Таблица 2 - Ведущие страны в мировой торговле услугами в 1980 - 2002гг., в %
	Страна
	Доля в мировом экспорте услуг
	Доля в мировом импорте
услуг

	
	1980г.
	1990г.
	2002г.
	1980г.
	1990г.
	2002г.

	США
	10,1
	7,0
	7,5
	8,4
	11,8
	11,6

	Франция
	10,8
	9,3
	6,1
	8,4
	7,1
	4.8

	Германия
	7,5
	6,8
	5,7
	11,9
	9,8
	9,3

	Великобритания
	8,5
	6,7
	6,5
	6,2
	5,3
	5,3

	Япония
	4,7
	5,1
	5,2
	8,1
	10,5
	9,4

	Италия
	5,1
	6,1
	5,5
	4,1
	6,0
	5,4

	Нидерланды
	4,4
	3,8
	3,7
	4,4
	3,5
	3,4

	Всего:
	51,1
	54,8
	50,2
	51,5
	54,0
	49,2


Среди развивающихся стран в международной торговле услугами выделяются три группы стран. К первой относятся новые индустриальные страны, особенно азиатского региона. Республика Корея, Гонконг, Сингапур, о. Тайвань, Китай, Таиланд активно выступают на мировом рынке услуг, увеличив на протяжении двух последних десятилетий ее объемы более чем в 6 раз.

Вторую группу составляют страны, для которых производство услуг является главным направлением развития экономики. Как правило, это островные или малые государства. Для них характерна ярко выраженная специализация на туристических, финансовых либо транспортных услугах. В целом последние два десятилетия эти страны развивались по пути углубления своей специализации.

Третья группа объединяет наименее развитые страны, являющимися экспортерами на мировой рынок преимущественно сырья (Ангола, Гана, Ливия, Иран и т.д.). Для них торговля услугами во внешней торговле составляет менее 10% [14, с. 185].

Что же касается региональной структуры международной торговли услугами, то Северная Америка и Азия более динамично увеличили свое участие в обмене услугами, чем Западная Европа. Хотя Североамериканский и Западноевропейский регионы сохранили экспортную специализацию в этой сфере (табл. 3).

Таблица 3 - Региональная структура международной торговли услугами в 1980 и 2002 гг.

	Регионы
	1980г.
	2002г.

	
	экспорт
	импорт
	экспорт
	импорт

	Мировая торговля
	100
	100
	100
	100

	Северная Америка
	11,9
	9,8
	19,7
	14,3

	Латинская Америка
	4,6
	6,9
	3,8
	5,1

	Азия
	13,0
	17,3
	22,7
	27,5

	Западная Европа
	56,0
	49,6
	45,6
	43,0

	Центральная    и    Восточная Европа
	2,5
	2,5
	3,1
	3,6

	Африка
	зд
	6,7
	2,1
	3,0

	Прочие
	8,9
	7,2
	3,0
	3,5


2.2 Мировой рынок ссудных капиталов
В настоящее время процесс становления мирового рынка ссудных капиталов проявляется в вовлечении всех стран в международные кредитные отношения и в соединении многочисленными каналами относительно обособленных национальных рынков ссудного капитала. Их взаимодействие и переплетение между собой и выражает понятие "мировой рынок ссудных капиталов".

Мировой рынок ссудных капиталов непосредственно выступает как совокупность спроса и предложения на ссудный капитал заемщиков и кредиторов разных стран. По своему функциональному назначению он является механизмом аккумуляции и перераспределения финансовых ресурсов в мировом масштабе. Капитал, находящийся на мировом финансовом рынке в качестве средств, даваемых взаймы с целью получения процента, называется международным ссудным капиталом. Экономическое содержание этого термина составляет взаимодействие и переплетение национальных рынков ссудных капиталов [18, с. 195].
На международном рынке ссудных капиталов кредит традиционно выступает в различных формах. Его принято классифицировать, основываясь на разных признаках, характеризующих те или иные стороны кредита.

Международный кредит - это движение ссудного кредита в сфере международных экономических отношений, связанное я предоставлением валюты и товаров, ресурсов на условиях возвратности, срочности и платности.

Обычно    международный    кредит    классифицируют    по    срокам предоставления, источникам кредитования, объектам кредитования и т.д.

Разнообразные   формы   и   виды   международного   кредита   модно классифицировать по  нескольким  главным признакам,  характеризующим отдельные стороны кредитных отношений. по источникам:
-внутреннее кредитование и финансирование;

-внешнее (иностранное) кредитование и финансирование; по назначению:
-коммерческие
кредиты,
обслуживают
непосредственно
международную торговлю товарами и услугами;
-финансовые кредиты, используются на любые другие цели, включая

прямые капиталовложения, строительство инвестиционных объектов,

приобретение ценных бумаг, погашение внешней задолженности;

-"промежуточные    кредиты",    предназначенные    для    обслуживания

смешанных форм вывоза капиталов, товаров и услуг, например, в виде

выполнения подрядных работ (инжиниринг) по видам:
-товарные кредиты, предоставляемые в основном экспортерами своим

покупателям;
-валютные кредиты, предоставляемые банками в денежной форме по срокам действия:
-сверхкраткосрочные - до Змесяцев, недельные однодневные;

-краткосрочные - до 1года

-среднесрочные - от 1 года до 5лет;

-долгосрочные - свыше 5лет по методу погашения:
-пропорциональные кредиты, погашаются равными долями в течение

определенного периода;
-прогрессивные кредиты, предполагают нарастание сумм погашения по
мере истечения периода кредитования;

-единовременные кредиты, погашаются в один срок общей суммой 

по технике предоставления:
-наличный кредит;
-облигационные займы по способу обеспечения:
-обеспеченные.   Обеспечением   кредита   обычно   являются   товары,

товарораспорядительные     документы,     аккредитивы,     гарантии     и
поручительства промышленных и торговых компаний

-бланковые,  выдаются под простое обещание (обязательство) импортера
погасить    кредит    в    определенный    срок    или    при    наступлении
оговоренных условий 

по условиям использования:
-разовые    кредиты,    предоставляются    на   определенную    сумму   и

погашаются в определенный срок;
-возобновляемые кредиты. При возобновляемом кредите определяется общий лимит кредитования и общий срок, в течении которого кредит

может   погашаться    в   некоторой   части    и   вновь    автоматически

возобновляться на погашенную величину 

по типу кредитора:

-частные: банковские, брокерские;
-государственные (правительственные);
-смешанные;
-кредиты международных финансовых организаций [14, с.446].

 Превращение огромных масс денежных средств в ссудный капитал и их перераспределение между странами через рыночный механизм ускоряют структурные сдвиги в мировой экономике, усиливают процесс интернационализации производства.

В зависимости от содержания операций на мировом рынке ссудных капиталов его можно разграничить на два основных сектора:

-мировой денежный рынок, который объединяет спрос и предложение ссудного капитала, функционирующего в качестве международного покупательного и платежного средства. Аккумулируемые на нем денежные средства (преимущественно в виде депозитов) и предоставляемые ссуды носят краткосрочный характер. Они предназначены для обслуживания сферы обращения, главным образом международной торговли.

-мировой рынок капиталов, где ссудный капитал выступает как самовозрастающая стоимость. Заимствования здесь осуществляются на длительные сроки и в значительной степени используются для финансирования капиталовложений. Мировой рынок капиталов обслуживает процесс расширенного воспроизводства во всемирном масштабе. В зависимости от конкретных форм заимствования он, в свою очередь, подразделяется на кредитный рынок и рынок ценных бумаг, однако деление это условно.

Мировой денежный рынок и мировой рынок капиталов органически связаны между собой. Их взаимодействие особенно наглядно проявляется в трансформации краткосрочных ресурсов в средне- и долгосрочные кредиты и портфельные инвестиции.

Мировой рынок ссудных капиталов подразделяется на:

-первичные - для первичного перемещения капитала;

-вторичные рынки - для торговли существенными ценными бумагами [14, с.450].

Каждый рынок имеет краткосрочный и долгосрочный характер в соответствии с типами инструментов, которые там действуют. Долгосрочные рынки также подразделяются на рынки задолженностей с фиксированными ставками (облигаций) и рынки задолженностей с изменяющимися доходами (акций).

В соответствии с используемыми валютами, финансовыми инструментами, участниками финансовых сделок мировой рынок ссудных капиталов подразделяется на:

- национальные   рынки   ссудных   капиталов   (имеющие   иностранный
сектор, сектор иностранных кредитов);

-тынки
еврокредитов
(международные,
неконтролируемые
национальным законодательством рынки ссудных капиталов).

Мировой рынок ссудных капиталов имеет особую институциональную структуру. Ее основу образуют профессиональные участки рынка, выступающие в качестве посредников между конечными заемщиками и кредиторами различных стран. К ним относятся:

-транснациональные корпорации;
-финансовые компании;
-фондовые    биржи,    международные    и   региональные    финансовые организации (МВФ, МБРР, ЕБРР и др.).

Они аккумулируют огромные денежные накопления, поступающие на МРСК от официальных институтов, частных фирм, банков, страховых компаний, пенсионных фондов. Основными клиентами кредитно-финансовых учреждений, выступающих в качестве заемщиков на МРСК, являются ТНК, государственные органы, международные и региональные организации [18, с.200].

Участниками рынков ссудных капиталов являются заемщики, посредники и кредиторы.

Главными посредниками выступают банки и другие финансово-кредитные учреждения с широкой сетью заграничных филиалов. Из них наибольшую часть операций совершают универсальные банки и специализированные биржевые фирмы. Коммерческие банки также активно участвуют в операциях с ценными бумагами.

Заемщиками и инвесторами на рынках международных ссудных капиталов выступают в основном торгово-промышленные корпорации Японии, Швейцарии, США, Великобритании и других, в основном промышленно развитых государств, финансирующие капитальные вложения в разных странах [14, с.445].

Мировой рынок ссудных капиталов имеет определенную географическую локализацию. Он включает в себя ряд международных финансовых центров, которые аккумулируют и распределяют по всему миру огромные массы капитала. В них сосредоточены многочисленные кредитно-финансовые учреждения, обслуживающие мировую торговлю и миграцию капиталов. Здесь производятся основные массы международных валютных, депозитных, кредитных, эмиссионных и страховых операций.

Ведущим международным финансовым центром по праву считается Нью-Йорк. Особенно велика его роль в эмиссии акций и облигаций, в торговле ценными бумагами.

Главным европейским финансовым центром является Лондон. Он занимает первое место в мире по объему международных валютных, депозитных и кредитных операций. Ему принадлежит лидирующая роль в развитии новых операций с ценными бумагами и другими финансовыми инструментами. В области традиционных долгосрочных займов в Западной Европе выделяют Цюрих и Франкфурт-на-Майне; Люксембург специализируется на кратко- и среднесрочных кредитных операциях.

Сравнительно недавно выросли новые международные финансовые центры на периферии - в Сингапуре, Гонконге, Бахрейне, Панаме, на Багамских, Каймановых и Антильских островах (они получили название "оффшор").

Движение ссудного капитала, в каком бы виде оно не происходило, в международной экономике рассматривается как специфический случай торговли. Специфика заключается в следующем: с одной стороны, заемщик, получая кредит, имеет возможность увеличить текущее потребление за счет сокращения потребления в будущем, когда ему придется возвращать полученный кредит с процентами. С другой стороны, кредитор, предоставляя заем, лишается возможности немедленно потратить эти деньги на текущее потребление. Однако, сокращая текущее потребление, кредитор тем самым отдает предпочтение потреблению в будущем.

Особенностями мирового рынка капиталов в последние десятилетия являются:

· новые направления вывоза капиталов;
· новые субъекты экспорта и импорта капиталов;
· изменение мотивов экспорта капиталов;

· изменение роли  и  удельного  веса  отдельных  стран  в  экспорте  и импорте капитала [18, с. 195].

Таким образом, международный рынок ссудных капиталов постоянно развивается. Это развитие происходит на основе финансовых инноваций. Всплеск этих инноваций падает на 80-е гг. ХХв. Причин тому много:

а)
внедряют новые технологии расчетно-банковского обслуживания,
которые качественно ускорили прохождение банковской информации,
оборот финансовых потоков. Новые технологии дали толчок к появлению
более совершенных форм расчетов - пластиковые карточки, например.

б)
внедрение финансовых инноваций связано с появлением новых
финансовых инструментов. Цель таких инструментов - повышать
доходность финансовых операций, а также уменьшать риск их
осуществления (кросс - валютные свопы, т.е. контракты по обмену
долларовых обязательств, валютные опционы и др.) [14, с.455].

2.3 Мировой рынок труда

Современный период характеризуется продолжением и усложнением процессов перемещения населения, львиную долю в составе которого занимают трудовые ресурсы. Эти процессы сопровождаются становлением глобального рынка труда с соответствующим спросом, предложением и ценообразованием. В    самом   общем предложение на мировом рынке труда обуславливается   динамикой   трудовых ресурсов в мире. В последние десятилетия наблюдается значительный рост трудовых ресурсов: в 1995г. общая численность их удвоилась по сравнению с 1965г. и составила 2,5 млрд. человек, причем динамика предложения трудовых ресурсов по регионам мира была различна. Если прирост в перемещении предложения рабочей силы составил около 40%, то в Южной Азии - 93%, а на Ближнем Востоке и в Северной Африке - 176%, т.е. Наиболее ощутимым он оказался в бедных регионах, что обуславливает одну из основных причин трудовой миграции.   

Более конкретно на мировой рынке труда предложение рабочей силы обуславливается:

· масштабами трудовой миграции населения;
· той долей, которую составляет трудоспособное население в общей численности мигрантов;

квалификацией рабочих, Качеством и производительностью их труда [14, с.401].

      Особенностью современного предложения на мировом рынке труда является возрастание роли квалифицированной рабочей силы: работники все чаще проявляют готовность инвестировать средства в человеческий капитал, повышая его мобильность и реализуя открывающиеся благоприятные возможности в других регионах и странах.

      Спрос на рабочую силу находится, прежде всего, в тесной зависимости от состояния экономической конъюктуры в принимающих странах и странах оттока трудовых ресурсов.

     Мировой рынок труда становится условием нормального воспроизводства и средством регулирования макроэкономических пропорций на международном уровне. В частности, масштабы, интенсивность и направления функционирования в определенной мере зависят от колебаний экономического роста и спада, как в странах оттока, так и в принимающих странах.

     Основой формирования мирового рынка рабочей силы, который охватывает разнонаправленные потоки трудовых ресурсов, пересекающих границы, послужили международные миграционные процессы. В своем современном состоянии мировой рынок рабочей силы соединяет национальные и региональные рынки рабочей силы.

   Становление и бурное развитие мирового рынка рабочей силы является свидетельством того, что процессы интернационализации утвердились и в сфере трудовых отношений. Ныне практически ни одна страна не является не включенной в природное территориальное, профессиональное, отраслевое, социальное и квалифицированное движение рабочей силы.

Первый центр мирового рынка рабочей силы сформировался в 70-е гг. в районе нефтедобывающих стран Ближнего Востока, которые притягивают на промыслы огромное число людей из Индии, Бангладеш, Пакистана, Иордании, Йемена, а также из Греции, Турции, Италии. К началу 90-х здесь работали более 4,5 млн. иностранцев, в то время как число местных рабочих
составило только 2 млн.


Второй центр сложился в странах Западной Европы, где основные страны стали использовать иностранную рабочую силу на постоянной основе. Существенную роль здесь сыграл Европейский союз, одним из элементов которого является Создание общего рынка рабочей силы. В условиях хорошей экономической конъюнктуры страны ЕС широко привлекали рабочую силу и из стран, не входящих в Сообщество.

За два истекших десятилетия государства ЕС завербовали в наиболее бедных странах Средиземноморья 30 млн. человек, из которых 6,8 млн. осело на постоянное жительство. Кроме того, были завезены рабочие из Западной и Центральной Африки, Среднего Востока, стран Карибского бассейна. В общей сложности в странах ЕС насчитывается 13 млн. мигрантов.

Особая роль иммигрантов как дополнительной рабочей силы заключается в том, что в межгосударственном передвижении в основном участвует молодежь, как правило, до 25 лет, пригодная к самым тяжелым физическим работам. По данным исследований, проводившихся в рамках Международной организации труда в середине 90-х годов, удельный вес молодых людей среди иммигрантов достигал: в Германии - 37,9%, Франции - 40,2%, Голландии - 40,2%, Люксембурге - 43,4%, Бельгии - 40,8%.

Характерная черта рынка рабочей силы этого региона - не стандартность, а специфичность каждой страны. Для Италии, например, характерны как внутренняя миграция, так и внешняя. За последние 100 лет

эту  страну  покинуло  27  млн. итальянцев.   Своя  специфика рынка и  в

Германии, в которой уже в 1910 насчитывалось 1,3 млн. рабочих; сейчас иностранцы составляют около 10% занятых. Рынок трудовых ресурсов и связанная с ним миграционная политика Франции имеет свою отличительную особенность по сравнению с другими странами Европы. Париж, сохранивший до сих пор "зону франка", в которую входят 14 бывших французских колоний, предпочитает черпать недостающие трудовые ресурсы преимущественно из этих территорий. Так поступают Англия, Нидерланды и Бельгия.

Третий центр рынка рабочей силы принадлежит США, трудовые ресурсы которых исторически сложились за счет иммигрантов. США активно переманивают к себе научно-технические кадры, в том числе из Западной Европы, где проблемы "утечки мозгов", особенно в 70-е годы, вызывала большие опасения. В настоящее время иммигранты составляют около 5% от общего числа рабочей силы, а в прибрежных районах - даже больше, считая тех, кто не успел ассимилироваться.

Четвертый центр сформировался в Латинской Америке, где иммигрантов принимают в основном Аргентина и Венесуэла. Общее число мигрантов достигает 3 млн. человек, большинство которых составляют латиноамериканцы. Но Аргентина, Боливия, Бразилия, Венесуэла, Чили и Парагвай субсидируют специальные программы по привлечению восточноевропейцев, в том числе выходцев из бывшего СССР.

Пятым центром трудовой миграции являются страны Азиатского- Тихоокеанского региона (АТР Бруней,  Япония,   Гонконг,   Малайзия, Сингапур, Республика Корея, Пакистан, Тайвань.

      Для АТР характерно несколько  форм трудовой миграции:

  - регулируемая    трудовая миграция.    Характерна    для    Сингапура, Брунея и Гонконга;

   - скрытая или нелегальная. Она типична для Восточной и Западной Малайзии, Гонконга, Японии, Пакистана и Тайваня;
   - миграция   рабочей   силы высокой   квалификации,   сопровождающая прямые иностранные инвестиции, осуществляемые Японией, Тайванем,   Гонконгом,   Сингапуром.   Этот   тип   миграции   получил название «транзитной профессиональной миграции».
    Пример Японии показывает тесную взаимосвязь проблемы миграции с уровнем экономического развития страны. С тех пор, как в Японии в 60-

годах начался бурный рост экономики, эмиграция ее граждан прекратилась.

  Шестой международный регион миграции сформировался в Австралии. С 1982г. Австралия стала проводить миграционную политику, стимулирующую развитие бизнеса в стране. В соответствии с этим, в страну в первую очередь принимались эмигранты , делавшие инвестиции в экономику.

    Существует и африканский центр. По приблизительным оценкам, межстрановая миграция в Африке составляет 2 млн. человек. Африканский рынок рабочей силы вокруг самой богатой страны Африканского континента ЮАР. В основном более богатые африканские страны берут неквалифицированных работников из соседних стран [14, c.431].

2.4 Мировой валютный рынок
В   рыночном  хозяйстве валютные   курсы,   подобно  любым  товарным ценам, определяются взаимодействием экономических субъектов, покупающих и продающих валюту. Мировой валютный рынок - это сфера экономических    отношений    по операциям    купли,    продажи,    обмена

иностранной валюты и платежей документов, выраженных в иностранной

валюте (чеки, векселя, телеграфные и почтовые переводы, аккредетивы).

Международные валютные рынки объединяют большое количество отдельных национальных рынков, локализованных в отдельных регионах,

центрах международной торговли и валютно-финансовых связей. Валютно-кредитные отношения сегодня развиваются заметно быстрее, чем мировое производство или торговля; об этом свидетельствует высокий темп валютных и кредитных операций иностранных активов и численности сотрудника международных банков. Международный оборот рынка валюты составил в 2006г. около 1500 - 2трш. долларов в день (разным оценкам).

    Ежедневный оборот мирового валютного рынка изменяется сотнями миллиардов долларов. По объему валютный рынок самый крупный среди

 всех существующих рынков. Торговля валютой в десятки раз превышает объемы всей мировой торговли  товарами и услугами. Это говорит о том, что большая    часть    валютных операций    не    связана    непосредственно с обслуживанием мировой торговли, а представляет собой финансовые трансферы и спекулятивные сделки.

    Институционально мировой валютный рынок представлен банками, валютными биржами, брокерскими конторами и другими учреждениями, расположенных во всех частях света. Торговля валютой осуществляется в мировых финансовых центрах, крупнейшими из которых являются рынки Лондона, Нью-Йорка, Токио, Франкфурт-на-Майне и Сингапура.

Основными инструментами мирового валютного рынка выступают банковские переводы и акцепты] аккредитивы, чеки, векселя и депозитные сертификаты.

   В соответствии с выполняемыми функциями, субъектами и объектами рынки иностранных валют разделяются на:

   -межбанковский и биржевой;

   -наличный и срочный;

   -брокерский и прямой

   Межбанковский  валютный рынок объединяет валютные операции, осуществляемые коммерческими банками; здесь осуществляется подавляющее большинство валютных  операций.

   Ведущими    субъектами являются крупнейшие банки, имеющие всемирно распространенную сеть филиалов; они доминируют на рынке через прямые связи друг с другом. Кроме того, участниками межбанковского валютного рынка являются прочие крупные международные банки, совершающие валютные операции не прямо, а через брокеров. И, наконец, третий пласт валютного рынка составляют различные банковские институты, специализирующие на одной или нескольких валютах в их собственных финансовых центрах.

    Покупка-продажа иностранной валюты может производиться не только банками, но и на биржах. Биржевой валютный рынок активно развивается с 70-х гг., и вместе с межбанковским валютным рынком составляет структуру валютного рынка по субъектам. 

Большинство   валют   имеют форвардный рынок   -   межбанковские срочные операции в иностранных валютах. В момент заключения сделки фиксируются курс и сумма операций, определяется срок; до наступления срока сделка не совершается, т.е. на форвардном рынке условия сделки определяются в настоящий момент, хотя деньги передаются в определенную сроком дату.
 Подавляющая часть денежных активов, образующихся на валютном рынке, выступает в безналичной форме, т.е. в виде депозитов до востребования, аккредитивов, чеков, векселей в крупных банках, ведущих торговлю валютой друг с дротом. Любая более или менее значимая международная сделка предполагает обмен между банками, которые, стремясь удовлетворить запросы своих клиентов, осуществляют движение валютных курсов, регулярно публикуя их в отрытой печати.

Кроме того, банки финансируют экспорт и импорт, управляют международными потоками наличности, включая электронный перевод денег через национальные границы, кредитное и акционерное финансирование, проектирование финансовых схем для своих клиентов. Поэтому коммерческие банки - важнейшие участники сделок на мировом валютном рынке. На торговлю банкнотами и обмен наличных денег приходится лишь незначительная часть рынка.

Другой экономический агент, совершающий крупные операции на мировом валютном рынке - транснациональные компании (ТНК). Осуществляя свою деятельность во многих странах мира, они вынуждены постоянно совершать операции на мировом рынке по конвертации одних валют в другие. В ряде случаев операции, осуществляемые ТНК, диктуются не производственной необходимостью, а соображениями спекулятивного характера.

Помимо перечисленных участников мирового валютного рынка торговлю иностранными валютами осуществляют различные небанковские финансовые учреждения: инвестиционные, пенсионные фонды и другие.

Банковские депозиты (или вклады), которыми торгуют на мировом валютном рынке, приносят доход своим владельцам; этот доход определяется уровнем процентной ставки и выражается в той валюте, в которой выражен депозит. Кроме того, на доходность депозита оказывает влияние, ожидаемое изменением валютного курса. Равновесие мирового валютного рынка может иметь место только в том случае, если депозиты, выраженные в различных валютах, обеспечивают получение равного сопоставимого дохода. Это условие равновесия получило Название паритета процентных ставок. Валютные курсы изменяются таким образом, чтобы поддерживать паритет процентных ставок.
В настоящее время на мировом валютном рынке господствует доллар США (таблица 4).

Таблица 4-Доля иностранных валют в орбите мирового валютного рынка.

	Наименованые валюты
	Доля мирового валютного рынка, в %

	
	1992 г.
	1998 г.
	2002 г.

	Доллар США
	83
	82
	82,3

	Фунт стерлингов
	14
	10
	10,3

	Японская йена
	11
	10
	10,1


Такое распределение мирового рынка между валютами в настоящее время претерпевает изменения в силу начала европейской валютной интеграции - введения общеевропейской валюты "евро".

Роль валютного рынка в экономике проявляется через его функции:

· обслуживание международного оборота товаров, услуг и капитала;

· формирование валютного куpca под влиянием спроса и предложения;
•
предоставление механизмов для защиты от валютных рисков,
движение спекулятивных капиталов и инструментов для целей денежно-
кредитной политики центрального банка [18, с. 189].

На Международном денежном рынке в Чикаго (МДР) активно действует рынок фьючерсных операций с несколькими основными валютами. МДР - это активный рынок, на котором покупаются и продаются контакты на передачу в будущем Иностранной валюты. Операции проводятся через расчетную плату, которая устанавливается покупателем для каждого продавца и продавцом для каждого покупателя на рынке фьючерсных операций. Поэтому продавца не интересует кредитоспособность покупателя, и все условия фьючерсного контракта выполняются значительно проще, чем при форвардных сделках.

Наряду с МДР также  активно действуют Сингапурская международная денежная биржа (основана в 1984г.), Немецкая срочная биржа (основана в 1990г. во Франкфурте), Лондонская Международная биржа финансовых фьючерсов (основана в 1982г.), швейцарская биржа опционов и финансовых фьючерсов (основана в 1988г.), срочная биржа финансовых инструментов (создана в 1986г. в Париже).

В последние годы развития гибридные инструменты валютного рынка, такие, как опцион на фьючерс и др.

Среди существующих тенденций есть как позитивные, так и негативные. Постоянное расширение спектра предоставляемых услуг, развитие современных электронных систем, реальную интернационализацию мирового валютного рынка можно считать благом. Однако то, что объем спекулятивных операций с валютной многократно превышает объем международной торговли, положительным явлением считать нельзя [14, с.439].

Повлиять на валютный курс, мгновенно О электронной почте, давая толчок бурной деятельности рыночных субъектов. Поэтому современный валютный рынок по-настоящему является мировым, функционирующим круглосуточно.

Таким образом, подводя итоги всего выше сказанного можно сделать вывод о том, что быстрорастущие и развивающиеся мировые рынки становятся важным фактором международных экономических отношений. Если рассматривать мировую торговлю в плане тенденций ее развития, то системе, на   полноценное   экономическое условиях.

Любая новость, способная повлиять на валютный курс, мгновенно распространяется по всему миру по электронной почте, давая толчок бурной деятельности рыночных субъектов. Поэтому современный валютный рынок по-настоящему является мировым, функционирующим круглосуточно.

Таким образом, подводя итоги всего выше сказанного можно сделать вывод о том, что быстрорастущие и развивающие мировые рынки становятся важным фактором международных экономических отношений. Если рассматривать мировую торговлю в плане тенденций ее развития, то налицо, с одной стороны, явное усилие международной интеграции, постепенное стирание границ и создание различных межгосударственных блоков, а с другой стороны- углубление международного разделения труда, градация стран на промышленно развитие и остальные.

3 Место и роль Республики Беларусь в международных экономических отношениях

3.1 Международное сотрудничество

     Территория Беларуси занимает важное положение относительно ближайших своих соседей, потому что она является связным звеном между рядом регионов России и странами Балтии, с одной стороны, Украиной и этими же странами Балтии, с другой стороны. Экономики названых стран взаимно  дополняют друг друга. Поэтому экономические связи между ними постоянные, что обуславливает интенсивное использование белорусских транспортных коммуникаций.

     Беларусь находится в центре Европы. Именно через ее территорию проходят кратчайшие коммуникации из промышленно развитых стран Западной Европы в богатую запасами топлива и сырья Россию и страны дальнего востока (Китай, Корею, Японию). Так же Беларусь находится на пол пути из стран Северной Европы в страны Южной Европы и Ближнего востока. Между странами этих регионов издавна существовали торговые связи через белорусский отрезок древнего торгового пути «из варяг в греки» и белорусские города на этом пути. Поэтому белорусские транспортные узлы и в наше время имеют важное транзитное значение. 

Особое значение имеет белорусский отрезок железной дороги Москва-Брест.  Пересекая Беларусь с северо-востока на юго-запад, эта магистраль соединяет центральные районы России и Беларуси со странами Западной Европы.

Немаловажное значение имеет железная дорога, которая связывает Санкт-Петербург с Одессой. По территории Белоруссии она проходит через Витебск, Оршу, Могилев, Жлобин и дополняется автомобильной дорогой того же направления. Рига-Орловская железная дорога связывает      Черноземный центр Росси с Латвией и по территории Беларуси проходит через Полоцк и Витебск.

      Украина со странами Балтии связана Либава-Роменской железной дорогой через белорусские города Гомель, Минск, Молодечно и железной дорогой Львов-Вильнюс через города Лунинец, Барановичи, Лиду.

Особенностью экономико-географического положения Беларуси является отсутствие непосредственного выхода к морю. Однако этот недостаток можно компенсировать созданием флотилии на реках Припяти и Днепре для связи с портами Черного моря, а на Западной Двине и Немане - для связи с портами Балтийского моря.

3.2 Инвестиционный климат

Инвестиционный климат (по состоянию на май 2003). За годы реформирования экономики Республика Беларусь привлекла около 4,5 млрд. долларов США иностранного капитала. Значительная часть этого объема приходится на кредиты иностранных государств и международных финансовых организаций, полученные под гарантии правительства. На предприятиях с иностранным капиталом в Республике Беларусь занято 2,4 % от общего числа работающих. По оценке доля их производства в объеме ВВП составляет около 9 %, в объеме экспорта — 11,5 процентов. Сегодня число таких предприятий превысило 3,4 тысячи. В Республику Беларусь ввозится капитал из 67 стран мира. В 2002 году капитал ввозился из 34 стран.

Основные страны, ввозящие капитал в Республику Беларусь в 2002 году:

1. Великобритания — 105,256 млн. долларов США (14,57% от всего объема ИИ);

2. Виргинские острова (Британ) — 89,704 млн. долларов (12,4:);

3. США — 78,223 млн. долларов (10,8:);

4. Россия — 75,678 млн. долларов (10,4:);

5. Германия — 74,553 млн. долларов (10,3:);

6. Кипр — 66,455 млн. долларов (9,2:);

По итогам I квартала 2003 года ситуация по странам, ввозившим капитал в Республику Беларусь, несколько изменилась и выглядела следующим образом:

1. Швейцария — 47,718 млн. долларов США (17,8:);

2. Виргинские острова (Британ) — 38,117 млн. долларов (14,2:);

3. Австрия — 34,877 млн. долларов (13,04:);

4. Россия — 34,754 млн. долларов (12,97:);

5. Кипр — 19,792 млн. долларов (7,3:);

6. США — 8,645 млн. долларов (3,2:);

7. Великобритания — 5,675 млн. долларов США (2,1:);

Учитывая интересы частных инвесторов Республика Беларусь к настоящему дню заключила 47 двусторонних соглашений о содействии осуществлению и взаимной защите инвестиций.

В целях привлечения долгосрочного стратегического капитала в республике установлена определенная система гарантий для предприятий с иностранными инвестициями. В первую очередь это беспошлинный ввоз иностранным инвестором имущества в качестве вклада в уставный фонд предприятий с иностранными инвестициями, трехлетнее освобождение от налога на прибыль для таких предприятий и другие. В республике созданы и работают 6 свободных экономических зон.

В 2001 году принят Инвестиционный кодекс, направленный на улучшение инвестиционного климата и установления ясности политики белорусского государства в отношении инвесторов.

В 2001 году Правительством учрежден Консультативный совет по иностранным инвестициям, в состав которого вошли представители иностранных компаний и международных организаций. Основными задачами Совета являются формирование и реализация политики привлечения иностранных инвестиций, а также создание "зеленого коридора" для преодоления конкретных проблем иностранных инвесторов. Начиная с 2003 года намечается привлечение прямых инвестиций в основные производственные фонды общим объемом до 0,9 — 1,0 млрд. долларов США. Предполагается завершить формирование нормативно–правовой базы в области налогового, кредитного, валютного, таможенного регулирования инвестиций, обеспечить иностранным инвесторам стабильные, благоприятные условия для предпринимательской деятельности

3.3 Внешнеэкономическая деятельность, сотрудничество с Российской Федерацией.

Основными задачами внешнеэкономической деятельности Республики Беларусь являются создание условий для обеспечения устойчивого сбалансированного экономического роста и повышение уровня благосостояния народа.

Реализация этих задач предопределяет необходимость:

- создания политических, экономических и правовых условий для интеграции белорусской экономики в мирохозяйственные связи;

- дальнейшего развития взаимовыгодного многовекторного сотрудничества со странами СНГ и дальнего зарубежья;

- развития взаимоотношений с международными экономическими и финансовыми организациями;

- привлечения иностранных инвестиций и новых современных технологий;

- повышения конкурентоспособности отечественных товаров и услуг;

- ускоренного развития экспортоориентированных и импортозамещающих производств;

- совершенствования методов защиты национального рынка для обеспечения экономической безопасности страны.

Приоритетным направлением во внешнеэкономической стратегии Республики Беларусь останется развитие внешнеторговых связей со странами СНГ, и прежде всего с Российской Федерацией. Участие Беларуси в различных региональных объединениях стран Содружества будет важнейшей формой развития экономического сотрудничества и в прогнозируемом периоде.

Предусматривается последовательное и поэтапное формирование общего экономического пространства на основе создания и развития зоны свободной торговли, платежного союза, единого научно-технологического, инвестиционного и информационного пространств, объединенной транспортной и энергетической систем, общего аграрного рынка, а также рынка труда. Проведение согласованной экономической политики в рамках общего экономического пространства будет осуществляться при обязательном соблюдении суверенитета и защиты национальных интересов государств с учетом общепризнанных принципов международного права.

Дальнейшее развитие интеграционных процессов с Российской Федерацией будет осуществляться в рамках Договора о создании Союзного государства на основе Программы действий Республики Беларусь и Российской Федерации, которая предусматривает комплекс взаимосвязанных мероприятий в экономической, правовой, социальной, военной и иных сферах, направленных на их поэтапное объединение. Работа по формированию единой торговой и таможенно-тарифной политики Беларуси и России будет проводиться в три этапа. 

На первом этапе (до 2002 г.) предусматривается:

- обеспечить унификацию торговых режимов с третьими странами и организацию отношений с международными объединениями;

- завершить формирование единого таможенного пространства;

- унифицировать таможенные тарифы, систему предоставления преференций во внешней торговле, таможенные режимы, порядок таможенного оформления и таможенного контроля, экспортного и валютного контроля, меры нетарифного регулирования.

На втором этапе (до 2004 г.) намечается завершить унификацию: национальных нормативно-правовых актов, касающихся регулирования внешней торговли; таможенного законодательства; нормативно-правовых актов, обеспечивающих защиту экономических интересов государств в торговле с третьими странами; правоотношений в области косвенного налогообложения во внешней торговле.

На третьем этапе (до 2005 г.) предполагается: принять идентичные нормативно-правовые акты государств-участников в области торговой и таможенной политики.

Стержневой основой этого будет являться ежегодная разработка совместных прогнозов социально-экономического развития Союзного государства, балансов топливно-энергетических ресурсов Беларуси и России, разработка и осуществление совместных программ по созданию современных конкурентоспособных видов техники, что позволит обеспечить сбалансированное развитие взаимодополняющих отраслей хозяйства Беларуси и России, сохранить имеющийся научно-производственный потенциал, а главное – не допустить ненужных затрат на создание дублирующих производств.

Перспективным направлением развития интеграции с Россией является создание финансово-промышленных групп, объединяющих связанные кооперацией труда различные предприятия и организации по всей технологической цепи – от заготовки сырья и его переработки до изготовления конечной продукции и ее реализации. Развитию экспортных возможностей двух государств будет способствовать усиление координации действий на внешних рынках экспортеров однотипной продукции, имеющей для Беларуси и России стратегическое значение (телевизоры, шины, грузовые автомобили, продукция химической промышленности и др.).

Продолжится работа по унификации гражданского права и законодательства, регулирующего хозяйственную деятельность в Союзном государстве.

Приоритетным направлением углубления интеграционных процессов остается расширение сотрудничества на региональном уровне, непосредственно между хозяйствующими субъектами, при активной роли в этом территориальных органов управления. Особое внимание будет уделено развитию торгово-экономических отношений со стратегически важными для Республики Беларусь регионами Российской Федерации (поставщики энергоносителей, сырья и материалов, комплектующих изделий, сельскохозяйственной продукции и т.д.).

Стратегическим интересам Республики Беларусь отвечает долгосрочное сотрудничество с Украиной, которая располагает богатыми природными ресурсами и многоотраслевым промышленным потенциалом. Через ее территорию имеется выход к морским портам, что предопределяет важность установления взаимовыгодных отношений. Интересы Украины в экономическом взаимодействии с Беларусью могут быть связаны с приобретением продукции машиностроительной, нефтехимической и текстильной промышленности. Дальнейшее сотрудничество с Украиной будет осуществляться в соответствии с Договором об экономическом сотрудничестве на 1999–2008 гг. и Программой долгосрочного экономического сотрудничества, в которой предусмотрены и определены приоритетные направления развития взаимовыгодного сотрудничества во всех областях экономики, транспорта и сельского хозяйства.

Сбалансированности и расширению взаимовыгодных экономических отношений будет способствовать развитие интеграционных связей в рамках Евразийского экономического сообщества. Предполагается создание унифицированной системы мер тарифного и нетарифного регулирования; выработка единых принципов осуществления валютного контроля и порядка регулирования торговли услугами, разработка предложений по механизму гармонизации торговых режимов государств-участников сообщества в отношениях с третьими странами.

Для реализации принципа многовекторности во внешнеэкономической деятельности Республики Беларусь следует расширять торгово-экономические связи со странами дальнего зарубежья, региональными объединениями, союзами и международными организациями. Сотрудничество предусматривается осуществлять на основе соблюдения приоритета общенациональной экономической выгоды. Развитие интеграционных связей со странами вне СНГ в период до 2005 г. будет направлено на:

- создание условий для закрепления позиций белорусских товаропроизводителей на имеющихся и освоения новых рынков сбыта;

- продолжение процесса присоединения к Всемирной торговой организации;

- активизацию сотрудничества с международными финансово-кредитными организациями с целью привлечения кредитов, займов, технической помощи для решения актуальных проблем развития экономики;

- эффективное включение белорусской экономики в международные экономические структуры, углубление сотрудничества с Европейским Союзом, развитие межрегиональных хозяйственных связей, участие в многостороннем политическом диалоге в рамках Организации Объединенных Наций, Организации по безопасности и сотрудничеству в Европе и других международных и региональных организаций;

- привлечение прямых иностранных инвестиций, обеспечение участия в международных проектах в области транспорта, связи, энергетики;

- приоритетное развитие форм международного сотрудничества, определяющих технико-экономический и технологический уровень экономики (промышленная кооперация, обмен технологиями, торговля инжиниринговыми услугами, совместные НИОКР, лизинг оборудования);

- реализацию международных проектов в области конверсии предприятий военно-промышленного комплекса;

- расширение участия международного сообщества в решении долгосрочных социально-экономических, научно-технических и медицинских проблем, связанных с минимизацией последствий чернобыльской катастрофы на территории Беларуси.

Предусматривается развитие внешнеторгового сотрудничества с соседними государствами – странами Балтии, Польшей, государствами Центральной и Восточной Европы, что обусловлено географической близостью и делает их рынки привлекательными для белорусских товаропроизводителей. Кроме того, страны Балтийского региона обеспечивают для Беларуси выход к морю, возможность транзита белорусских товаров и наращивания товарооборота.

Перспективным является также расширение внешнеэкономических связей со странами Юго-Восточной Азии, Ближнего Востока, Африки и Латинской Америки. Многие азиатские страны заинтересованы в импорте нашей продукции машиностроения, электроники, научно-технических разработок.

Развитию внешнеэкономических связей и созданию условий для продвижения белорусских товаров на рынки стран дальнего зарубежья послужит реализация мер по вступлению Республики Беларусь во Всемирную торговую организацию, активное участие страны в работе международных экономических и финансовых организаций: Международного валютного фонда, Всемирного банка, Европейского банка реконструкции и развития. Сотрудничество с такими экспертными международными организациями, как Европейская экономическая комиссия ООН, Конференция ООН по торговле и развитию (ЮНКТАД), Международный торговый центр ВТО/ЮНКТАД обеспечит накопление опыта в области внешнеэкономической деятельности, необходимого для ускорения процесса либерализации торговли и закрепления Беларуси на мировых рынках.
Основным фактором дальнейшего наращивания экспорта станет совершенствование механизма регулирования внешнеэкономической деятельности. Государственная политика в области тарифного и нетарифного регулирования должна обеспечить оптимизацию экспорта наиболее важных сырьевых товаров, усилить поддержку развития импортозамещающих производств, повысить эффективность внешнеторговых операций и обеспечить защиту внутреннего рынка.

Реализация мер, предусмотренных Национальной программой развития экспорта по созданию условий для стимулирования производства продукции с использованием передовых и ресурсосберегающих технологий за счет привлечения инвестиций и эффективного использования валютной выручки, а также налаживание связей с ведущими мировыми фирмами будут способствовать повышению конкурентоспособности белорусских товаропроизводителей. Соответствие экспортной продукции международным стандартам, улучшение качества управления предприятиями создаст дополнительные условия для роста конкурентоспособности отечественных товаров и услуг.

В целях наращивания экспорта предусматривается активизация инвестиционного процесса, концентрация инвестиций, в первую очередь прямых, в перспективные высокотехнологические экспортные производства. Необходимо достигнуть опережающего роста объема экспорта товаров и услуг по сравнению с ростом продукции промышленности, ВВП и направления значительной части экспортной выручки на инвестиционный импорт. Увеличение инвестиционного импорта ускорит техническое перевооружение и модернизацию производства, облегчит выход на новые рынки, даст экономию от участия в международном разделении труда.

Важнейшим направлением увеличения экспорта продукции станет использование в этих целях местных сырьевых ресурсов. В предстоящем пятилетии предусматриваются меры по повышению качества местного сырья, снижению всех видов издержек производства с его использованием, а также освоению принципиально новых видов продукции.

Поддержке экспорта будет способствовать намечаемое дальнейшее развитие инфраструктуры внешней торговли, включающей товаропроводящие сети, современные системы информационно-маркетинговой поддержки и электронной торговли, глобальные телекоммуникационные сети, в том числе Интернет. Предусматривается более активное использование специального фонда поддержки экспортеров.

Для повышения конкурентоспособности экспортной продукции, снижения ее ресурсоемкости, а также создания эффективных экспортоориентированных производств намечается внедрение новых технологий, современного менеджмента и контролинга, ускорение структурных и институциональных преобразований.

На решение этих задач предполагается направить налоговую политику, предусматривающую снижение налогов на вновь освоенную и серийную продукцию, либо льготирование новой продукции с направлением вырученных средств на ее освоение. Потребуется усовершенствовать систему ценообразования во внешней торговле способствующую созданию конкурентной среды, формированию эффективной политики торгово-экономического сотрудничества с зарубежными партнерами, проникновению на новые рынки и сдерживанию конкурирующего ввоза, а также упорядочению таможенных пошлин и условий трансграничной торговли.

Главным направлением деятельности по-прежнему будет рационализация импортных закупок и развитие импортозамещающих производств. Это обусловит не только изменение структуры импорта, но и увеличение экспорта товаров, что создаст необходимые предпосылки для выравнивания торгового баланса.

Социально-экономический, кадровый потенциал и географическое положение Республики Беларусь являются основой для интенсификации экспорта услуг – как важного источника валютных поступлений, не требующего больших инвестиций и времени. В структуре экспорта услуг приоритет будет отдан транспортным, деловым, строительным услугам и услугам связи. Намечается расширение новых видов услуг – финансовых, страховых, компьютерных и информационных, таможенных, интеллектуальных, образовательных, платежно-лицензионных, эколого-санитарных, медико-биологических, консалтинговых, инжиниринговых и технических.

В целях развития экспорта услуг предполагается:

- создать информационно-нормативную среду, способствующую повышению активности работы предприятий в сфере экспортной деятельности;

- повысить конкурентоспособность белорусских услуг на внешних рынках;

- продолжить работу по постепенной интеграции белорусских субъектов хозяйствования в сложившуюся мировую систему разделения труда путем создания совместных предприятий и производств;

- совершенствовать рекламную и выставочно-ярмарочную деятельность предприятий за рубежом;

- освоить новые формы внешнеэкономической деятельности, в том числе лизинг, франчайзинг, полнее использовать возможности экспорта услуг, предоставляемые свободными экономическими зонами;

- продолжить работу по привлечению в экономику иностранных инвестиций в различных формах с целью форсировать решение вышеперечисленных задач.

Увеличение объема экспорта транспортных услуг планируется осуществить за счет увеличения и обновления парка автотранспортных средств, в том числе на условиях лизинга, упорядочения системы сборов за транспортные перевозки и развитие межгосударственного сотрудничества в области международных перевозок. Необходимым условием организации международных перевозок является обмен на паритетных условиях разрешениями между Республикой Беларусь и другими государствами на проезд автотранспортных средств. В свою очередь, для этого потребуется создание для иностранных перевозчиков соответствующих благоприятных условий (сервисных, пограничных, визовых и т. д.) для поездок по территории Республики Беларусь (взаимное освобождение от сборов за проезд по автомобильным дорогам общего пользования, обеспечение своевременного пограничного и таможенного оформления, формирования сети сервисного обслуживания международных перевозчиков), что также будет способствовать росту транзитных перевозок.

С введением в эксплуатацию газопровода “Ямал-Европа” возрастут услуги по транзиту газа. К 2005 г. предусматривается увеличить данный вид услуг в 2,2 раза по сравнению с 2000 г.

Строительные услуги предусматривается экспортировать посредством участия предприятий Минстройархитектуры в проводимых за рубежом тендерах по строительству объектов, обеспечения долгосрочных программ с Российской Федерацией по возведению объектов в счет возмещения задолженности по газу.

Рост экспорта услуг связи предусматривается осуществить за счет внедрения новых прогрессивных технологий и видов связи.

Решение указанных выше задач позволит увеличить объем экспорта услуг в 2005 г. в 1,6 раза к уровню 2000 г.

Прогноз основных параметров внешнеэкономической деятельности Республики Беларусь на 2001–2005 гг. разработан с учетом показателей Национальной программы развития экспорта, развития промышленного производства и роста ВВП. Реализация поставленных задач в совокупности с мерами, намеченными в области совершенствования налоговой, денежно-кредитной и валютной политики, повышением инвестиционной привлекательности белорусской экономики позволит существенно улучшить состояние платежного баланса. Этому будет способствовать ежегодный прирост экспорта товаров на 7–8% и рост экспорта услуг на 9–10%. За пятилетие экспорт товаров и услуг возрастет в 1,5 раза. Дефицит внешнеторгового оборота (с учетом услуг) по отношению к ВВП в 2005 г. существенно снизится и составит (-1,3)% против (-1,5)% в 2000г.
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