МИНИСТЕРСТВО ОБРАЗОВАНИЯ РЕСПУБЛИКИ БЕЛАРУСЬ

УО «    «
     Кафедра 

КОНТРОЛЬНАЯ РАБОТА

     по дисциплине «Экономическая теория» 

СОДЕРЖАНИЕ:

31. Вопрос 1


72. Вопрос 2


133. Задача


18Список использованных источников




1. Вопрос 1

Раскройте сущность:

- закона возвышения потребностей;

- закона насыщения потребности;

- закона возрастающих альтернативных издержек.

Закон возвышения потребностей - закон развития общества, выражающий рост и совершенствование его потребностей с развитием производительных сил и культуры [7, с. 28]. Закон возвышения потребностей сводится к тому, что потребности постоянно возвышаются, обгоняя производство, и тем самым способствуют его росту. Под влиянием возвышения потребностей через платёжеспособный спрос создаются новые товары и услуги. Однако из-за ограниченности ресурсов производство не в состоянии удовлетворить все потребности общества. Потребности могут удовлетворять полностью, частично и вообще не удовлетворяться.

Уровень развития страны, а так же обычаи, традиции степень материального благосостояния оказывают влияние на удовлетворение потребностей: чем богаче общество тем богаче и разностороннее потребности его членов, тем выше степень его удовлетворения.

В ходе развития общества растут и видоизменяются потребности его членов. Некоторые потребности исчезают, возникают новые, в результате чего круг потребностей расширяется. Для того чтобы выявить существенные количественные и качественные сдвиги в соотношении различных потребностей, необходимо рассматривать периоды в несколько десятков, а то и сотен лет. Современная научно-техническая революция ускорила темпы экономического развития, в связи с чем процесс возвышения потребностей отчётливо прослеживается и при анализе данных за более короткие периоды.

Возвышение потребностей не состоит в простом пропорциональном росте всех их видов. Быстрее всего насыщаются и имеют определенный предел развития нужды низшего порядка. Напротив, по существу безграничны запросы высшего порядка - социальные и интеллектуальные.

Чтобы точнее изучить динамику потребностей, статистика разделила предметы потребления на три основные группы: а) продовольственные товары; б) промышленные изделия, входящие в обычный набор потребителя (одежда, обувь и т.п.); в) высококачественные блага длительного пользования (мебель, телевизоры, мотоциклы, автомобили и др.) [5, с. 25]. 

Вполне очевидно, что для правильной ориентации в практической хозяйственной деятельности важно знать, какие сдвиги происходят в структуре покупок населения каждой страны за определенный период. Найдя ответ на данный вопрос, руководители предприятий смогут определить, когда наступает предел насыщения потребностей населения в отношении определенных благ. Это позволяет своевременно переключиться на выпуск новых и более высококачественных продуктов, искать пути их продвижения на внутреннем и международном рынках.

Во многих странах возвышению потребностей сильно противодействует ряд факторов, парализующих социально-экономический прогресс. К ним, в частности, относятся такие обстоятельства:

- низкий уровень материальной и духовной культуры общества ограничивает круг человеческих нужд их видами низшего порядка, который изменяется медленнее всего;

- очень слабое развитие разделения труда не позволяет увеличить разнообразие материальных благ и повысить уровень потребления и потребностей;

- мизерные денежные доходы массы людей при высоком уровне цен препятствуют удовлетворению их даже самых элементарных запросов;

- во многих случаях численность населения стран увеличивается более высокими темпами, чем расширяются материальные условия его существования [8, с. 101].

Закон насыщения потребности (закон убывающей предельной полезности) - экономический закон, согласно которому каждая дополнительная единица потребляемого блага приносит меньше полезности (удовлетворения), чем предыдущая единица того же блага [7, с. 56].
Этот закон подробно рассмотрен австрийской школой политической экономии. Ее основали профессора Венского университета Карл Менгер (1840-1921 гг.), Евгений Бём-Баверк (1851-1914 гг.) и Фридрих фон Визер (1851-1926 гг.). Немецкий экономист Герман Госсен (1810-1858 гг.) сформулировал закон насыщения потребности так: степень удовлетворения одним и тем же продуктом, если мы непрерывно продолжаем им пользоваться, постепенно уменьшается, так что наконец наступает насыщение. Австрийские экономисты считали, что каждый человек субъективно определяет ценность благ, исходя из степени желательности для него полезных вещей. Причем субъективная ценность всех потребительских благ, а стало быть, и их рыночная цена, зависит только от важности удовлетворения потребностей и степени их насыщения. В процессе потребления происходит закономерное убывание полезности: с каждой дополнительной единицей данного вида полезных вещей степень удовлетворения от их потребления уменьшается и достигает предельной величины - «точки насыщения».

Субъективно оцениваемая полезность во многом зависит от редкости самих благ и от объема их потребления. Известно, что по мере насыщения потребностей (в отношении ограниченного круга предметов первой необходимости, таких, например, как хлеб, вода) человек может чувствовать убывающую полезность каждой дополнительной порции товара. Одно дело, скажем, первый глоток газированной воды в жаркий день и иное - пятый и десятый. Правда, такой тенденции не наблюдается, когда человек приобретает товары длительного пользования с улучшенными характеристиками, скажем, телевизоры. Основатели австрийской школы политической экономии стремились придать закону убывающей полезности всеобщее значение. 
Закон возрастающих альтернативных издержек состоит в том, что по мере увеличения объёма производства данного блага альтернативные издержки производства дополнительных единиц блага возрастают. Закон возрастающих альтернативных издержек отражает взаимосвязь между возрастанием производства одного продукта за счет сокращения другого. В условиях ограниченности одного из ресурсов и сокращающейся доходности, когда общество находится на границе производственных возможностей, для того, чтобы увеличить производство одного из благ, придется сокращать производство другого во все возрастающем размере [7, с. 76].

Увеличение альтернативных издержек по мере выпуска каждой дополнительной единицы продукции является известной, проверенной и учитываемой в хозяйственной жизни закономерностью. 
Прирост каждой дополнительной единицы продукции требует с определенного момента все больших затрат экономического ресурса. После достижения определенной величины увеличение затрат вообще не дает прироста. 

2. Вопрос 2

Охарактеризуйте товар и деньги как категории рыночных отношений. Опишите Закон обращения денег.

Центральной категорией теории рыночного хозяйства является товар. Товар - это специфическое экономическое благо, произведенное для обмена [7, с. 15].
К. Менгер утверждал, что экономическое благо становится товаром независимо от его способности к передвижению, независимо от лиц, предлагающих его для продажи, от его материальности, независимо от характера его как продукта труда, поскольку обязательно предназначено для обмена.

Товар как таковой обладает двумя свойствами:

а) способностью удовлетворять какую-либо человеческую потребность;

б) пригодностью к обмену.

Способность товара удовлетворять ту или иную потребность человека составляет его потребительную стоимость. Ею обладает любой товар. Характер потребностей может быть при этом самый различный (физические, духовные). Разным может быть и способ их удовлетворения. Одни вещи могут удовлетворять потребность непосредственно как предметы потребления (хлеб, одежда и т.п.); другие - косвенно, опосредованно как средства производства (станок, сырье). Многие потребительные стоимости могут удовлетворять не одну, а ряд общественных потребностей (древесина, например, используется как химическое сырье, как топливо, для производства мебели).

В качестве товара выступают также и услуги. Специфика услуг состоит в следующем:
1) Потребительная стоимость услуги не имеет вещественной формы.

2) Потребительная стоимость услуги - это полезный эффект деятельности, живого труда.

3) Услуга не имеет вещной формы, ее нельзя непосредственно накопить, она может быть потреблена лишь в момент производства [2, с. 55].

Товар обладает не только свойством удовлетворять человеческие потребности, но и свойством вступать в отношения с другими товарами, обмениваться на другие товары. Способность товара к обмену в определенных количественных пропорциях есть меновая стоимость.

Стоимость товара представляет собой частный случай проявления экономической ценности в определенных, исторически конкретных условиях. Экономическая ценность - это единство экономической полезности блага и экономических затрат на его производство. Экономический товар включает в себя одновременно и благо (поскольку он нужен потребителю), и затраты (поскольку для его производства необходимы ресурсы). Эти качества товаров проявляются как их полезность (поскольку удовлетворяют потребности), редкость (поскольку для их производства нужны ограниченные ресурсы) и ресурсоемкость. При приобретении экономического товара люди платят за него определенную сумму денег, которая называется ценой товара.

Цена товара - это количество денежных единиц определенной валютной системы, которое должен заплатить покупатель продавцу товара [2, с. 58].
В процессе производства и реализации товаров и услуг возникает необходимость проведения расчетов между субъектами хозяйствования. Решению этой проблемы способствуют деньги. 

Деньги - универсальное орудие обмена, особый товар, наделенный свойством всеобщего эквивалента, посредством которого выражается стоимость всех других товаров. Сущность денег проявляется в их функциях: 

1. Функция меры стоимости;

2. Функция средства обращения;

3. Функция средства платежа;

4. Функция средства накопления;

5. Функция мировых денег.

Сменяя форму стоимости (товар на деньги, деньги на товар) деньги находятся в постоянном движении между тремя субъектами: физическими лицами, хозяйствующими субъектами; органами государственной власти. Деньги, находящиеся в обороте, выполняют три функции: платежа, обращения и накопления. Последнюю функцию деньги осуществляют потому, что их движение невозможно без остановок. Когда же они временно прекращают свое движение, они и выполняют функцию накопления. Функцию меры стоимости деньги, находящиеся в денежном обороте, не выполняют. Эту функцию деньги выполнили до вхождения в денежный оборот при установлении с их помощью цен на товары. Поэтому выполнение функции меры стоимости влияет только на потребность в деньгах для денежного оборота, следовательно, и на величину денежного оборота.

Деньги выступают посредниками обмена товаров (Т-Д-Т). Внутренне единый акт товарного обмена (Т-Т) распадается на два внешне самостоятельных акта: продажа (Т-Д) и купля (Д-Т). Эти акты разделены во времени и пространстве, что обусловливает возможность самостоятельного движения денег и товаров. Здесь заложена возможность разрыва купли и продажи. Собственник товара, продав его, не обязан сразу же покупать другой товар. Получив за свой товар деньги, он может их придержать у себя, купить товар в другом месте. Но если товаропроизводитель не купит товар, значит, собственник последнего не сможет его реализовать.

В результате выполнения деньгами функции средств обращения деньги реализуют цену товаров. При этом деньги переносят товар из рук продавца в руки покупателя, а сами в то же время удаляются из рук покупателя в руки продавца с тем, чтобы повторить этот процесс с другими товарами.

Большое значение имеет проблема необходимого для обращения количества денег. Основоположниками так называемой количественной теории денег были Ш.Монтескье, Дж.Локк и Д.Юм. Однако эволюция денег обусловила и новый подход к определению количества денег в обращении, что нашло свое отражение в неоклассической теории количества денег (А.Маршалл, И.Фишер).

Согласно этой теории, определяется зависимость уровня цен от денежной массы, которая выражается формулой, получившей название «уравнение обмена И. Фишера»:

MV=PQ (1),
где: M - масса денежных единиц;

V - скорость обращения денег;

P - цена товара;

Q - количество товаров, представленных на рынке.

Количество денег, необходимых для обращения, определяется законом денежного обращения.

Закон устанавливает количество денег, необходимое для выполнения ими функций средства обращения и средства платежа.

В соответствии с этим законом количество денег, необходимых в каждый данный момент для обращения, можно определить по формуле:
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  (2), где:

Д - количество денежных единиц, необходимых в данный период для обращения;

Ц - сумма цен товаров, подлежащих реализации;

В - сумма цен товаров, платежи по которым выходят за рамки данного периода;

П - сумма цен товаров, проданных в прошлые годы, сроки платежей по которым наступили;

ВП - сумма взаимопогашенных платежей ;

С.о. - скорость оборота денежной единицы.

Скорость обращения денег определяется числом  оборотов денежной единицы за известный период [4, с. 100].

Количество денег потребное для выполнения функции денег как средства обращения, зависит от трех факторов:

- количества проданных на рынке товаров и услуг (связь прямая);

- уровня цен товаров и тарифов (связь прямая);

- скорости обращения денег (связь обратная).

Все факторы определяются условиями производства. Чем больше развито общественное разделение труда, тем больше объем продаваемых товаров и услуг на рынке; чем выше уровень производительности труда, тем ниже стоимость товаров и услуг и цены.

Формула (2) может быть представлена в упрощенном виде:
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  (3), где 

М - масса реализуемых товаров;

Ц - средняя цена товара;

С.о. - средняя скорость оборота (сколько раз в году оборачивается рубль).

Преобразуя данную формулу, получим уравнение обмена:
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которое означает, что произведение количества денег на скорость обращения равно произведению уровня цен на товарную массу. Когда возникают кризисные явления в экономике, это равенство нарушается, происходит обесценивание денег, что можно выразить в формуле:
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В условиях демонетизации золота, т.е. утраты им своих денежных функций, закон денежного обращения претерпел модификацию [4, с. 102].

Мерой стоимости товаров и услуг стал денежный капитал, измеряющий стоимости не на рынке при обмене путем приравнивания товара к деньгам, а в процессе производства - товара к товару. Эмиссия кредитных денег без учета реальной стоимости произведенных товаров и оказанных услуг в стране в процессе производства, распределения и обмена неизбежно вызовет излишек и в конечном счете приведет к обесцениванию денежной единицы. Главное условие стабильности денежной единицы страны - соответствие потребности хозяйства в деньгах фактическому поступлению их в наличный и безналичный оборот. Таким образом можно сказать, что:

Закон денежного обращения - объективный экономический закон, выражающий необходимость систематического использования части национального дохода для расширения и качественного совершенствования процесса производства, увеличения национального богатства. Материальная основа накопления - превышение производства над потреблением.

 

3. Задача

	Объем  выпуска продукции, шт., Q 
	Цена, тыс. бел. руб., P
	Доход
	Издержки
	Совокупная прибыль, П, тыс. бел. руб

	
	
	Валовый, 

TR, тыс. бел. руб
	Предель-ный, MR, тыс. бел. руб
	Предель-ные, МС, тыс. бел. руб
	Валовые, 

TC, тыс. бел. руб
	

	3
	9,4
	
	
	
	30,25
	

	4
	9,1
	
	
	
	33,00
	


На основании данных, приведенных в таблице, рассчитайте:
а) валовой доход (TR);
б) предельный доход (MR);

в) предельные издержки (TC);

г) прибыль (П);

д) объясните, как определяется максимальная прибыль фирмы-монополиста в краткосрочном периоде;

е) объясните, почему сокращается предельный доход с увеличением объема выпуска;

ж) определите, производство какой единицы продукции даст максимальную прибыль.
а) По формуле 
[image: image5.wmf]Q
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находим, что TR= 36,4 тыс. бел. рублей;

б) Предельный доход – дополнительный доход, получаемый при выпуске дополнительной единицы продукции. При выпуске 3-х единиц продукции получен доход 3х9,4 тыс. бел. рублей = 28,2 тыс. бел. руб., следовательно

MR= TR4-TR3=36,4 тыс. бел. рублей – 28,2 тыс. бел. рублей = 8,2 тыс. бел. рублей;

в) Предельные издержки – дополнительные издержки, обусловленные выпуском дополнительной единицы продукции. При выпуске 3-х единиц продукции валовые издержки равны 30,25 тыс. бел. рублей, при выпуске 4-х единиц равны 33,0 тыс. бел. руб., следовательно

MС= TС4-TС3=33,0 тыс. бел. рублей – 30,25 тыс. бел. рублей = 2,75 тыс. бел. рублей;

г) Прибыль (П) равна разности валового дохода TR и валовых издержек TС, следовательно
П = 36,4 тыс. бел. рублей – 33,0 тыс. бел. рублей = 3,4 тыс. бел. рублей

Итоговая таблица будет выглядеть следующим образом:
	Объем  выпуска продукции, шт., Q 
	Цена, тыс. бел. руб., P
	Доход
	Издержки
	Совокупная прибыль, П, тыс. бел. руб

	
	
	Валовый, 

TR, тыс. бел. руб
	Предель-ный, MR, тыс. бел. руб
	Предель-ные, МС, тыс. бел. руб
	Валовые, 

TC, тыс. бел. руб
	

	4
	9,1
	36,4
	8,2
	2,75
	33,00
	3,4



д) Прибыль монополии как разность между общей выручкой TR (total revenue) и общими затратами представляется формулой π(Q) = P(Q)Q – TC(Q). Необходимым условием ее максимизации является равенство 

[image: image6.emf]
Выражение, стоящее в левой части формулы, показывает, на сколько возрастет общая выручка монополии при увеличении выпуска продукции на единицу, и называется предельной выручкой MR (marginal revenue). Следовательно, чтобы прибыль монополии была максимальной, нужно производить такой объем продукции, при котором предельная выручка равна предельным затратам.
Графическая интерпретация максимизации прибыли монополии в краткосрочном периоде выглядит следующим образом:


[image: image7]
Точка пересечения линий MR и МС, определяющая комбинацию монопольной цены (Рм) и монопольного выпуска (Qм), называется точкой Курно.

Объем выпуска, соответствующий точке Курно, обеспечивает фирме максимальную прибыль. Монопольному объему выпуска соответствует монопольная цена.
е) С увеличением объема выпуска предельный доход уменьшается вследствие действия закона убывающей доходности (отдачи ресурсов, факторов производства). Данный закон гласит, что сверх определенных значений факторов производства (земля, труд, капитал) увеличение одного из этих факторов не обеспечивает эквивалентный прирост дохода, то есть доход растет медленнее, чем фактор.

Непрерывное увеличение использования одного ресурса в сочетании с неизменным количеством других ресурсов на определенном этапе приводит к прекращению роста отдачи от него, а затем и к ее сокращению. Этот закон базируется на неполной взаимозаменяемости ресурсов. Ведь замена одного из них на другой (другие) возможна до определенного предела. Например, если четыре ресурса: земля, труд, предпринимательские способности, знания - оставить неизменными и увеличивать такой ресурс, как капитал (к примеру, число станков на заводе при неизменном числе станочников), то на определенном этапе наступает предел, за рамками которого дальнейший рост указанного производственного фактора становится все меньше. Результативность работы станочника, обслуживающего все большее число станков, снижается, увеличивается процент брака, растут простои станков и т.д. 

ж) Условие максимизации прибыли для ценополучателя: Р=МС, следовательно предприятие получит максимальную прибыль, если цена единицы продукции будет равна предельным издержкам на ее производство.
Условие задачи не позволяет выявить закономерности, которые можно описать функцией и определить, при каком количестве выпускаемой продукции цена единицы сравняется с предельными затратами на ее производство.

Графики цены и предельных издержек выглядят следующим образом:
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Рисунок наглядно демонстрирует, что графики цены и предельных издержек в известном диапазоне не пересекаются.

График прибыли, приведенный ниже, так же не имеет максимума, следовательно для определения точки максимальной прибыли приведенного диапазона данных недостаточно.
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